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15 ANOS DE HISTORIA;

15 ANOS DE PESQUISAS;

15 ANOS DE TRANSFORMACOES;

15 ANOS EM BUSCA DO MELHOR
QUE A NATUREZA PODE OFERECER;
SAO 15 ANOS DE ITINGA MINERACAOQ!

15 years of history;

15 years of research;

15 years of transformation;

15 years searching for

the best of nature for you.

15 years of Itinga Mining Group!
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EDITORIAL

2020 CHEGAEM UM

CENARIO PROMISSOR
2020 arrives in a promising scenario

Primeira edicao chega com um novo projeto grafico e apresenta o bom
desempenho de 2019 e as perspectivas para um ano ainda melhor

The first edition comes with a new graphic project and presents the good
performance in 2019 and the perspective of an even better year

» Os indicativos para 2020 s&o positivos. A reducéo da taxa
de juros no Brasil tem sido fundamental na retomada do setor
da construcao civil, gue conta com centenas de lancamentos
para este ano. As exportacdes também indicam uma regulari-
dade, passando para o perfil de materiais de maior valor agre-
gado mesmo diante do confronto entre nossos maiores clien-
tes externos, Estados Unidos e China.

O Brasil alcancou a cifra de aproximadamente US$ 1 bilhdo
emexportacdesem 2019, com crescimento aproximado de 7%.
O mercado interno mostrou um excelente aguecimento no ul-
timo trimestre.

2019 foi marcado por varios acontecimentos, entre eles: a
reeleicdo da diretoria da ABIROCHAS, que garantiu mais um
conveénio junto a APEX. Afiliagdo ao Centrorochas dos sindica-
tos patronais dos trés estados mais produtivos do pais, Sindiro-
chas-ES, Simagran-CE e Sinrochas-MG, para promover acdes
em prol do setor. A aprovacgao do Projeto de Lei Suplementar
(PSL) 773/2015, que ja foi enviada para sangéo presidencial. O
PLS, que visa simplificar a extracao de rochas naturais, € uma
iniciativa de José Anténio Guidoni, quando presidente do Cen-
trorochas, através do senador capixaba Ricardo Ferraco, que
posteriormente teve 0 apoio de muitos parlamentares, em des-
taque no ES, o deputado Paulo Foletto.

Fechamos 2019 com a cobertura da Fortaleza Brazil Stone
Fair,berco atual das principais descobertas de materiais rocho-
S0s Unicos e diferenciados do Brasil.

Como nao poderia ser diferente, a REVISTA ROCHAS co-
memora 0s seus 53 anos em 2020 com novos projetos. Portais
digitais inéditos e especializados para todo o setor de rochas,
auxiliandono crescimento e fortalecimento domercado,comoo
www.brazilianstones.com.br paraimportadores e especificado-
res. Um novo projeto grafico da revista impressa e do site www.
revistarochas.com.br e a ampliagdo na cobertura das feiras in-
ternacionais (Estados Unidos, China, Italia, Alemanhae México).

Desejamos a todos uma boa leitura e uma nova década de
prosperidade. m

» Thesigns for 2020 are positive. The reduction of interest
rates in Brazil has been essential for the recovery of the
construction sector, which has hundreds of releases for this
year. The exports have also shown regularity, moving towards
a profile of materials with high added value in spite of the
confront with our major foreign clients, the USA and China.

Brazil has reached the mark of approximately USD 1
billion in exports in 2019, with an approximate growth of
7%. The domestic market has shown excellent heating in
the last trimester.

2019 was marked by several events, among which: the
reelection of the directors of ABIROCHAS, who granted
another agreement with APEX. The affiliation of company
syndicates of the three most productive states of the country
(Sindirochas-ES, Simagran-CE, and Sinrochas-MG) to
Centrorochas, to act in favor of the sector. The approval
of Bill (PSL) 773/2015, which has already been sent to
the president. The PLS, aimed at the simplification of the
extraction of natural stone, is an initiative by José Anténio
Guidoni,when he was the president of Centrorochas, through
senator Ricardo Ferraco, who was later supported by many
congressmen, particularly by representative Paulo Foletto
in Espirito Santo.

We closed 2019 covering Fortaleza Brazil Stone Fair, the
current cradle of the main discoveries of unique and edgy
stone materials in Brazil.

Following a tradition, magazine Rochas de Qualidade
celebrates its 53 years, in 2020, with new projects. Brand-
new digital portals, specialized in the dimension stone sector,
helping in the growth and strengthening of the market, such
as www.brazilianstones.com.br forimporters andspecifiers. A
new graphic projectin the printed magazine andin the website
www.revistarochas.com.br and the increased coverage of
international fairs (USA, China, Italy, Germany, and Mexico).

We wish everyone a nice reading and a new decade of
prosperity. m
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SENSA
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A beleza e as propriedades da pedra natural de
Sensa permanecem inalteradas gracas a sua
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ESSENCIA
DA SUPERFICIE

Laminam é uma superficie para revestimento L
compacta de grande formato, muito re5|stente e capaz
de revestir superficies em exteriores e interiores.

am é extremamente versatil, 100% constituido
linerais naturais e pode ser utilizado em diversas
Jes, com isso 0s designers e arguitetos tém a
rdade para criar e especificar seu uso nas mais

rsas aplicacoes.

“

Ossido Nero
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www.laminam.it
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Visitar a Expo 10,11 BUSINESS DAYS

Revestir é =

ua experiénca trica NEGOCIOS E
NETWORKING

Dias de visitagcao

com foco em 12,13 CREATIVE DAYS

diferentes interesses. TENDENC|AS E
CONTEUDOS

Promogéo Organizagéo

Evento conjunto
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GUILE
10O

Perfeccionista e
amante das rochas
ornamentais
Perfectionist and lover
of dimension stone

» Arquiteto graduado pelo Centro de Estudos Supe-
riores de Londrina (UNIFIL). Abriu seu escritério em
2001noParana,quelogofoitransferidoe fezaconte-
cer em Sao Paulo (SP). Desde 2017, o arquiteto atra-
vessou fronteiras e também estabeleceu uma filial
em Nova York. Recentemente, Torres foi o Unico lati-
no-americano a aparecer entre os 100 designers de
interiores mais influentes do mundo.

Arquiteto “desde sempre”, Guilherme Torres nem se
lembrade quando decidiu seguir oscaminhosdapro-
fiss&do.Ele contaquedesdecriangaprojetavacompul-
sivamente e que o oficio foi se desenvolvendo com o
passar dos anos e com as especializacoes. Aléem de
arquiteto, também se tornou designer e conquistou
o Brasil e o mundo com seus projetos caracteristi-
cos e criativos.

Guilherme Torres é um perfeccionista. E assim que
comecasuadescricaonosite doestudioquelevaseu
nome e temfiliaisemLondrina, Sao Paulo e Nova York.
Com pouco mais de 20 anos de profissao, construiu
um trabalho que hoje € reconhecido mundialmente
pelaexaltacao abelezadaarquiteturabrasileiracon-

=V

FOTO/PHOTO: FELIPE ABE

» Guilherme Torres graduated in architecture by
Centro de Estudos Superiores de Londrina (UNIFIL).
He opened his office in 2001 in Parana, that soon was
transferred and making it happen in Sdo Paulo. Since
2017, thearchitecthas crossed borders and established
a franchise in New York City as well. Recently, Torres
was the only Latin American to show up among the 100
most influential interior designers in the world.

Architect “since always”, Guilherme Torres
doesn’t even remember when he decided to follow
this professional path. He says that, since he was a
child, he compulsively did projects and the skills were
developed through the years and specialisations.
Besides being anarchitect, he also became a designer
and conquered Brasil and the world with his creative
and characteristic projects.

Guilherme Torres is a perfectionist. This is how he
starts his descriptionin his studio website that counts
with franchises in Londrina, SGo Paulo and New York,
With a little more than 20 years of career, he created
a work that today is worldly recognised for its praise
to the beauty of Brazilian contemporary architecture



temporaneae pelousode materiais que nos colocam
emcontatocomoelementar:tijolo,concreto e pedras.
E levar a beleza brasileira para o mundo é uma das
premissas do arquiteto, que conta nessa entrevista
osdesafioseencantosde se trabalhar commateriais
como as rochas ornamentais, além deressaltar aim-
portanciadaindustriade extracao e beneficiamento
do setor se voltar para o mercado interno. “Seriaum
contrassenso nao fazer uso dos profissionais brasi-
leiros como potenciais embaixadores de nossas be-
lezas”, ressalta.

AS HOUSE - PISO
EM MARMORE
BRANCO PARANA
AS HOUSE -
FLOOR IN BRANCO

[T e o e S
PARANA MARBLE B ekt R, ——
L L]

WW W.REVISTAROCHAS.COM.BR

AS HOUSE - PISO
EM MARMORE
BRANCO PARANA
AS HOUSE -
FLOOR IN BRANCO
PARANA MARBLE

and for his use of materials that put us in contact
with the elementary: bricks, concrete, and stone.
And taking Brazilian beauty to the world is
one of this architect’s propositions. He tells us
in this interview the challenges and charms of
working with materials such as dimension stone,
also emphasizing the importance of extractive
industry and the benefits of the sector turning to
the domestic market. “It would be a contradiction
not to use Brazilian professionals as potential
ambassadors of our beauties”, he says.
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LAREIRA EM MARMORE NERO MICHELANGELO
FIREPLACE IN NERO MICHELANGELO MARBLE

PAREDES E PISOS
EM MARMORE
TRAVERTINO
WALLS AND
FLOORS IN
TRAVERTINO
MARBLE
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E um mistério ao qual dedico minha vida para des-
venda-lo.

EDRAS, MADEIRA E CONCRETO SAO
REDOMINANTES EM SEUS PROJETOS.
OR QUE USARESSES MATERIAIS?

Sempre fui sustentavel, antes do verbete entrar na
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ESPECIFICAMENTE SOBRE ROCHAS

RNAMENTAIS, HA ALGUM MATERIAL QUE VOCE
OSTAMAIS DE TRABALHAR? POR QUE?

Eu adoro pedras brasileiras. Todas.

UAIS PROJETOS DESENVOLVIDOS COM ROCHA
RNAMENTAL ESTAO NO TOPO DE SUAS OBRAS?

NaTree House useisé granitolevigado;na AS House,
marmore branco parana e numa CasaCor PR, usei
marmores exoéticos do Espirito Santo pelos quais
me apaixonei.

(@)

@)

[9)

@)

TREE HOUSE -
GRANITO ITAUNAS
LEVIGADO

TREE HOUSE -
ITAUNAS LEVIGADO
GRANITE

I have always wanted to be anarchitect, whenlwasa
kidldid projects - notdrawings - compulsively. Now,
design was something that happened by accident,
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TO GUILHERME TORRES, WHAT
S ARCHITECTURE?
It is a mystery which | dedicate my life to discover.

TONE, WOOD AND CONCRETE ARE
DOMINANT IN YOUR PROJECTS.
WHY USE THESE MATERIALS?

word became a trend. | appreciate the calculated
simplicity | can extract uniting a contemporary look
to the vernacular techniques.

PECIFICALLY ABOUT ORNAMENTAL
ROCKS, IS THERE ANY MATERIAL YOU
OST LIKE TO WORK WITH? WHY"
I love Brazilian stones, all of them.

WHICH PROJECTS, DEVELOPED WITH DIMENSIO
TONE, ARE ON THE TOP OF YOUR WORK:

At the Tree House | only used honed granite; at AS

House, Parana white marble and in a CasaCor PR |

used exotic marbles from Espirito Santo, that | fell

in love with.
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ALGUNS ARQUITETOS RECLAMAM DA FALTA DE ACESSO AO VASTO
ATERIAL DAS INDUSTRIAS DE ROCHAS ORNAMENTAIS DO PAIS -
BRASIL E O MAIOREXPORTADOR DO MUNDO - ASSIM COMO DE

ESPECIFICACOES DE MATERIAIS. COMO VOCE ENXERGA ISSO?

Eu sou um pesquisador por natureza. Sempre pe¢o que me enviem 0s

materiais mais “fora de moda” possiveis. Me encanta a possibilidade de

apresentaressesmateriaisaomercadocomorespeitoque elesmerecem.

EM SEUS PROJETOS HA TAMBEM A DECORACAO COM
MOVEIS CONTEMPORANEOS ASSINADOS POR VOCE. JA

RABALHOU COMROCHAS ORNAMENTAIS TAMBEM?,
Sempretivemos umgargalo paraaproducao de moveisemrochas, que
é a tecnologia. Sem recursos de beneficiamento, o que pode ser feito
se reduz a montagem com chapas. Mas esta situacao esta mudando.

RECENTEMENTE VOCE PARTICIPOU DE UM EVENTO DE
ANCAMENTO DA VITORIA STONE FAIR, FEIRA DO SEGMENTO
UE SERAREALIZADA EM FEVEREIRO DE 2020,NO
SPIRITO SANTO. ACREDITA QUE ESSES EVENTOS POSSAM
ERIMPORTANTES PARA APROXIMAR ARQUITETOS DA
INDUSTRIA DE ROCHAS? COMO ENXERGA ISSO?
Considero fundamental que a industria de extracéo e beneficiamento
de rochas se volte para o mercado interno. Seria um contrassenso nao
fazer uso dos profissionais brasileiros como potenciais embaixadores
de nossas belezas.
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UAL E AIMPORTANCIA DA INOVACAO NA

ARQUITETURANOS TEMPOS ATUAIS?

Hoje estoucompletamente voltado paraodesenvolvimento eimplantacao
de tecnologias renovaveis para o setor. Mais que nunca temos que nos
responsabilizar peloimpactoambiental. Decidiabrirmaode técnicas que
domino e pelas quais soureconhecido,como o concreto, parareaprender
a projetar usando materiais leves e de baixo impacto ambiental. Estou
adorando.

‘I

ACREDITA QUE SEM MUITO DINHEIRO NAO E
OSSIVEL TERACESSO A BOA ARQUITETURA?

Sim, acredito. Porque no nosso pais, o essencial é visto como acesso-

rio ou luxo. Vivemos abaixo do minimo, e isso tem que mudar.

UAL FOIAMARCA DO STUDIO GUILHERME TORRES EM
019 E QUAIS SAO AS PERSPECTIVAS PARA 20207

2019 foioanono qual comeceiacolher os primeiros frutos destaminha
novaabordagem projetual, no qual tive um feedbackincrivel. Para2020
vemumanovasafrade casas compegadade carbonoquase zero.Estou
muito empolgado!

||
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NUMEROS & PREMIOS

maisse 20 @ANOS

de carreira

- Mais de 300
projetos

- Unico latino-americano
a aparecer na lista de

100 melhores

arquitetos e designers
do mundo em 2017

- Seu estudio foi um
dos vencedores do

prémio internacional

Architecture
Master Prize
2019 q.c

escolhe os 42 melhores
projetos do mundo

- Vencedor na categoria
Decorative Items and
Homeware Design do
prémio A’'Design Awards
& Competition em 2018

-Em 2018, lancou o

Stronger
Collection -
Guilherme
Torres
Works:. uma colesso

de trés livros com mais de
mil paginas que contam
sua trajetoria profissional




NUMBERS & AWARDS

-Morethan20 yea I’S

of career

- More than 300
projects

- The only Latin American
to show up in the list of the

100 best

architects and designers
in the world in 2017

- His studio was one

of the winners of the
international award

Architecture
Master
Prize 2019,

that chooses the 42 best
projects in the world.

- Winner in the Decorative
Items and Homeware Design
category of the A’'Design &
Competition award in 2018

-In 2018, he launched the

Stronger
Collection -
Guilherme
Torres
Works..

collection of three
books with more than a
thousand pages telling
his professional journey.

OME ARCHITECTS COMPLAIN OF THE LACK OF ACCESS TO THE
VAST MATERIAL FROM THE DIMENSION STONE INDUSTRY IN THE
COUNTRY -BRAZIL IS THE GREATEST EXPORTER IN THE WORLD -

UCH AS SPECIFICATION OF MATERIALS. HOW DO YOU SEE THIS?
| am a researcher by nature. | always ask the most outfashioned
materials they may have. | am charmed by the possibility of showing
those materials to the market with the respect they deserve.

IN YOUR PROJECTS THERE IS ALSO THE CONTEMPORARY
FURNITURE DECORATION SIGNED BY YOU. HAVE YOU

WORKED WITH DIMENSION STONE AS WELL:

We have always had an obstacle when it comes to the production
of furniture with stone: technology. Without processing resources,
what can be done is reduced to assembling plates. But this situation
is changing. | can’t wait to be able to create free shapes in stone.

RECENTLY YOU TOOK PART INAN EVENT LAUNCHED BY VITORIA
TONE FAIR, A FAIR FROM THE SEGMENT WHICH WILL BE HELD
IN FEBRUARY 2020, IN ESPIRITO SANTO. DO YOU BELIEVE
THESE EVENTS CAN BE IMPORTANT TO GET ARCHITECTS
CLOSER TO THE STONE INDUSTRY? HOW DO YOU SEE THIS?
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to ignore Brazilian professionals as potential ambassadors or our
beauty.

WHAT IS THE IMPORTANCE OF INNOVATION

INARCHITECTURE RIGHT NOW*

Nowadays | am completely immersed in the development and
implementation of renewable technologies to the sector. More than
ever we have to take responsibility for the environmental impact. |
decided to give up on techniques | master and for which | am known,
such as concrete, to learn again to design, using light materials with
low environmental impact. | am loving it.

DO YOU BELIEVE THATIT IS NOT POSSIBLE TO HAVE ACCESS

TO GOOD ARCHITECTURE WITHOUT A LOT OF MONEY*

Yes, |do. Becauseinourcountry, the essentialis seenasanaccessory
or luxury. We live below the minimum, and this has to change.

WHAT WAS THE BRAND OF THE STUDIO GUILHERME TORRES

IN 2019 AND WHAT ARE THE PERSPECTIVES FOR 20207

2019 was the yearIstarted to harvestthe first fruits of this new project
approach, and | had an incredible feedback. For 2020 comes a new
crop of houses with the near-zero carbon style. | am very excited!
In one phrase.

WWW . REVISTAROCHAS.COM.BR
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EMUMA FRASE

O melhor projeto da sua
carreira foi...
escrever meus livros.

Seulivro de cabeceira
é...
Casa, de Witold Rybczynski.

Nos seus projetos nao pode
faltar...
espaco.

O que ou quem te inspira?
Tudo ao meu redor.

Uma dica para quem esta
comecando é...

procure alguém que admire

e aprendacomele.m

26

IN ONE PHRASE

The best project of your career
was...
writing my books.

Your bedside book is...
House, by Witold Rybczynski.

Your projects can’t lack...
space.

What or Who inspires you?
Everything around me.

A tip to those who are

beginningis...

look for someone :

you admire and learn I Y
from them..m i
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STUDIO
GUILHERME
TORRES
Rua Joao Moura, 112

Jardins, Sao Paulo/SP

CEP/Zip Code: 01442-000
+55112872.8620

& info@guilhermetorres.com.br
@guilhermetorres

3 Studio Guilherme Torres
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DAVID

Um campo de infinitas
possibilidades

A field of infinite
possibilities

» David Bastos ¢ arquiteto formado pela
Universidade Federal da Bahia (UFBA)
e atua no mercado ha cerca de 40 anos.
Tem escritorios em Salvador (BA) e em
SaoPaulo (SP) e ¢ onome portrasde pro-
jetos como a revitalizacao das docas da
capital baiana.

Criatividade: essa é a palavra que ge-
rencia os quase 40 anos de carreira do
arquiteto David Bastos. Nascido em uma
familiade médicos, ele buscou seguir ou-
tros caminhos e acabou optando pela ar-
quitetura.Mas se aBahiaperdeuumgran-
de médico, ganhou um arquiteto criati-
vo o suficiente para devolver a vida para
aregiao das docas de Salvador. Apds se
formar na Universidade Federal da Bahia
e instalar seu escritério em 1995 no Tra-
piche, viu de perto o cais se desenvolver
com a chegada de estabelecimentos ba-
daladoscomoorestaurante Trapiche Ade-
laide e do Bahia Design Center.

SAS OO

FOTO/PHOTO: MARCELO NEGROMENTE

» David Bastos is an architect who graduated from Universidade
FederaldaBahia (UFBA)andhasbeeninthe market forapproximately
40 years. He has offices in Salvador (BA) and in Sao Paulo (SP)
and is the name behind projects such as the revitalization of the
docks of the capital of Bahia.

Creativity: this is the word that manages the nearly 40 years
of career of architect David Bastos. Born in a family of doctors, he
tried to follow other paths and ended up choosing architecture. If
Bahia has lost a doctor, it has received an architect that is creative
enough to give back life to the region of the docks in Salvador. After
graduating from Universidade Federal da Bahia and setting up his
own office in 1995, in Trapiche, he saw, from a close distance, the
quais developing, with the arrival of famous establishments such
as the restaurant Trapiche Adelaide and the Bahia Design Center.




LASCAS DE GRANITO BRUTO NA
FACHADA DA CASA BUSCA VIDA
RAW GRANITE SPLINTERS ON THE

FACADE OF THE BUSCA VIDA HOUSE

Hoje, com escritorios em Sal-
vador (BA) e Sdo Paulo (SP),conta
com uma equipe de profissionais
experientes e que continuam se-
guindooseucaminhodeinovagao
emum estilo Unico de arquitetura.

Today, with offices in Salvador
(BA) and Séo Paulo (SP), he has a
teamofexperienced professionals
who follow his innovative path in a
unique architecture style.

PISO DA CASA
BUSCA VIDA
EM MARMORE
BEGE BAHIA
FLOOR OF THE
BUSCA VIDA
HOUSE IN BEGE
BAHIA MARBLE
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O MARMORE BEGE BAHIA NO PISO DO QUARTO DA CASA BUSCA VIDA
BEGE BAHIA MARBLE ON THE FLOOR OF BUSCA VIDA HOUSE

Gostomesmo
édecriar.
What I really like
is to create.

ILHA EM SILESTONE CINZA E PISO OPEN SPACE NATURAL GRIGIO MEDIO
ISLAND IN GRAY SILESTONE AND FLOOR OF THE OPEN SPACE IN NATURAL GRIGIO
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“Gostomesmo éde criar. E quando aobraficapronta
e atransposicao das ideias de materializa num am-
biente da uma satisfacdo indescritivel. As vezes me
pergunto se poderia ter feito diferente, mas aimagi-
nacao € assim mesmo: um campo de infinitas possi-
bilidades”, reflete Bastos sobre sua experiéncia pro-
fissional.

Recentemente, o arquiteto reuniu em um livro
um compilado dos seus projetos mais recentes. Ao
todo, a obra conta com 36 projetos de casas e apar-
tamentos arquitetados por ele em diversas capitais
do Brasil, onde € possivel perceber o olhar sensivel
do arquiteto para os materiais naturais como as ro-
chas ornamentais, proximidade com o verde e belas
paisagens, arte, fotografia e artesanato. Além disso,
o estilo da arquitetura tracada por Bastos traz ilumi-
nacao generosa, ventilacao cruzada, circulacao flui-
da e a brasilidade de suas raizes.

“What | really like is to create. When the
project gets ready, and the translation of ideas
materializes in a space, it gives me indescribable
satisfaction. Sometimes | wonder if | could have
doneitdifferently, butimaginationis like that: a field
of infinite possibilities”, reflects Bastos about his
professional experience.

Recently, the architect gathered in a book a
compilation of his most recent projects. The work
shows 36 projects of houses and apartments
designed by him in several capitals of Brazil, where
it is possible to notice the sensitive look of the
architect on natural materials such as dimension
stone, closeness to greenand beautiful landscapes,
arts, photography, and arts & crafts. Besides, the
architectural style created by Bastos brings generous
lighting, cross ventilation, fluid circulation, and the
Brazilian-ness of his roots.

PAREDE DE GRANITO BRUTO FAZ SEPARACAO DOS AMBIENTES NA CASA PIRACAIA
WALL IN RAW GRANITE SEPARATES THE SPACES AT CASA PIRACAIA
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Quando o assunto sao rochas ornamentais em
projetos, o arquiteto David Bastos conta que sem-
pre procura utilizar o que hadisponivel naregiao que
esta projetando. “Buscamos dar preferéncia as ro-
chas que possam ser aplicadas de forma orgéanica e
mais natural possivel, sempre optando pela alvena-
ria ao invés do revestimento quando o projeto per-
mite”, ressaltou.

Bastos conta, ainda, que o principal desafio ao
utilizar rochas ornamentais em seus projetos ¢é en-
contrar uma boa mao de obra para execucéao. “O re-
sultado final é diretamente proporcional a qualida-
de da méo de obra. Além da parte técnica na execu-
cao, precisa existir a sensibilidade estética na hora
de diagramar o projeto”, pontuou.

Whenthe subjectis dimension stoneinprojects,
architect David Bastos reports he always tries
to use materials that are available in the region
where he is designing. “We try to give preference
to stones that can be applied in the most organic
andnaturalwaypossible, always choosingmasonry
instead of claddings when the project allows it”,
he emphasized.

Bastos also says the greatest challengeinusing
dimension stone in projects is to find qualified
workforce for the execution. “The end result is
directly proportional to the quality of the workforce.
Besides the technical part of the execution, there
must be an aesthetic sensibility when it comes to
project layout”, he pointed out.
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NA CASA PARQUE FLORESTAL O LIMESTONE FOI UTILIZADO NO PISO, EM PAREDES E NA FACHADA
IN THE FOREST PARK HOUSE, LIMESTONE WAS USED ON THE FLOOR, ON WALLS, AND ON THE FACADE

PROJETOS

Seguindo suas caracteristicas marcantes em
projetos,umdosdestaques entreguesrecentemente
pelo escritorio de Bastos foi um apartamento em
Sao Paulo (SP). No projeto Praca Pereira Coutinho,
o arquiteto mesclou classico e contemporaneo,com
umpisode marmore que permeiatodo o apartamento
e também reveste as paredes do banheiro, fazendo
um contraponto a madeira que, por sua vez, traz
aconchego para os ambientes.

PROJECTS

Following his marked characteristics in projects, one
of the highlights, recently delivered by Bastos’ office,
was an apartment in Sdo Paulo (SP). In the project
Praca Pereira Coutinho, the architect mixed classic
and contemporary, withamarble floor that permeates
the whole apartmentand also clads the bathroom wall,
making a counterpoint to the wood that, in turn, brings
coziness to the spaces.




Nesse projeto, ele conta que utilizou o marmore
Branco Parana para o piso da area social e o Cala-
cata no banheiro master. Além disso, o apartamen-
to também ganhou um deck e painéis de madeira,
e ar cosmopolita através da linguagem transmitida
pelos materiais utilizados.

VRREREREEii |

In this project, he reports he used Branco Parana
marble for the floor of the social area, and Calacata
in the master bathroom. Besides, the apartment also
received woodendeckandpanels,andacosmopolitan
air through the language translated by the materials
used.

LIMESTONE NOS PISOS E NO BOX DO BANHEIRO NA CASA PARQUE FLORESTAL
LIMESTONE ON THE FLOORS AND IN THE SHOWER STALL AT FOREST PARK HOUSE
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Aochegaremfrente acasaBuscaVida,outropro-
jetodoescritoriode David Bastos,ja é possivel visua-
lizar a escada, o paisagismo e as lascas de granito
bruto que roubam a atencéo. Para trazer ainda mais
elegancia ao projeto, no piso da casa foi utilizado o
Bege Bahia e avolumetria do telhado também foium
dosgrandesdestaques, criandoumjogode telhados
que se conectam entre si.

Aslascas de granito bruto trouxeram originalida-
de paraumacasade lago em Piracaia (SP), com pro-
jeto de David Bastos e Marianah Coin. Toda a casa
tem detalhes em pedra, estrutura de madeira rolica
de eucalipto, piso em cimento queimado branco e
deck de madeira Cumaru. Na sala de jantar, desta-
que parauma parede comgranito bruto que fazase-
paragao de doisambientescomcharme e elegancia.

Whenarriving to the front of the Busca Vida house,
another project by the office of David Bastos, it is
alreadypossible to see the staircase, the landscaping,
andtheslivers of raw granite which steal the attention.
To add even more elegance to the project, Bege
Bahia was used on the floor of the house. The roof
volume was one of the highlights, creating a game
of interconnected roofs.

The splinters of raw granite brought originality
to a lake house in Piracaia (SP), designed by David
Bastos and Marianah Coin. The whole house has
detailsin stone, witha structure in Eucalyptus round
wood, floor in white concrete, and deck in Cumaru
wood. In the dining room, the highlight is a wall in
raw granite which separates two spaces withcharm
and elegance.

APARTAMENTO PRAGCA PEREIRA COUTINHO COM PISO EM MARMORE BRANCO PARANA
APARTMENT PRACA PEREIRA COUTINHO WITH FLOOR IN BRANCO PARANA MARBLE
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Mar del Plata aplicado em parede

NEOLITH® Mont Blanc aplicado em piso, paredes e teto New York, New York aplicado em piso e parede

Neolith®, a marca que revoluciona o mundo da arquitetura, design e decoracdo, completa 10 anos. Por sua versatilidade,
sustentabilidade, design e durabilidade, a Superficie Ultracompacta Sinterizada Neolith® obteve o reconhecimento do setor,
proporcionando diferenciacdo e funcionalidade nestes 10 anos de existéncia.

Situada no municipio de Almassora, no sudoeste da provincia espanhola de Castellon, para a Neolith® ndo ha fronteiras. Sua
experiéncia e profundo conhecimento no mundo da pedra natural permitiram a empresa estar presente nos cinco continentes atraves
de uma solida rede comercial de distribuidores e showrooms em varios paises onde a cumplicidade e o apoio dos clientes foram
fundamentais.

Esta grande vocacao exportadora e o desafio constante de entender as singularidades de cada pais traduziram-se, nestes Ultimos
cinco anos, na abertura de exclusivos e refinados espacos denominados NUBs (Neolith Urban Boutiques), localizados em algumas das
cidades mais importantes do mundo, como Nova lorque, Londres, Toquio, Madri, Dusseldorf, Mildao e Amsterda.
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desde 1995

Importador e distribuidor exclusivo no Brasil
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Outro projeto especial na terra natal do arquiteto
David Bastos foi o condominio Parque Florestal, em
Salvador. A casa foiinspirada naimplantacao do ter-
reno e nos melhores angulos de ventilacao e, como
ela fica na rua de entrada do condominio, foi criado
um acesso pelo estar onde é possivel ter nocao de
toda a amplitude da casa. Além disso, o jardim cen-
tral € o ponto de partida do projeto, ja que é ali que
todos os ambientes se integram.

Por &, para dar mais elegancia e exclusividade ao
projeto, o arquiteto utilizou limestone emgrande par-
tedosambientesetambémrevestindoas paredesdo
espacogourmetedafachada.Destacam-setambém
autilizacdodamadeirae das marquises emconcreto.

BANHEIRO DO APARTAMENTO PRACA PEREIRA
COUTINHO COM MARMORE BRANCO CALACATA
BATHROOM IN APARTMENT PRACA PEREIRA
COUTINHO WITH BRANCO CALACATA MARBLE

Another special projectin the homeland of architect
David Bastos was the Parque Florestal condominium, in
Salvador. The house was inspired onthe implementation
of the terrain and on the best ventilation angles, and, as
itis located on the entrance street of the condominium,
the project created an access through the living room,
whereitis possible to feel the fullamplitude of the house.
Besides, the central garden is the starting point of the
project, as itis the place where all spaces integrate.

To add more elegance and exclusiveness to the
project, the architect used limestone in great part of
the spaces and also cladding the walls of the gourmet
space and the facade. Other highlights were the use of
wood and the concrete marquees.

=



0 PONTO DE PARTIDA DA SUA INSPIRACAD.

A Granos oferece uma grande variedade de REVESTIMENTOS
em marmores, quartzitos, limestones e granitos
diferenciados, como 0 BRANCO ALPHA. Material que foi
destague no ambiente Casa Nomade na Casa Cor Ceara
2019, criado pelo Designer Ramiro Mendes e executado
pela Ailec. Quando trata-se de obras de alto padrao, os
arquitetos e construtoras querem o melhor e a Granos tem
0s materiais com a maior qualidade para oferecer.

BRANCO
ALPHA

Quarto Anel Viario Km 20 s/n - Caucaia, CE - Brasil
comercial@granos.com.br | Fone: (85) 4006.0666
granos.combr F /granosgranitos @granosgranitos GRANITOS
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DETALHES DO BANHEIRO MASTER EM BRANCO CALACATA E DO LAVABO EM BRANCO PARANA
DETAILS OF THE MASTER BATHROOM IN BRANCO CALACATA AND OF THE WASHROOM IN BRANCO PARANA

Oslimestonesestdo caindonogostodosarquite-
tosedesignersnomundointeiro que,de alguns anos
para ca, tém utilizado muito este tipo de rocha orna-
mental em seus projetos. Com todo o requinte e no-
breza de uma pedra genuina, o limestone é caracte-
rizado porapresentarrusticidade natural, toque ave-
ludado e pouco brilho. Pode ser encontrado em mui-
tas cores, que variam desde beges claros e alaranja-
dos até tonalidades cinzas bem escuras, dependen-
do dolocal onde arocha é extraida.m

Limestones have gained popularity among
architects and designers from the whole world.
In the latest years, they have used a lot of this
dimension stone in their projects. With all the
refinementandnobility of genuine stone, limestone
is characterized by its natural rusticity, velvety
touch, and low shine. It may be found in many
colors, varying from light and orangish beiges
to vey dark shades of gray, depending on the
extraction site. m

DB ARQUITETOS

Comércio Salvador (BA) - CEP/Zip Code: 40015-160
+55713038-0101

+55113088-5500

Av. Lafayette Coutinho, 1010, loja 16 - Marina Contorno,

Rua da Consolaciao, 3741, 5° andar - Sao Paulo (SP) -

http://www.dbarquitetos.com & arquitetura@dbarquitetos.com (& dbarquitetos

CEP/Zip Code: 01416-001
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SRENDA
SROLIM

Rochas naturais com
pegada sustentavel
Natural stone with a
sustainable touch

Espacos funcionais, bioclimaticos, flexiveis,
sustentaveis e com otimizacao. Essas sao

as principais caracteristicas que a arquiteta
Brenda Rolim deposita nos projetos
residenciais e comerciais que cria para seus
clientes, espalhados por diversas cidades e
estados do pais. No comando do Estudio do
Bem ha mais de 10 anos, a arquiteta se dedica
a criar projetos unicos, focados em dar forma
aos desejos e necessidades de cada cliente.

Functional, bioclimatic, flexible,
sustainable, and optimized spaces.
These are the main characteristics
architect Brenda Rolim instills into
the residential and commercial
projects she creates for her
clients, located in several cities
and states of the country. At the
head of Estudio do Bem for over
10 years, the architect dedicates
herself to the creation of unique
projects, focused on giving a shape
to every client’s wishes and needs.

COZINHA NA CASACOR CEARA 2015 com
BANCADA DE QUARTZITO PERLA SANTANA
KITCHEN FOR CASACOR CEARA 2015 wiTH

PERLA SANTANA QUARTZITE COUNTER

Brenda Rolim é arquiteta graduada
pela Universidade Federal do
Ceara (UFC) e comanda do Estudio
do Bem - que assina projetos
em Fortaleza, Sao Paulo,
Recife, Belo Horizonte
e outros locais no pais.
Desenvolve projetos
nas areas residenciais
e comerciais em
arquitetura e interiores,
sempre com a premissa
criar de solucées inteligentes,
flexiveis e afetivas.

Brenda Rolim is an architect, who
graduated from Universidade
Federal do Ceara (UFC) and is at
the head of Estudio do Bem - which
signs projects in Fortaleza, Sao
Paulo, Recife, Belo Horizonte and
other places in the country. She
develops projects in residential and
commercial areas, in architecture
and interiors, always based on the
premise of creating intelligent,
flexible, and affectionate solutions.




PROJETO NA CASACOR CEARA 2019 com PISO EM LIMESTONE CREMA RIVIERA
PROJECT FOR CASACOR CEARA 2019 WITH FLOOR IN CREMA RIVIERA LIMESTONE

» Graduadaem Arquiteturae Urbanismo pelaUniver-
sidade Federal do Cearéa (UFC), Brenda conta que a
vontade de ser arquiteta aconteceu de maneira or-
ganica. “Gosto de desenhar desde pequena e, quan-
do crianca, brincava de juntar as cadeiras e produzir
pequenas edificacdes com os moveis da minha mae.
Na minha vida, sempre esteve presente o interesse
pordesenho, plantas,ambientacdes... Comoumavo-
cacéao natural”, relembra.

» A graduate in Architecture and Urban Planning
from Universidade Federal do Ceara (UFC), Rolim
tells the wish to become an architect arose in
an organic way. “l have enjoyed drawing since |
was a child, and, as a child, | played putting the
chairs together and creating small buildings with
my mother’s furniture. In my life, the interest for
drawing, plants, spaces, was always present... like
a natural calling”, she remembers.

DETALHES DO
PROJETO NA
CASACOR CEARA
2019, com PIso
EM LIMESTONE
CREMA RIVIERA
DETAILS OF

THE PROJECT
FOR CASACOR
CEARA 2019,
WITH FLOOR IN
CREMA RIVIERA
LIMESTONE
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DETALHES DO PROJETO NA
CASACOR CEARA 2019, com PIsO
EM LIMESTONE CREMA RIVIERA
DETAILS OF THE PROJECT FOR
CASACOR CEARA 2019, WITH FLOOR
IN CREMA RIVIERA LIMESTONE

DETALHES DO PROJETO NA CASACOR
CEARA 2019, com PISO EM
LIMESTONE CREMA RIVIERA

DETAILS OF THE PROJECT FOR
CASACOR CEARA 2019, WITH FLOOR
IN CREMA RIVIERA LIMESTONE

PROJETO PARA A
CASACOR CEARA
2015 TROUXE
DETALHES EM
QUARTZITO
PERLA SANTANA
PROJECT FOR
CASACOR CEARA
2015 BROUGHT
DETAILS IN
PERLA SANTANA
QUARTZITE
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Material em destaque: San Pellegrino

Descubra mais em
dapazmarbles.com
Siga-nosem [ w

@dapazmarbles
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Natural Stones
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BANCADA DA PIA
EM QUARTZITO
PERLA SANTANA
SINK COUNTER IN
PERLA SANTANA
QUARTZITE

Além disso, ela acredita que o grande diferencial
daconstrucdodasuacarreirafoisairdazonade con-
fortoporcontade suanaturezacuriosa,fazendocom
que ela viajasse, conhecesse novos lugares e cultu-
ras e, posteriormente, pudesse aplicar um pouco de
tudo o que viu pelo mundo em seus projetos. Recen-
temente, em um projeto de sala de visitas para a Ca-
sacor Ceara, Brendabuscouinspiragcdoemreencon-
tro com suas raizes em Cariri (PE).

Besides, she believes the
great edge in the construction of
her career was when she left her
comfort zone, due to her curious
nature,andtraveled, metnewplaces
andcultures, andlater,couldapply a
little of all she saw inthe worldin her
projects. Recently, in a project for
the guestroom for Casacor Ceara,
Rolim found inspiration in a new
meeting with her rootsin Cariri (PE).

BANCADA EM GRANITO PRETO
SAO GABRIEL E PAREDE COM
TIJOLOS PEDRA HITAM PRETA
COUNTER IN PRETO SAO GABRIEL
GRANITE AND WALL WITH BRICKS
IN BLACK HITAM STONE
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“No projeto para a CasaCor Ceara 2019 me lan-
ceiodesafio de conseguir um resultado estético so-
fisticado e simples ao mesmo tempo, além de utilizar
matérias e mobiliario com procedéncia nordestina.
Queria um visual mais minimalista e, por isso, usei 0
Crema Riviera, extraido pela Granos Granitos, com
acabamento escovado, que tem coloracao que lem-
bra a areia das nossas dunas”, conta, acrescentan-
do que esse foi o material perfeito para a atmosfera
que ela queria criar.

PROJETO DE BANHEIRO UTILIZANDO
SEIXO ROLADO PALLIMANN CHUMBO
BATHROOM PROJECT USING LEAD-
COLORED PALLIMANN PEBBLES

“In the project for CasaCor Ceara 2019, |
challenged myself to obtain a sophisticated yet
simple aesthetic result, besides using materials
and furniture from the Northeastern region of
Brazil. | wanted a rather minimalist look and, for
that reason, | used Crema Riviera, extracted by
Granos Granitos, with brushedfinish, inacolor that
reminds of the sandinour dunes’, she says, adding
that the material was perfect for the atmosphere
she wanted to create.
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BANCADA EM MARMORE BANHEIRO COM DETALHES EM MARMORE CREMA MARFIL
CREMA MARFIL BATHROOM WITH DETAILS IN CREMA MARFIL MARBLE

COUNTER IN CREMA MARFIL MARBLE

Brenda também contou uma curiosidade sobre o
seuprojetonaCasaCor:oreaproveitamento. “Aovisi-
tar aindustria, vium amontoado de sobras de cortes
eresolvifazerumapaginacaodiferente,onde conse-
guiaproveitar esse material que seriadesperdicado,
trocando a nobreza do grande formato pela inventi-
vidade da paginacao”, explica.

Outro projeto nessa mesma pegada sustentavel
e utilizando rochas ornamentais foi o Suite da Praia,
ondeaarquitetautilizou o quartzito PerlaSantananos
acabamentosescovado e polido. “Neste projeto tam-
bém optei por uma paginacéo escama de peixe com
oaproveitamento das sobras do material”, ressaltou.

Rolim also told a curiosity about her project for
CasaCor:reuse of materials. “When | visited the industry,
| saw a pile of cutting leftovers, and | decided to make
a different layout, where | could use that material that
would go to waste, exchanging the nobility of large
shapes for the inventivity in layout”, she explained.

Another project in the same sustainable attitude,
andusing dimension stone, was the Beach Suite, where
thearchitectusedbrushedand polished Perla Santana
quartzite. “Inthis project, | also chose a fishbone layout,
using the leftovers of the material”, she emphasized.

SEIXO ROLADO PALLIMAN AREIA NO PISO
SAND PEBBLES FROM PALLIMAN
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Quandooassuntosaoasrochasornamentais bra-
sileiras, Brenda acredita que temos grandes empre-
sas nacionais que fazer um 6timo trabalho, mas ain-
da sofremos com a sindrome de achar que tudo de
foraé melhor que onosso. “Esse fascinio peloimpor-
tado faz com que muitas empresas tragam produtos
defora, tirando o foco de cuidar do que é nosso. Fora
o desperdicio energético e a logistica de trazer ma-
teriais tdo pesados de outros continentes. Imagina
quanta combustao a mais poluindo a atmosfera por
contadosnavios cargueiros que vemevao?”, reflete.

When the subjectis Brazilian dimension stone, Rolim
believes we have great national companies that do an
excellent job, but we still suffer from the syndrome of
believing that foreign things are better than ours. “This
fascination forimportedthings makes many companies
bring products from abroad, losing the focus of taking
care ofourown. Notto mention the energetic waste and
the logistics involved in bringing such heavy materials
fromother continents. Can youimagine how much extra
combustion, polluting the atmosphere, because of the
cargo ships that come and go?”, she reflects.

AREA EXTERNA
COM SEIXO
ROLADO
PALLIMANN AREIA
EXTERNAL AREA
WITH SAND
PEBBLES FROM
PALLIMANN

©
n
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NAS PAREDES PEDRA FERRO, NA PISCINA PEDRA HIJAU PALLIMANN
ON THE WALLS, FERRO STONE, IN THE SWIMMING POOL, HIJAU PALLIMANN STONE

Brenda acredita, ainda, que a falta de informa-
cao nesse caso vem da falta de iniciativa de pesqui-
sar. “Hoje € muito facil se obter informagéao sobre os
novos materiais disponiveis. Temos on-line artigos e
teses sobre todos os assuntos. Eu procuro sempre
estudar e estar pertode bonsfornecedores, que sao
aptos e solicitos a trocar conhecimento. Até porque
comadescobertade materiaisnovos e evolucaodas
tecnologias, essasinformacdes estao em constante
necessidade de atualizagao”, disse.

Quando o assunto s&o os planos para o futuro e
as perspectivas para o ano de 2020, Brenda é en-
fatica e planeja seguir na mesma proposta dos ulti-
mos anos. “Entregar projetos funcionais, sinceros e
condizentes com os propodsitos do nosso escritorio
e dos nossos clientes. Acredito que esse é o cami-
nho certo e vamos seguir nele”, finalizou. m

Rolim also believes that the lack of information in
this case comes from the lack of initiative to research.
“Today, it is very easy to obtain information on the
available materials. We have online articles and theses
abouteverysubject.lalways try to studyand be around
good suppliers, who are apt and helpful in exchanging
knowledge. With the discovery of new materials and
the evolution of technologies, this information must be
constantly updated”, she said.

When the subject is plans for the future and the
perspectives for 2020, Rolim is emphatic and plans to
keep the same proposal of the latest years: “To deliver
functional, honest projects that match the purposes of
our officeand our clients. | believe thatis the right path
and we will follow it”, she concluded. m

ESTUDIO DO BEM

+5585 3227-2549

Rua Leonardo Mota, 2589 - Dionisio Torres
Fortaleza - CE, CEP/Zip Code: 60170-176

& falecom@brendarolim.com (&) @estudiodobem
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VA X
MELLO

Projetos funcionais,
iluminados e bem
integrados
Functional, illuminated
and well integrated
projects

Ambientes funcionais, claros, com bastante Functional environments, light, with a

fluxo, mobilidade entre os ambientes,
integracéao e praticidade. Séo essas as

principais caracteristicas lembradas pelo

arquiteto capixaba Max Mello quando é

para definir o seu estilo. “Posso dizer que
meu estilo é contemporéaneo e clean, ja que

eu procuro fazer ambientes sem muitos
detalhismos, bem iluminados, utilizando

lot of flow, mobility among the spaces,
integration and practicality. Those are
the main characteristics remembered
by Max Mello when it comes to
defining his style. “l can say my style
is contemporary and clean, as I try to
make spaces without many details,
well lit, using easy clean materials

and always focusing on practicality
and functionality”, he emphasizes.

materiais de facil limpeza e focando sempre
na praticidade e funcionalidade”, ressaltou.

VARANDA GOURMET

- NA BANCADA E NA
ILHA O QUARTZITO TAJ
MAHAL. MADEIRA DA
MESA, ILUMINAGAO
MAIS INTIMISTA.
REVESTIMENTO
CIMENTICIO EM UMA
DAS PAREDES
GOURMET BALCONY -
IN THE COUNTER AND
ISLAND, QUARTZITO
TAJ MAHAL. WOODEN
TABLE, INTIMATE
LIGHTING. CONCRETE
CLADDING ON ONE

OF THE WALLS
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ILHA E BANCADA NO QUARTIZTO AMARELO OU GOLDEN MACAUBAS. PISO PORCELANATO ULTRAFINO

E NA PAREDE E PORCELANATO QUE LEMBRA O TRAVERTINO. DESIGN NATURAL DA PEDRA

ISLAND AND COUNTER IN YELLOW QUARTZITE OR GOLDEN MACAUBAS. FLOOR IN ULTRAFINE PORCELANITE
AND, ON THE WALL, PORCELANITE REMINDS OF TRAVERTINO. NATURAL STONE DESIGN.

» Graduado em Arquitetura e Ur-
banismo pela Universidade Fede-
ral do Espirito Santo (Ufes), Mello
se formou em 1989 e comecou a
atuarnaareanomesmoano,jaque
naépocaeraestagiarioemumes-
critériode arquiteturae continuou
|a por mais dois anos.

» Graduated in Architecture and
Urban Planning from the University
of Espirito Santo (UFES), Mello
started to work in the area at the
same year, 1989, since at the time
he was an intern in an architecture
office and remained there for two
more years.
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BANCADA E REVESTIMENTO EM QUARTZITO TAJ MAHAL
COUNTER AND CLADDING IN TAJ MAHAL QUARTZITE

Em1991,come¢ouumanovatra-
jetdéria ao ser contratado por uma
empresa de revestimentos cera-
micos: passou a atuar como de-
signer de stands vendas de pro-
dutos pararevestimentos cerami-
cos, que eram chamados de mer-
chandising.

In1991, he started anewjourney
when he was hired by a ceramics
company: he started to act as a
sales booth designer for ceramic
claddingproducts, whichtheycalled
merchandising.
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BANCADA E REVESTIMENTO EM QUARTZITO ROMA IMPERIALE
COUNTER AND CLADDING IN ROMA IMPERIALE QUARTZITE

“Trabalhei por dois anos pres-
tando esse servico e montando
os stands de vendas. E foi nessa
época que eu comecei a ter bas-
tante nocao de como funcionam
os trabalhos com pedras e cera-
micas, ja que tive a oportunidade
defazerprojetosutilizandoreves-
timentosde pedrasembanheiros,
bancadas, cozinhas e diversos ti-
pos de ambientes para demons-
tracao dos materiais”, pontuou.

Eu considero
um bom projeto
arquitetonico aquele
que, em primeiro
lugar, atende as
demandas do
cliente.

22/

“l worked there for two years
doing this service and assembling
the sales booths. Anditwas by this
time that | started to gather more
knowledge of how the work with
ceramics and stone happens, since
| had the opportunity of creating
projects using stone claddings
in bathrooms, counters, kitchens
and many other types of spaces
to demonstrate the use of the
materials”, he said.
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DETALHES EM QUARTZITO ROMA IMPERIALE
DETAILS IN ROMA IMPERIALE QUARTZITE

I consider a good
architecture project
the one that, first,
meets the demands
of the client.

e/

Apartirdestetrabalho,oarqui-
tetotambém comecouafazer mui-
tos contatos com donos de lojas
de materiais de construcao e par-
ceiros na execugao dos projetos
dosstands, montousuacartelade
clientes e abriu o seu proprio es-
critérioem1999.“Sao 30 anos de
formado e de atuagéo no merca-
do de arquitetura e 20 anos com
meu escritorio”, relembra.

From this job, the architect
started, also, to make many contacts
with owners of construction stores
andpartnersin the executionof the
projects of the booths, he made his
clientele and opened his own office
in1999. “It has been 30 years since
my graduation and working in the
architecture market and 20 years
with my own office”, he remembers.
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VARANDA GOURMET COM ILHA EM ONIX CRISTALLO TRANSLUCIDO
GOURMET BALCONY WITH ISLAND IN TRANSLUCENT CRISTALLO ONYX

Apesar de ter muita experiéncia na area comer-
cial com projetos de lojas, escritorios de advocacia,
consultoriosmédicos e odontoldgicos, o carro-chefe
do escritorio de Max Mello séo os projetos residen-
ciais.Emsuas propostas paracasas e apartamentos,
ele procuraintegrar o verde com o interior e investir
emiluminacéo e ventilagao, de forma que a natureza
sempre fique integrada com o ambiente.

W W W.REVISTAROCHAS.C O M .BR
/

Even though he had a lot of experience in the
commercial area with store products, law firms,
medical and dentist offices, the main attraction
in Max’s office is the residential projects. In his
proposals for houses and apartments, he seeks to
integrate the green with the interior and invest in
lighting and ventilation, in such a way that nature
is always connected to the space.

VARANDA GOURMET COM ROCHA ORNAMENTAL TRANSLUCIDA ONIX CRISTALLO OU PEROLA
GOURMET BALCONY WITH TRANSLUCENT CRISTALLO ONYX OR PEARL

6/
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“Euconsideroumbom projeto arquiteténicoaque-
le que, em primeiro lugar, atende as demandas do
cliente. Temos que ouvir o cliente, as suas necessi-
dades, sua historia e seu perfil. Além disso, acredito
que seja extremamente necessario atender as de-
mandas do espaco, porque as vezes 0 €spago nao
comporta certos tipos de projetos e temos que en-
xergar ereconhecer essas caracteristicas”, explicou.

Outra particularidade de alguns projetos de Max
Mello s&o asrochas ornamentais, que ele utilizades-
de que comecou a trabalhar como arquiteto. No ini-
cio, ele explicou que dava prioridade asrochas sinté-
ticas, mas que de alguns anos para ca as rochas na-
turais, principalmente quartzitos e marmores comvi-
sual mais limpo e maior durabilidade, cairam no gos-
to de suas obras.

“Hoje conseguimos trabalhar com outras aplica-
¢Oes, como o uso de rochas ornamentais em painéis
comiluminacéao, mosaicos de pedra em paredes, ro-
chastranslucidasaplicadasembancadasdelavabos,
painéisde halle fundo de adega, aparadores que fun-
cionam como luminarias. Existem muitas aplicagdes
para as rochas ornamentais, que trazem uma opgéo
estéticamaisinteressante e garantemexclusividade
aos projetos”, disse.

Além dos detalhes que conferem elegancia aos
projetos, o arquiteto conta que também gosta de uti-
lizar as rochas naturais nos pisos com acabamento
paginado, como foi executado em seu projeto na ul-
tima CasaCor Espirito Santo e trouxe um efeito dife-
renciado ao ambiente.

’I consider a good architecture project the
one that, first, meets the demands of the client.
We have tolistento the client, their needs, their
history and their profile. Besides, | believe that
itis extremely necessary to meet the demands
of the space, because sometimes the space
doesn’t accept certain types of projects and
we have toacknowledge those characteristics”,
he explained.

Another particularity of some of Mello’s
projects is the use of dimension stone, which
heusessince he startedto workas anarchitect.
In the beginning, he explained that he used to
prioritize synthetic stone, but from some years
until now, natural stone, especially quartzite
and marble, with their cleaner look and longer
durability, have become part of his work.

“Nowadays we can work with other
applications, like the use of dimension stone
in lit panels, wall stone mosaics, translucent
stoneinbathroomcounters, hallpanelsand wine
cellars, side tables that work as lamps. There
are any applications for dimension that bring a
moreinteresting aesthetic optionandguarantee
exclusiveness to the projects”, he says.

Besides the details that give elegance to
the projects, the architect tells us he also likes
to use dimension stone on floors with special
layouts, like it was executed in his project for
the last casaCor Espirito Santo and broughtan
edgy effect to the space.
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Quando o assunto séo as
tendéncias da arquitetura neste
século,Mellodefendeaintegracao
com o verde e com a paisagem,
presenteemgrande partedosseus
projetos. “Nosanos 1960 previa-se
muita tecnologia nas residéncias
eaquelevisualmeio espacial, mas
hoje nao é isso que idealizamos
e realizamos. Hoje a tendéncia
€ as pessoas quererem dentro
de suas casas um aconchego,
calmaria, um sofa confortavel, as
plantas,overde,umcaloremmeio
aocaosdacidade. Acreditoqueas
casas do futuro estdao mais para
aquelas casinhas da vovo do que
a supermoderna residéncia dos
Jetsons”, ressaltou.

PIA DO BANHEIRO INFANTIL EM MARMORE
STRIATO. MOSAICO DE PEDRA EM

TORNO DO ESPELHO. REVESTIMENTOS
CERAMICOS NA PAREDE E OS ARREMATES
EM PEDRA SINTETICA NANOGLASS
CHILDREN’S BATHROOM SINK IN STRIATO
MARBLE. STONE MOSAIC AROUND

THE MIRROR. CERAMIC CLADDINGS

ON THE WALL AND FINISHES IN
NANOGLASS SYNTHETIC STONE.

When the topicis the architecture trends of this century, Mello defends
the connection with the green and the landscape, present in most of his
projects. “In the 60’s we predicted a lot of technology in the residences
and that spatial visual, but today is not what we idealize or execute. Today,
the trend is people wanting inside their houses some comfort, relaxation,
agoodsofa, plants, green, something warminthe middle of the city chaos.

| believe that the houses in the future will be more like those grandma

houses than the super modern Jetson’s residences”, he said.

Acredito que as
casas do futuro
estao mais
paraaquelas
casinhas da
vovodoquea
supermoderna
residéncia dos
Jetsons.

I believe that the
houses in the
future will be
more like those
grandma houses
than the super
modern Jetson’s
residences.
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Mesmo criando projetosafren-
tedotempo, Max Mello falasobre
as dificuldades de ter uma pers-
pectivaparao futuro.“Hojeemdia
as coisas mudam muito rapido e
com certezacontinuardo mudan-
do de forma cada vez mais veloz.
Atecnologiaaindainfluencia mui-
tononossodiaadiaeatendéncia
é que a gente dependa cada vez
mais dela, mas ao mesmo tempo
busquemosumescape.Eissovai
muito ao encontro do que citei e
defendo sobre casas aconche-
gantes com materiais naturais.
Com as pessoas sendo bombar-
deadas comcelular,computador,
tablet e automacdes, a tendén-
cia é que elas cheguem em casa
e procuremum cantinho silencio-
so”, finalizou.m

CAPELA - ESCADA EM BLOCOS
DE GRANITO SIENA LEVIGADO
CHAPEL - STAIRCASE IN BLOCKS
OF HONED SIENA GRANITE

Evencreating projects ahead of his time, Max Mello
talks about the difficulties to have a perspective for the
future. “Nowadays things change very fastand certainly
they will keep changing even faster. Technology still
influences a lot in our daily life and the tendency is
that we depend even more of it, but at the same time
searching foranescape. This is allabout what | said of
comfortable houses with natural materials. With people
being bombarded by smartphones, computers, tablets
and technologies of all sorts, the tendency is that they
get home and look for a quiet space”, he finished. m
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BORDA DA PISCINA EM
GRANITO SIENA
SWIMMPING POOL BORDERS
IN SIENA GRANITE

MAX MELLO

Rua Joao Pessoa de Mattos,
330, Centro Empresarial
Hercules Penna, Sala 606,
Centro - Vila Velha, ES
CEP/Zip Code: 29.100-115
+5527 3299-5577

+5527 98808-0661

& maxmmello@gmail.com
@maxmello.arquiteto
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PREMIO
DECORAR

SAO PAULO

Rita Amorim e Gleice
Cappellette privilegiam em
seus projetos materiais
exoticos e quartzitos

Rita Amorim and Gleice Cappellette

prioritize, in their projects, exotic
materials and quartzites

» Rita Amorim e Gleice Cappellette trilham juntas
uma admiravel trajetoria na area de arquitetura e de-
sign.Umcaminho que foisendo pavimentado também
com a contribuicao da solidez das pedras ornamen-
tais seja em projetos residenciais, seja em planeja-
mentos corporativos. Sécias ha sete anos, a dupla
celebra em 2019 mais um troféeu de grife do merca-
do, o Prémio Decorar Sdo Paulo - Regiao Norte, ca-
tegoria “Profissional do Ano”, em nome do Escritério
Amorim Cappellette.

O*“casamento” empresarialquerendeuessae ou-
trashonrarias é seladopelaaliangcadaexperiénciade
Ritaem composicdes para casa/apartamentocoma
expertise de Gleice em atendimento a clinicas e uni-
dades hospitalares. Assim, unindo esses dois mun-
dos, as parceiras conseguiram abracar uma cartei-
ra de clientes mais amplificada.

» Rita Amorim and Gleice Cappellette have
been following together an admirable journey
in the area of architecture and design. A path
that was also paved with the contribution of the
solidity of the dimension stone, inresidentialand
corporate projects. Associates for sevenyears,
theduocelebratesin2019one more trophyinthe
market, the Decorar Sdo Paulo - North Region
award, category “Professional of the Year”, in
the name of the Amorim Cappellette office.

The professional “marriage”that brought that
andotherawardsis sealed by the alliance of the
experience of Ritaincompositions for houses/
apartmentswiththeexpertise of Gleice forclinics
and hospital units. Therefore, putting these two
worlds together, the partnership managed to
develop an amplified clientele.



O estilo moderno-contemporaneo imprime seu
DNA nas criagbes, mas, claro, o consumidor do ser-
vico é quem da a palavra final no emprego dos ma-
teriais. “Gostamos muito de granitos exoéticos, quart-
zitos e marmores para as areas residenciais. Anali-
samos sobretudo a resisténcia e a beleza”, ressalta
Rita, que é formada em Administracao de Empresas,
pos-graduadaem Administracdo Hoteleirae especia-
lizada em Design de Interiores, numa carreira que ja
chega aos 28 anos.

LAREIRA EM TRAVERTINO ROMANO BRUTO
FIREPLACE IN RAW TRAVERTINO ROMANO

The modern-contemporary style prints
their DNA in their creations, but, of course, the
consumer of the service gives the final word
in the application of the materials. “We really
like exotic granites, quartzite and marble for
residential areas. We analyze, above all, the
strength and beauty”, emphasises Rita, who
graduated in Management, with a graduate
degreeinhospitalityandspecializationinInterior
Design, in 28 years of career.

WWW . REVISTAROCHAS.COM.BR
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MARMORE
BRONZE
ARMANI NA
MESA E NA
BANCADA
BRONZE
ARMANI
MARBLE
R ON THE

/ TABLE AND
COUNTER

MESA EM BRONZE
ARMANI E PISO
EM SILESTONE
TABLE IN

BRONZE ARMANI
AND FLOOR IN
SILESTONE
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MESA DE QUARTZITO NUAGE MACCHIA ORO
TABLE IN NUAGE MACCHIA ORO QUARTZITE

O universo das pedras ganhou ainda mais en-
canto para as duas profissionais durante uma visita
ha aproximadamente dois anos a fabrica da Cosen-
tino no municipio da Serra, na regiao da Grande Vi-
toria (ES), a convite de uma marmoraria. La elas pu-
deram perceber em detalhes como se da o proces-
so de producéo. “Ficamos impressionadas. Cortes
diferentes de uma mesma pedra podem resultar em
desenhos completamente distintos. E tudo de uma
belezaintensa”, lembrou Rita.

Ainda em relacao as rochas, ela diz apreciar as
bancadasem Silestone (composto majoritariamente
por quartzo natural), por ser uma opgéao forte e me-
nos porosa, ideal para superficies com alta funcio-
nalidade, com quantidade reduzida de juntas.

SAUDE E BELEZA
Senostrabalhosparamoradiaoprofissional pode
até contar compasselivre parapromover asinterven-
¢Oes que desejar, no segmento hospitalar as condi-
¢cbes sao bem mais rigidas, exigindo dose extra de
criatividade para inovar e ao mesmo tempo atender
aos padréesimpostos pelos Requisitos de Seguran-
caSanitaria (RDCs) do poder publico. E o que aponta
Gleice,formadaem Arquitetae Urbanismoha?25anos.

The universe of stone gained even more
charm for the two professionals during a visit,
around two years ago, to the Cosentino factory
inthe Serra county, region of Grande Vitdria (ES),
invited by a fabricator. There they could notice in
detail how is the process of production. “We were
astonished. Different cuts of the same rock can
resultincompletely differentlines. Everything has
an intense beauty”, remembered Rita.

Stillinrelationtostone, she says sheappreciated
silestone countertops (composed mainly of natural
quartz), because it is a strong option and less
porous, ideal for surfaces with high functionality,
with reduced seams.

HEALTH AND BEAUTY

If,inresidential projects, the professionals might
have a free pass to intervene as they wish, in the
hospital segment the conditions are way more
strict, demanding an extra dose of creativity to
innovate and at the same time meet the standards
imposed by the requirements of the department of
sanitation of the public power. That is what Gleice,
graduated in Architecture and Urban Planning 25
years ago, points out.
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BANCADAS DA COZINHA EM QUARTZO BRANCO
KITCHEN COUNTERS IN WHITE QUARTZ

“O conceito, nesse caso, é algo mais harmoniza-
do,paraque o paciente ndo se sintanoambiente hos-
pitalar. Buscamos trazer algo aconchegante. Até no
layout dos consultérios, os médicos estdo mudando
suapercepcao,retirandoamesadodoutor,que éuma
barreira até a cadeira do paciente. Hoje emdia, o es-
paco éumasalade estar,umlobby,especialmenteem
areas maisdelicadas,comoasoncologicas”, enfatiza.

“The concept, in this case, is something more
harmonized, so the patients don’t feel like they are in
a hospital environment. We seek to bring something
comfortable. Even in the layout of the clinics, the
doctors are changing their perception, removing the
doctor’s desk, which was a barrier between the doctor
and the patient’s chair. Nowadays, the space is like a
living room, a lobby, especially in more delicate areas,
such as oncology”, she emphasizes.

LAVABO QUARTZITO CRISTALLO
WASHROOM IN CRISTALLO QUARTZITE
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ANGULOS RETOS DESENHAM A PIA EM QUARTZO CREMA PRIME
STRAIGHT ANGLES DRAW THE SINK IN CREMA PRIME QUARTZ

Gleice Cappellette cita outra evolugao importan-
te no visual das clinicas: sai de cena o “branco hos-
pital”. “Se for possivel, dentro das normas, trabalha-
mos até o ludico. Além disso, ha mobiliarios de esta-
belecimentosde saude que ninguémidentificacomo
tais, pois parecem para planejamentos domésticos.”

Entre suas pedras preferidas, estdo os marmo-
res exoéticos, além do Gris Armani, do Calacata e do
Preto Sao Gabriel, um dos mais acessiveis. “Na area
hospitalar,eutenhode usar mais quartzoouocorian.
Porososnao sao permitidos. No piso, muito granito,o
BrancoDallase o Siena”,acrescentouela,que come-
¢cou na area trabalhando em projetos para agéncias
bancarias, abrindo em seguida escritorio com outra
socia, paradepois atuar comempresas de saude até
se associar aRita.m

Gleice Cappellette quotes another important
evolution on the visual of the clinics: there goes the
“hospital white”. “If possible, inside the norms, we even
work with playful. Besides, there are furniture pieces
that no one identify as hospital things, because they
seem like domestic”.

Among their favorite stones are the exotic marbles,
besides Gris Armani, Calacata, and Preto Sdo Gabriel,
oneofthemostaccessible materials. “Inthe hospitalarea
| have to use more quartz or Corian. Porous materials
are not allowed. On the floor, a lot of granite, White
Dallas and Siena”, she added. She started in the area
workingin projects for bank agencies, opening another
office withanother partner,and then worked with health
companies until she became partners with Rita. m

AMORIM CAPPELLETTE
Sao Paulo/SP - CEP/ZIP Code: 02452-000

www.amorimcappellette.com.br
& contato@amorimcappellette.com.br

Rua Maria Curupaiti, 441, Vila Ester (Zona Norte), conjunto 6010TD

+55112977.1044 + 1199334.7207 * 11 99991.1877

@amorimcappellette & Amorim Cappellette
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REQUINTE EN
DOSE DUPLA
“M EXPANSAC

DOUBLE REFINEMENT IN EXPANSION

Resisténcia e beleza das pedras marcam expansao
Strength and beauty of stone mark the expansion

Do solo as colunas, passando pelos detalhes das divisorias e pias, o
projeto de ampliacdo do Shopping Eusébio, no Ceara, privilegiou os
granitos extraidos da propria regiao: Matrix Motion e Branco Alpha

From the ground to the columns, going through the details of partitions and
sinks, the project of the amplification of the Eusébio Mall, in Ceara, privileged the
granites extracted from their own region: Matrix Motion and Branco Alpha
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Ana Melo, Juliana Melo e Mariana Ximenes

Ana Melo, Juliana Melo and Mariana Ximenes

» A combinacéo daresisténcia e
BN da beleza foi o caminho das pe-
dras arquitetado para a expan-
sao do Shopping Eusébio, situa-
do no municipio de Eusébio, no
Ceara. O resultado e as minucias
desse projeto podem ser conferi-
dosdesde o ultimodia31de outu-
bro,quando foraminauguradasas
obras da nova estrutura do com-
plexocomerciallocalizado naRe-
giao Metropolitana de Fortaleza,
iniciadas em marco.

» The combination of strength
and beauty was the stone path
architected for the expansion of
the Eusébio Mall, in the Eusébio
county, in Ceara. The result and
the details of this project can be
seensince October 31st, date of the
inauguration of the new structures
for the commercial complex
located in the metropolitan region
of Fortaleza, started in March.
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Do solo as colunas, passando pelos detalhes das
divisoriase pias, otrabalho privilegiou os granitos ex-
traidos e beneficiados na propria regido. E assim o
requinte veio em dose dupla. Nos pisos do mall e da
pracadealimentacéo, nos pilarese no WC da familia/
fraldario, entre outras areas, aopcao foi pelo Branco
Alpha,empregadoemmilmetros quadradosemrazéao
de sua reconhecida durabilidade, qualidade essen-
cial para espacos de grande circulagcao de pessoas.
Janosbanheirosdosclientesenofoyerdocinema,a
escolha foi pelo Matrix Motion, bastante requisitado
por lojas de alto padrao por causa do impacto visual
que proporciona. E realmente de encher os olhos!

A utilizagao dos dois materiais partiu da concep-
caodoescritorio AnaMelo & JulianaMelo Interior De-
signer,empresacontratadaque atuounessaemprei-
tada com a equipe de arquitetura do shopping. Inte-
grante desse grupo, Mariana Ximenes ressaltaoluxo
e a valorizacédo do Matrix no mercado. “E uma pedra
belissima, encantadora, com rajados. E usada em lo-
jas como as da Gucci.” E sobre o Branco Alpha, Ana
descreve: “Trata-se de um material nobre que pode
ser submetido ao alto trafego e permanecer inalte-
rado. Ou seja, € sob medidaparaas condicbesdeum
empreendimento desse porte”, afirmou a arquiteta.

Fromthe ground to the pillars, going through the
details of partitions and sinks, the work privileged
the granite extracted in their own region. So the
sophistication came in double doses. On the floors
of the mall and the food court, on the pillars and in
the bathrooms of family/nursery,among other areas,
the option was Branco Alpha, applied ona thousand
square meters due toits well-known durability, which
isanessentialquality for spaces withheavy circulation
of people. Now, inthe bathrooms of clientsand cinema
foyer, the choice was Matrix Motion, very requested
by stores of high scale because of the visual impact
itgives. Itis really impressive!

The use of both materials came from the
conception of the office Ana Melo & Juliana Melo
Interior Design, company hired for this job together
with the mall architecture staff. A part of the group,
Mariana Ximenes highlights the luxury and the value
of the Matrix in the market. “Itis a beautiful, charming
stone, with gushes. It is used in stores like Gucci”.
Regarding Branco Alpha, Melo describes: “It is a
noble material that can be submitted to the heavy
traffic and remain unaltered. Therefore, it is ideal
for the conditions of ventures of this size”, affirmed
the architect.
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O poder de conservacéao foitambém uma das ca-
racteristicas apontadas pela coordenadora comer-
cial da Granos Granitos S/A, Savia Silva, fornecedo-
rados produtos para o revestimento de destaque no
mall.“O processo de escolhados materiais que com-
puseram o projeto envolveu a apresentacéao de ro-
chas naturais brasileiras de alta durabilidade e bele-
zaestéticaclassicaediferenciada. O Branco Alphaé
umarochaextraidano Ceara, de elevadaresisténcia
ao desgaste, estética unica. E um material utilizado
emobrasdereferénciacomo aeroportos, shoppings
e construcdes comerciais”, ressaltou.

O indice de porosidade reduzido - calculado em
0,33% -, alias, € um dos grandes trunfos atribuidos
a essa pega, como enfatiza Rosinete Ceron Cossa,
proprietaria da Multipedras, marmoraria responsa-
vel pelo corte, pelo acabamento e pela instalacao
das pedras.

The power of conservation was also one of
the characteristics pointed by the commercial
coordinator of Granos Granitos S/A, Savia Silva,
supplier of the products for the highlighted
claddings of the mall. “The process of choosing
the material that composes the project involved
the presentation of Brazilian natural stone of
high durability and classic and edgy beauty.
Branco Alpha is a stone extracted in Ceara, with
high abrasive strength and unique aesthetics.
It is a material used in reference jobs such as
airports, malls, and commercial constructions”,
she emphasized.

The low porosity - calculated in 0.33% - is one
ofthe biggestassets attributed to this piece, says
Rosinete Ceron Cossa, owner of Multipedras, the
fabricator responsible for the cutting, finish, and
installation of the stones.
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“The big advantage is the high quality
of Branco Alpha for floors. All stones from
Ceara are very compact and with low
porosity.ltgrantsanedgetothemallproject.
Matrix, in turn, has a singular visual effect
given by its gushes. With it, we designed
abook-matching layout, meeting the eins.
The result is a beautiful drawing. It was
very rewarding to do a job of this size, our
firstMall project. And we managed to meet
all the deadlines, in a very well executed
planning”, she complemented.

“A grande vantagem ¢ a alta
qualidade do Branco Alpha para
piso. TodasaspedrasdoCearatém
compactacaomuito forte e menos
porosidade.Issoconferetodoodi-
ferencial ao projeto do shopping.
JaoMatrixtemumefeitovisual sin-
gular proporcionado por suas ra-
jadas. Com ele, trabalhamos com
o material todo paginado, com os
veios se encontrando. O resulta-
do € um belo desenho. Foi muito
gratificante fazer uma obra des-
te tamanho, nosso primeiro proje-
to com shopping. E conseguimos
cumprirtodos os prazos,numpla-
nejamento muito bem executado”,
complementou.

SOBRE O SHOPPING

Esta foi a primeira expanséo
promovida pelo Shopping Eusé-
bio, fundado em 31de outubro de
2014, situado na cidade homoni-
ma. Localizado a 24 quildmetros
da capital cearense, Fortaleza, o
municipio vem experimentando
grande desenvolvimento econé-
mico nos ultimos anos, o que tem
demandado projetos para cons-
trucédo de complexos comerciais
e, consequentemente, o empre-
go de pedras ornamentais.

ABOUT THE MALL

This was the first expansion
promoted by the Eusébio Mall,
founded on October 31st, 2014.
Located 24 km from the capital,
Fortaleza, the city has been
experimenting a great economic
development in the last few years,
what has been demanding projects
for the construction of commercial
complexes and, consequently, the
application of dimension stone.
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O espaco do Shopping Eusébio tinha anterior- Before the expansion, Eusebio Mall had 13
mente uma area bruta locavel de 13 mil metros qua- thousand square meters or rentable area, 68
drados, 68 operagodes e, aproximadamente, 400 va-  operations, and approximately 400 parking
gas de estacionamento. A ampliacao traz cercade  spots. The expansion brings around 60 new
60 novas operacdes paraseu espaco. Para2020,ha  operations for its space. For 2020, there are
previsdodeumasegundaexpansaocominvestimen-  predictions of a second expansion with a BRL
tos de R$ 20 milhdes, que deve comecar em maioe 20 millioninvestment, that might startin May and
se encerrar em outubro. Outras duas tambémestdo  endin October. Another two are also predicted
previstas na sequéncia.m in the sequence. m

Alpha (Cientec)
Porosidade/Porosity
0,33%
Absorcao/Absorption
0,12%

Amsler 500m

0,35mm

Amsler 1000m

0,81mm

Flexao 3 pontos/3-point
Flexural Strength
18,8MPa

Compressao/
Compressive Strength
178MPa

Matrix
Porosidade/Porosity
0,49%
Absorcao/Absorption
0,18%

Amsler 500m

0,40mm
Amsler1000m
0,88mm
Flexao/Flexural
Strength

22,59MPa
Compressao/
Compressive Strength
100,53MPa

FonTe: GRANOS GRANITOS S/A
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PISO EM MARMORE
BRANCO SIVEC PA E
ESCADA EM MARMORE

DIMAGRA: MARMORARIA 100 I BRANGO

FAMILIAR PARA TODOS
OS TIPOS DE PROJETOS

Dimagra: a family fabricator
for all types of projects

Apds alguns anos de trabalho e especializacao no setor
de rochas ornamentais, principalmente no atendimento
ao publico do varejo, o empresario Israel de Oliveira
Calado queria mais e decidiu que era a hora de mudar.
After some years of work and specialization in the
dimension stone sector, particularly in the service to

retail public, the entrepreneur Israel de Oliveira Calado
wanted more, and decided it was time to change.

“A GOTA” - PROJETO
DO MAMELUCA

» O ramo continuou o mesmo, mas em  » The sector remained the same, but, in STUDIO EM
1980 ele decidiu investiremumamarmo- 1980, he decided to invest in a fabrication =~ MARMORE ENIGMA
raria e foi assim que comecou a historia  industry and that is how the history of L’;@SERS:B;
da Dimagra: empresa familiar localizada  Dimagra began: a family company located =~ MAMELUCA STUDIO
na cidade de Sao Paulo (SP). in the city of Sdo Paulo (SP). IN ENIGMA MARBLE

96



Naépoca,comomercadode construcaoemfran-
cocrescimento,amarmorariapassouaatender gran-
des construtoras, entre elas o Grupo Pao de Acucar,
Setin, MPD, JHSJ, R. Yazbek, Even e Athie Wohnrath,
mas sem deixar de levar o seu produto e atendimen-
to com qualidade técnica também para os consumi-
dores do varejo e os arquitetos.

“A parceria com arquitetos e designers é indis-
pensavel para a nossa empresa, principalmente no
desenvolvimento de projetos que utilizam os traba-
Ihos das maquinas adquiridas pela Dimagra, que se
tornaram um grande diferencial da nossa marmora-
ria no setor”, ressalta Israel Oliveira Calado, s6cio
proprietario da empresa.

PROJETO IDEALIZADO PELO ARQUITETO RODRIGO
OHTAKE PARA QUALITA SUL. MESA FEITA A PARTIR DE
BLOCOS EM MACICO MARMORE LANZAROTE, PAGINACAO
FEITA EM GRANITO RIVIERA NO PISO E NA PAREDE E
PENDENTES TRANSLUCIDOS EM CRYSTAL BALTORO
PROJECT IDEALIZED BY ARCHITECT RODRIGO OHTAKE
FOR QUALITA SUL. TABLE MADE FROM MASSIVE

BLOCKS OF LANZAROTE MARBLE, LAYOUT IN RIVIERA
GRANITE ON THE FLOOR AND ON THE WALL, AND
TRANSLUCENT PENDANTS IN CRYSTAL BALTORO

PISO EM CREMA MARFIL E NERO MARQUINA,
NAS PAREDES LIMESTONE LENS

FLOOR IN CREMA MARFIL AND NERO
MARQUINA, LIMESTONE LENS ON THE WALLS

Atthe time, with the construction
market growing at full speed, the
fabricator started to serve large
constructors, including Grupo Pao
de Acucar, Setin, MPD, JHSJ, R.
Yazbek, Even, and Athie Wohnrath,
while still taking its product and
service, with technical quality, also
toretailconsumers andarchitects.

“Thepartnershipwitharchitects
and designers is indispensable
for our company, especially in
the development of products that
use the machinery purchased by
Dimagra, which have become a
great edge of our fabricator in the
sector”,emphasizes Israel Oliveira
Calado, the managing partner of
the company.
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Sempre buscando investir na qualidade dos pro-
dutos oferecidos, em 2011 a Dimagra adquiriu uma
WaterJet e uma CNC Breton, trazendo ainda mais
versatilidade e agilidade para o dia a dia da empre-
sa. “O corte por jato d’agua e abrasivo é capaz de
aumentar a nossa producgao, além de facilitar e ace-
lerar os processos, ja que a peca sai imediatamen-
te da mesa de corte para a obra, sem necessidade
de ir para outra estacao de beneficiamento. Esses
investimentos proporcionam um aumento na capa-
cidade de producéo e perfeicdo em grandes proje-
tos”, pontuou Calado.

Com 46 anos de experiéncia no mercado, o em-
presario passou a pratica para os filhos, que procu-
raram se especializarem areas que pudessemagre-
gar conhecimento ao setor. Hoje comandam juntos
amarmoraria e estdo sempre atentos as necessida-
des e exigéncias de um mercado cada vez mais di-
namico e competitivo.

Especializada na industrializagédo de materiais
naturais e fabricados, a Dimagra tem projetos re-
sidenciais e comerciais, em ambientes como cozi-
nhas, banheiros, espagos gourmet, piscinas, larei-
ras,escadas, pisosebalcoes. Entre os projetos mais
importantes executados pela empresa nos ultimos
anos, destaque para o Edificio Plaza Iguatemi, que
fica em Séo Paulo (SP) e ja foi capa da Revista Veja;

CUBA EM
QUARTZITO

ALGA GREEN -
VITORIA STONE
SINK IN ALGA
GREEN QUARTZITE
- VITORIA STONE

Always trying to invest on the quality of the offered
products, in2011 Dimagraacquireda Waterdetanda CNC
Breton, adding more versatility to the company’s daily life.
“Waterjet cutting, and abrasive cutting, canincrease our
production, besides making processes easier and faster,
as thepieceleaves the cutting table and goes straight to
thejob site, dispensing with another processing station.
These investments provide an increase in production
capacity, and perfection in large projects”, Calado
pointed out.

With 46 years of experience in the market, the
entrepreneur passed the practice to his children, who
triedtospecializeinareas that couldadd knowledge to the
sector. Today, theyare togetherat the head ofthe company
and always attentive to the needs and requirements
of a growingly dynamic and competitive market.

Specialized in the industrialization of natural and
manufactured materials, Dimagra has residential and
commercial projects, in spaces such as kitchens,
bathrooms, gourmet spaces, swimming pools, fireplaces,
staircases, floors, and counters. Among the most
important projects executed by the company in the
latest years, the highlights are: Edificio Plaza Iguatemi,
in Sdo Paulo (SP), which was shown at the cover of
Veja magazine; the table designed by architect Rodrigo
Ohtake; andthe lamp for Estudio Mameluca, which went
to a fair in Miami.
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uma mesa planejada pelo arquiteto Rodrigo Ohta-
ke; e o lustre para o Estudio Mameluca, que foi para
uma feira em Miami.

De acordo com o sécio proprietario, a estrutura
da Dimagra tem mais de 2 mil m2 e realiza uma mé-
diade 1.500 m2deindustrializagcdes por més. Ja séo
mais de 1280 clientes atendidos de diversos setores,
entre construtoras,industrias, instituigdes financei-
ras, concessionarias, empresas de educacao e em-
presas de alimentacgéo.

Com46 anosdeexperiéncianomercado, o objeti-
vo continuasendoomesmo: manter aindustriaatua-
lizada e investir na capacitacéo profissional. “Que-
remos sempre atender nossos clientes com produ-
tos inovadores, implantando uma série de tecnolo-

gias exclusivas, investindo em acabamentos com ILHA E REVESTIMENTO EM BANCADA EM SILESTONE

It drio e aaregando aualidade e rapidez”. fina- BRANCO PARANA PREMIUM BLANCO ZEUS - COSENTINO
alto pa greg q p ’ ISLAND AND CLADDING IN COUNTER IN BLANCO ZEUS
lizou Calado.m BRANCO PARANA PREMIUM SILESTONE - COSENTINO

According to the partner, the structure of Dimagra
hasmorethan2thousandsquare metersandcarriesout
anaverage of 1,500 square meters of industrialization
permonth. The company has served more than 1,280
customersfromseveralsectors,includingconstructors,
industries, financial institutions, concessionaires,
educational institutions, and food companies.

After 46 years in the market, the goal remains
the same: to keep the industry updated and investin
professional qualification. “We always want to serve
our customers withinnovative products, implementing
a series of exclusive technologies, investing in high
standard finishes, and adding quality and speed”,
concluded Calado. m

NUMEROS/NUMBERS
46 anos DE MERCADO DIMAGRA
1.500 m? DE INDUSTRIALIZACOES POR MES Showroom - Av. Mandaqui, 387
MAIS DE 2.000 m? DE FABRICA COM PEDRAS EXCLUSIVAS Bairro do Liméo, Sao Paulo (SP)
MAIS DE 1.280 clientes Industria - Av. Engenheiro
Caetano Alvares, 1015,
46 years IN THE MARKET Bairro do Lim&o, Sao Paulo (SP)

+55113858-3000
1199633-1206

1.500 sg m INDUSTRIALIZATION PER MONTH

MORE THAN 2 thousand sq m FACTORY WITHEXCLUSIVE
STONES https://dimagra.com.br/

MORE THAN 1.280 customers & dimagra@dimagra.com.br
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INnstalacao de Rochas

SEGURANGCA E EFICIENCIA EM SEU PROJETO

akemibrasil@akemibrasil.com.br
+55 11 4138-8010

www.akemibrasil.com.br

As Rochas ornamentais quando utilizadas para
revestimento proporcionam ao projeto um
acabamento exclusivo e sofisticado, que nao deve
ser prejudicado por uma instalagdo inapropriada.

Processos e materiais, sao dois fatores determinantes
do sucesso da utilizagdo das rochas como
revestimento. Por possuirem caracieristicas proprias,
que diferem de revestimentos industrializados,
algumas diferengas nos processos e materiais
tambem devem ser observadas.

Os argamassas da AKEMI Brasil, associados
a uma correta aplicacéo e manutencao, podem
garantir a longevidade que o seu projeto merece.

ENTRE EM CONTATO

E SAIBA COMO PARTICIPAR

DE NOSSOS WORKSHOPS
OU MARCAR UMA VISITA

COM NOSSOS ESPECIALISTAS.

AREMI s
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ICE LAKE

» Um material resistente, translicido e multicolori-
do. O cristal com veios de quartzito Ice Lake, da Ca-
jugram, esta disponivel no mercado ha um ano e ja
tem encantado consumidores dentro e fora do pais.
A rocha ornamental caiu no gosto dos arquitetos e
dos consumidores finais, ja que ela traz exclusivida-
de aos projetos.

Utilizado para compor ambientes, pisos, banca-
das, mesas e fachadas, o cristal é extraido de pe-
dreira unica, com cinco hectares, localizada no mu-
nicipio de Oliveira dos Brejinhos (BA). A capacidade
produtiva é de 100 m3 por més e a tecnologia utiliza-
da na extracao é de desmonte com fio diamantado.

O material aceitadiversostipos deacabamentos,
entre eles o polido, levigado, escovado e o flamea-
do, e tem sido muito utilizado para compor ambien-
tes pequenos e requintados tanto no mercado inter-
no como no externo.

Alémde ser umaescolhadiferenciadae exclusiva
paraosconsumidores,olce Laketemjazidabemloca-
lizada: estaa1.200 kmdo porto e alogistica adotada
para o transporte do material € o modal rodoviario.m

SOBRE/ABOUT

TIPO DE ROCHA/TYPE OF STONE
QUARTZITO
QUARTZITE

EMPRESA/COMPANY
CAJUGRAM

LOCALIDADE/LOCATION
BAHIA

» A strong, translucent, multi-colored material. The
Ice Lake crystal withveins of quartzite, from Cajugram,
has beenavailable inthe market for one yearand has
been delighting consumers within the country and
abroad. The stone has pleased architects and end
consumers, as itadds exclusiveness to the projects.

Used to compose spaces, floors, counters,
tables, and facades, the crystal is extracted froma
single 5-hectare quarry, located in the municipality
of Oliveira dos Brejinhos (BA). The production
capacity is 100 cubic meters per month and the
technology used in extraction is dismantling with
diamond wire.

The material takes several types of finish, including
polished, honed, brushed, and thermal-finished, and
hasbeenoftenusedtocomposesmall,refined spaces,
both in the domestic and in the foreign markets.

Besides being an edgy, exclusive choice for
consumers, the Ice Lake quarry is in a privileged
location: 1,200 km from the port. The logistics
adopted for the transport of the material is the
road mode. m
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LAVEZZI

/¢

MINAS GERAIS

» Elegéancia, durabilidade e alta resisténcia formam
asprincipais caracteristicas do quartzito Lavezzi,ma-
terialque éumdoscarros-chefesdaempresamineira
Gransenaequetemgrande aceitacdonos mercados
interno e externo. Os principais destinosdo quartzito
s&o os Estados Unidos, Itélia, Oriente Médio e Asia.

Extraidodejazidapropria,localizadaem Diaman-
tina (MG), o material se destaca por sua cor branca
com linhas cremes suaves. Por ser resistente, o La-
vezzi pode ser aplicado em varios ambientes. Além
disso, aceita diversos tipos de acabamentos, entre
eles o polido, escovado e o acetinado.

Disponivel ha cercade umano e meio, o quartzito
tem conquistado a preferéncia do publico que opta
por projetos diferenciados. A jazida tem grande re-
serva mineral, com capacidade produtiva de cerca
de 150 m® por més e extracdao macica feita por tec-
nologia de fio diamantado.

Além de ser uma excelente escolha para os con-
sumidores, arquitetos e designers que desejam um
material elegante, exclusivo e marcante para o seu
projeto, o quartzito temjazidabemlocalizada: estaa
600 kmdo Portode Vitoria (ES) e alogisticaadotada
para o transporte do material € o modal rodoviario.m

» Elegance, durability and high strength are the main
characteristics of Lavezziquartzite, one of the flagships
of the company Gransena, from Minas Gerais, with
greatacceptanceinthe domestic and foreign markets.
The main destinations of the quartzite are the USA,
Italy, Middle East, and Asia.

Extractedfromthe company’sownquarry,located
in Diamantina (MG), the material stands out for its
white color and soft cream lines. Strong, Lavezzi
may be applied in several spaces. Besides, it takes
several types of finish, including polished, brushed,
and satin.

Available for approximately one year and a half,
the quartzite has conquered the preference of the
public that chooses edgy projects. The quarry has
a great mineral reserve, with a production capacity
of approximately 150 cubic meters per month and
massive extraction using diamond wire technology.

Besides being anexcellent choice for consumers,
architects and designers who want an elegant,
exclusive, mardek material for their project, the
quartzite’s quarry is well located: 600 km from the
Portof Vitéria (ES). The logistics adopted for transport
is the road mode. m
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GRUPO CORC
SAN

RASIG

QUARRY WHITE ROSE
QUARRY WHITE ROSE

VADO

Da pedreira ao porto, empreendimentos consolidam trajetéria de inovacoes
e promovem investimentos em maquinario de ponta para elevar producéao
From the quarry to the port, the endeavors consolidate a path of innovation and
promote investments in state-of-the-art machinery to increase production

» No caminho percorrido pela Brasigran - Brasileira
de Granitos Ltda para ganhar projecao no mercado
nacional einternacional, muitas pedras, literalmente,
rolaram. E vao continuar a ditar a expansao de uma
trajetoria moldada por inovacdes desde 1999, ano
de fundacéo da industria especializada em benefi-
ciamento de blocos de rochas ornamentais para co-
mercializacdo de chapas, ladrilhos e pecasacabadas.

» In the path traveled by Brasigran — Brasileira de
Granitos Ltda to gain projection in the international
and national markets, many stones have literally rolled.
And they will continue to dictate the expansion of a
trajectory shaped by innovation since 1999, the year
of the foundation of the industry specialized in the
processing of dimension stone blocks to trade slabs,
tiles, and finished pieces.




Osinvestimentos maisrecentes dao oscontornos
aesse cenario de confianca do negodcio, pertencen-
te ao Grupo Corcovado Brasigran. Nos ultimos dois
anos, aareado seu parque industrial, situado no mu-
nicipiode Serra (ES), saltoude 45 mil para 49 mil me-
tros quadrados. Nesse espaco, novas maquinas co-
mecgaram a operar, entre elas as que fabricam itens
sob medida - cut to size -, um diferencial obtido gra-
casaaquisicaode maquinariocomtecnologiade cor-
te em CNC (controle numérico computadorizado).

The mostrecentinvestments defined the contours
of this scenario of trust in the business, which belongs
to Grupo Corcovado Brasigran. Inthe last two years, the
area of itsindustrial park, located in the municipality of
Serra (ES), jumped from 45 thousand to 49 thousand
square meters. In that space, new machines started
tooperate,among them those that manufacture cut to
sizeitems, and edge obtained by the company thanks to
the acquisition of CNC technology cutting machinery.

QUARRY ITAUNAS
QUARRY ITAUNAS

WWW . REVISTAROCHAS.COM.BR

QUARRY MAGNIFIC WHITE
QUARRY MAGNIFIC WHITE
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AEROPORTO DE DUBAI, ITAUNAS
DUBAI AIRPORT, ITAUNAS

“Com os mais recentes equipamentos, aumen-
tamos nossa capacidade de producao, em especial
parapecasacabadasparagrandesobras.Investimos
emenergialimpa,instalando placas de energia solar.
O mercado de cut to size € anossa grande aposta, ja
que a capacidade produtiva do Grupo é verticaliza-
da,atendendo aqualquer mercado, sendo ele nacio-
nal ou ndo”, destaca a diretora de Marketing do Gru-
po, Renata Malenza.

UNICREDIT GREEN SAVANA
UNICREDIT GREEN SAVANA

“With the most recent equipment purchases,
we have increased our production capacity,
particularly for finished pieces for large projects.
We have invested in clean technology, installing
solar energy plates. The market for cut to size is
our great bet, as the production capacity of the
Groupis verticalized, serving any market, national
or not”, says the Group’s Marketing Director,
Renata Malenza.



Nova Multifio Pedrini mais performante
com fio diamantado de 5,3 mm

Mais de 25 multifios instaladas no mundo confirmam

a eficiéncia da tecnologia com fio de5,3 mm

& VZ) ©)

MAIOR RENDIMENTO RESULTADO EXCEPCIONAL GARANTIA NO CORTE MAIOR ECONOMIA
DO BLOCO SOBRE MATERIAIS FRAGEIS DE QUARTZITO DE ENERGIA

J PEDRINI

www.pedrini.it High-Tech Inside
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Embalado poresse quadrode avanco,
oempreendimentoentregaumaproducéao
mensalde 5.630 metros cubicos (referén-
cia da pedreira de Itaunas). Sua capaci-
dade de fornecimento industrial chega a
50 milmetros quadrados por més de cha-
pas polidas, patamar que deve ser ainda
mais elevadoem 2020,comaentradaem
funcionamento de todo o maquinario re-
cém-adquirido em 2019, salienta Renata.

Propelled by this advancementscenario,
the endeavor delivers amonthly production
of 5,630 cubic meters (the reference is
the quarry of Itaunas). Its industrial supply
capacity reaches 50 thousand square
meters per month, of polished slabs, a
level that will be raised in 2020, with the
beginning of the operation of all of the

recently acquired machinery, emphasizes = — -7-...'_—- A
Malenza. :

e SN

EDIFiCIO CIDADE JARDIM, YELLOW BAMBOO
BUILDING CIDADE JARDIM, YELLOW BAMBOO

TEMPLO MORMON
TEMPLE MORMON
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Calibragem, resinagem, polimento.

O compromisso constante da Pedrini com pesquisa e desenvolvimento deu origem
a linhas incomparaveis de calibragem, resinagem e polimento das chapas de
marmore, granito e quartzito, capazes de garantir uma consolidacao profunda

e um polimento de melhor qualidade.

o0l

e’

ALTA CAPACIDADE CONSOLIDAQAO MELHORIA DA QUALIDADE MENOR CONSUMO DE
DE PRODUQAO PROFUNDA DO POLIMENTO ABRASIVOS E RESINAS

PEDRINI

www.pedrini.it High-Tech Inside



1990: visITA
A PEDREIRA DE
REGINA WHITE
1990: visiT TO
REGINA WHITE
QUARRY

Parte dos equipamentos ja é Partofthe equipmentis already
acionada:umapolitrizde20cabe- in use: an automatic 20-head
casautomaticas (Pedrinijeasméa-  polishing machine (Pedrini) and
quinasCNCcincoeixos.“Asegun-  the 5-axis CNC machines. “The
dapolitrizserainstaladaemjanei-  second polishing machine will be
roealinhaderesinagem (Simec), installed in January, and the resin
em fevereiro.Issolevaraaempre-  line (Simec), in February. Then, the
sa a produzir 60 mil metros qua-  company will produce 60 thousand
drados por més [hoje esse pata-  square meters per month (today,
mar esta em 50 mil].” this level is 50 thousand)”.

MANCEBO, CLAUDIA MOREIRA SALLES
CLOTHES HANGER, CLAUDIA MOREIRA SALLES

BOTANIQUE, VIVIAN COSER BANCO DOMINO, CLAUDIA MOREIRA SALLES
BOTANIQUE, VIVIAN COSER BANK DOMINO, CLAUDIA MOREIRA SALLES

12



FLEXIBILIDADE & PRODUTIVIDADE

DO TAMANHO DA SUA
NECESSIDADE!

Oferecemos solucdes em energia para pequenos, médios e grandes projetos.
Consulte e confira todas as nossas linhas de créditos.

RRODYUN

ENTREGA

garantida com data planejada

QUALIDADE FORCA DESEMPENHO

CONSULTE NOSSA LINHA COMPLETA DE EQUIPAMENTOS E ACESSORIOS:

o agfequipamentos o agfequipamentos @ www.agfequipamentos.com.br

AGF EQUIPAMENTOS

Matriz: Rodovia SP 346, km 202,5 - Distrito Industrial - Espirito Santo do Pinhal / SP
Filial: Rod. Engenheiro Fabiano Vivacqua - N° 441 - Galp&o 4 - Bairro Marbrasa - Cachoeiro de Itapemirim / ES

Tel.: (19) 3888-5800

EQUIPAMENTOYS
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Aconjunturadosambientes externoeinternotam- MINERACAG
bém é animadora e justifica o impulso. “Com a recu-
peracao do mercado imobiliario e a expanséo de in-
vestimentos no mercado brasileiro, espera-se um
crescimento substancial principalmente por produ-
tos sob medida. Para exportagéao, com a taxagéo a
Chinafeita pelos Estados Unidos, aesperanca é que
a demanda por chapas aumente, ja que os revesti-
mentos artificiais chineses vao perder sua forgca no
mercado americano. Para as vendas de rochas bru-
tasoucommodities,espera-seumaumentode 4,3%”,
observou a executiva.

The scenario in the domestic and international
spaces is also encouraging, and justifies the leap.
“With the recovery of the real estate market and the
expansion of investment in the Brazilian market, we
expect substantial growth, particularly in the area of
cuttosize products. Inthe exports, with the taxationon
China by the USA, the expectation is that the demand
forslabs willincrease, as the Chinese artificial claddings
will lose their strength in the American market. For
the sales of raw stone or commodities, we expect an

UMBERTO, RENATA E GIULIANO MALENZA
increase of 4.3%”, observed the executive. UMBERTO, RENATA AND GIULIANO MALENZA

PARTE DA EQUIPE
PART OF THE TEAM

114



can e conp

As laminas para corte de pedras
omamentais da METISA, oferecem
diversas possibilidades de configuragdo
e personalizagdio para acelerar o ritmo
de producdio da sua empresa, sem
gastar mais por isso.
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SENATA
MALENZA

Diretora de Marketing
Marketing Director

» Desde o inicio de sua historia, a Brasigran conta

cao Corcovado, empresa fundada em 1986, especia-
lizada em pesquisa e extracdo de materiais exoéticos
exclusivos de jazidas proprias e com ampla atuacao
no mercado externo.

Renata Malenza, diretora de Marketing, fala sobre
o futuro promissor, mas também lembra com o orgulho
o passado daempresa, do qual também é testemunha
ocular, pois viu de perto o trabalho dos seu pai, Giulio
Malenza, e seu avd, Angelo Malenza, para fundar e er-
guer o Grupo.

OM QUAIS PAISES O GRUPO CORCOVADO
BRASIGRAN MANTEMNEGOCIOS?

Sao diversas regides do Brasil, Asia, Europa Ocidental,
América Latina, Estados Unidos, Canada, Leste Euro-
peu e Emirados Arabes.

FORNECER O MATERIAL (A PEDRA
TAUNAS) PARA O MAIOR AEROPORTO DO
MUNDO (DUBAI) FOI O PRINCIPAL DESAFIO

ENFRENTADO ATE HOJE PELO GRUPQO?
Comcerteza, forneceroequivalentea40 camposde fu-
tebol, isto €, 350.000 metros quadrados, ou 12 mil me-
tros cubicos de blocos de material, nao foi uma tarefa
facil. E preciso producéo em alta quantidade, continua
e comprometimento da equipe e dos colaboradores da
pedreira. Aléem disso, & necessario sorte, porque uma
pedreira &€ uma caixa de surpresas; e dificil saber o que
estadentrodarocha.

OCE PRATICAMENTE VIVEU SUA INFANCIA
NESSE MERCADO. E SEUBERCO.QUAL A
SUA PRIMEIRA LEMBRANCA EM VER SUA

FAMILIA ENVOLVIDA NESSA ATIVIDADE?,
Era pequena e acompanhei meu avo e minhas tias no
inicio de tudo. Trabalhei na Corcovado e passei por to-

(@)

» From the beginning of its history, Brasigran has
had support from its mother undertaking, Mineragao
Corcovado, acompany foundedin 1986, specializesin
research and extraction of exclusive exotic materials
from its own deposits and with extensive operations
in the foreign market.

Renata Malenza, Marketing Director, talks about the
promising future, butalso remembers with pride the past
of the company, of which she is also an eyewitness, as
she saw, from a close distance, the work of her father,
Giulio Malenza, and her grandfather, Angelo Malenza,
to found and raise the Group.

WHICH COUNTRIES DOES THE CORCOVADO
BRASIGRAN GROUP DO BUSINESS WITH?"

Several regions of Brazil, Asia, Western Europe,
Latin America, the USA, Canada, Eastern Europe, and
Arab Emirates.

UPPLYING THE MATERIAL (ITAUNAS
TONE) FOR THE LARGEST AIRPORT IN THE
WORLD (DUBAI) WAS THE MAIN CHALLENGE

FACED BY THE GROUP TO THIS DATE?

Certainly, supplying the equivalent to 40 soccer
fields, thatis, 350,000 square meters, or 12 thousand
cubic meters of blocks of the material, was notan easy
task. Itrequires high-quantity continuous production
and commitment from the team and collaborators
at the quarry. Besides, it takes luck, as a quarry is
a surprise box; it is difficult to know what is inside
the stone.

YOU PRACTICALLY SPENT YOUR
CHILDHOOD IN THIS MARKET.IT IS YOUR
RADLE. WHAT IS YOUR FIRST MEMORY

OF YOUR FAMILY IN THIS ACTIVITY
| was little and | went along with my grandfather
andmyaunts atthe beginning of everything. | worked

@)
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Simec apresenta uma gama completamente nova de maquinas para o corte a fio diamantado. Estes produtos sao inovadores, tanto no aspecto
visual, quanto em seu funcionamento. Trata-se antes de mais nada de maquinas com estrutura a duas colunas, fabricadas utilizando materiais e
componentes de alta qualidade, para oferecer os mais elevados padroes de confiabilidade.

ORBITAL INFINITY QUASAR
Polidora orbital para chapas de granito ou marmore Instalagdes para o restabelecimento Fresadora a ponte com funcionalidade CN

A mais ampla gama de produtos que se possa imaginar...
...a mais alta qualidade que vocé espera

Projetar maquinas competitivas nas prestacoes, sem numca perder de vista a confiabilidade de cada detalhe, € a filosofia industrial que
aplicamos na realizacdo de todos os nossos produtos, a partir das grandes instalactes as maquinas menores, obtendo uma Qualidade
que se tornou um verdadeiro ponto de referéncia para o mercado. Por isso se voce deve adquirir uma pequena fresadora ou uma grande
instalacdo automatica, pode confiar em SIMEC com tranquilidade, seguro de estar fazendo a melhor escolha. Certo que cada escolha
projetual foi feita em seu interesse, que cada material e cada componente foi selegionado e montado com cuidado para garantir um produto
pronto para trabalhar incansavelmente. E gracas a qualidade dos detalhes que SIMEC ndo péra de crescer ha mais de quarenta anos.
E gracas  toda essa qualidade que milhares de clientes de instalagdes SIMEC, para marmore ou granito, a cada dia crescem conosco.

O SIMEC DO BRASIL COMERCIAL LTDA

| ¥ J
Fernando Casagrande /.
Cachoeiro de ltapemirim - Espirito Santo i 5 5
i t;.:.gr.—.aﬁ, q @ +55 (28) 3522-3201 A
0 De anea @ +55 (28) 99985-3655 .
5 fernando.casagrande@simec. it T h € Quallty Star

Via E. Fermi, 4 - 31030 Castello di Godego (TV) ITALY
Tel. 0423/7351- Fax 0423/735256 - info@simec.it

www.simec.it
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dos os setores para entender melhor como funciona-
va a maquina. Meu pai me levava para visitar as pedrei-
ras e atender clientes. Essa experiéncia, gratificante,
ajudou-me a construir minha personalidade. A visita a
uma pedreira é o que tem de mais grandioso e curio-
so. E uma experiéncia unica. Ver o processo de corte,
acompanhar a extragéao e o tombamento de uma pran-
cha é encantador.

NAS REDES SOCIAIS DA EMPRESA, PERCEBEMOS
O FORTE ENGAJAMENTO SOCIAL DO GRUPO.

Usamos aforcadainternet para divulgar quem € anos-
saempresa, o que fazemos, mas também empregamos
esse potencial digital paramostrar nossapreocupacao
eapoioascausasatuais. Outubro Rosa é umdeles,mas
n&o é o unico.

Em 2012, lancamos a campanha “Collezione Splen-
dore”,emquecincodesignersdo Espirito Santocriaram
joias comas nossas pedras. A exposicao foilangadana
feirade Vitoriaeviajou paraoutroslocais,encerrando-se
com o leildo onde 100% da arrecadacéo foi doada para
Afecc (Associagéo Feminina de Educacédo e Combate
ao Cancer).Uma outra acao foi Pedra Cobre Pedra, em
2016, em que o artista Hilal Sami Hilal criou pecas tam-
bém feitas com pedra natural. A verba arrecadada foi
doada ao Instituto Pontes, que ajuda criancas de bai-
xarenda aingressarem em escolas e universidades. m

OS NUMEROS QUE CONTAM A HISTORIA

600. E o nimero aproximado de funcionarios que
atuam hoje nas pedreiras e na planta industrial.
49 mIL METROS QUADRADOS. E 0 tamanho do parque
industrial da Brasigran, situado no municipio de
Serra (ES).

1999. E o0 ano de fundagéo da Brasigran.

12 miL MmETROS cuBicos. Foi o volume, em blocos,
fornecidopelo Grupo paraas obrasdo aeroportode
Dubai,revestidocomapedraltaunas. O equivalente
a 40 campos de futebol.

60 MIL METROS QUADRADOS. Seraaproducao mensal,em
chapas polidas, a partirde 2020, com a entrada de
todo o maquinariorecém-adquirido pela Brasigran.

95% pE REUSO. E 0 desempenho da reutilizacdo de

agua no processo produtivo.

+40 mATERIAIS. S0 extraidos de diversas pedreiras
propriasdo Grupo. Resultam em pedras que desde
as classicas as superexoticos.

at Corcovado and went through every sector to
understand how the machine worked. My father used to
take me to visit the quarries and visit customers. This
gratifying experience helped me build my personality.
Visiting a quarry is the most grand and curious thing.
Itis a unique experience. Seeing the cutting process,
watching the extraction and the tumbling of a plank
is delightful.

N THE SOCIAL MEDIA OF THE COMPANY, WE NOTICE
THE GROUP HAS STRONG SOCIAL ENGAGEMENT.

We use the force of the internet to broadcast who our
company is, and what we do, but we also use this digital
potential to show our concern and support to current
issues. Pink October is one of them, but not the only one.

In 2012, we released the campaign “Collezione
Splendore”, in which five designers from Espirito Santo
created jewels with our stones. The exhibition was
releasedinthe Vitoriafairandtraveledtootherplaces,and
then ended with anauction,and 100% of the value were
donatedtoAfecc (Feminine Associationfor Educationand
Combatto Cancer - Associacao Feminina de Educacao
e Combate ao Cancer). Anotheraction was Pedra Cobre
Pedra, in2016, when artist Hilal Sami Hilal created pieces,
alsomade of natural stone. The money raised was donated
to Instituto Pontes, which helps low-income children to
enter schools and universities. m

THE NUMBERS THAT TELL THE STORY

600. It is the approximate number of workers in
actiontodayatthe quarry andintheindustrial plant.
49 THOUSAND SQUARE METERS. |tisthe size of Brasigran's
industrial park, located in the municipality of Serra
(=)

19909. It is the year of the foundation of Brasigran.
12 THousAND cuBic METERS. ltwas the volume, inblocks,
supplied by the group to the project of the Dubai
airport, clad with Itaunas stone. The equivalent of
40 soccer fields.

60 THOUSAND SQUARE METERS. It will be the monthly
production, in polished slabs, from 2020 on, with
the beginning of operation of all the machinery
recently purchased by Brasigran.

95% REUSE. It is the performance of water reuse in
the productive process.

+40 maTeRIALS. They are extracted from several
quarries owned by the Group. They resultin pieces
going from classic to super-exotic.



GARANTA OS
MELHORES RESULTADOS

em polimento de chapas coma linha de
abrasivos Cobral

QUALIDADE E CONFIANGA QUE SO A COBRAL OFERECE

e (11) 4736-8888 | e (28) 3518-6333 | Q (11) 99602-3391
@) @cobralabrasivos | @ @cobralabrasivos | @) cobralabrasivos COBRAL
Qcontato@cobral.com.br | www.cobral.com.br
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DANTAS
SAMPAIO

Presidente da Abirochas

Recém-reeleito fala sobre o
desempenho do setor, expectativas
e projetos para 2020

» Reeleito para a presidéncia da Abirochas, o eco-
nomista Reinaldo Dantas Sampaio credita o cresci-
mento das exportagdes brasileiras de rochas orna-
mentais em 2019 aos esforcos e investimentos da
classe empresarial em gestao e na busca por novos
materiais de valor agregado.

Mesmo diante das dificuldades dos mercadosin-
terno e externo, aaposta para os proximos dois anos
édeimplementacaoaindamais efetivadasrecomen-
dacdesdaentidade através do estudo sobre compe-
titividade do setor. O foco é a concretizacao da de-
nominada terceira onda exportadora, que € a utili-
zacao de materiais brasileiros em grandes obras in-
ternacionais.

“2020 é um ano repleto de desafios, de incogni-
tas econdmicas e politicas, e trabalhamos com uma
expectativade aindaassimexpandir as exportacoes
brasileiras e avancar para consolidar em algum mo-
mento a posicao daindustria de rochas ornamentais
naterceiraonda. Essaseradefinitivamente agrande
conquista”, reforca. Confira a entrevista.

OMO O SENHOR AVALIA O DESEMPENHO
DO SETOR DE ROCHAS ORNAMENTAIS
BRASILEIRO EM 20197

O resultado esta aguém do que desejavamos, mas
acima do que foi o perfil das exportacdes brasileiras
no periodo, pelo menos até o més de outubro. En-
quanto na pauta brasileira houve uma queda de 7%
dos produtos manufaturados, no nosso caso, houve
umaumento de 9%. Considero um resultado positivo
frente aumarealidade econémica no Brasil, que ain-
da passa por um ciclo de estagnacao econdmica, €
tambémno mundo, com baixas taxas de crescimento.
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QUAIS FORAM OS PRINCIPAIS MOTIVOS

Foram dois fatores: ampliacdo dos materiais dos
quartzitos macicos, que alcangaram um valor de
mercado muito elevado, e aretomada das exporta-
¢cbes de marmore, com a descoberta de materiais
nobres em alguns estados brasileiros, em especial
no Espirito Santo e na Bahia,comum valor acimada
meédia dos produtos chamados granitos.

Nao ha outros fatores de melhoria da competi-
tividade sistémica da economia brasileira que pu-
dessem influenciar o desempenho das exporta-
coes. Isso € um esforgo muito grande do setor em-
presarial em melhorar sua performance, emtermos
de custos e processos, e também da incorporagao
de novos materiais com alto valor agregado na pau-
ta exportadora.

RECEM-ELEITO PARA O BIENIO 2019-2021,

QUAIS SAO OS PROJETOS PRIORITARIOS
Queremosimplementar de formamais efetivaasnos-
sas recomendacdes do estudo da competitividade.
Esse documento tem um papel fundamental para o
futuro da entidade. O estudo, pela sua profundida-
de e amplitude, nos traz um conjunto de recomen-
dacdes, algumas delas em curso, como por exem-
plo os esforgos para a terceira onda exportadora e
oprojetoparaomercadointerno,denominado pelos
atores envolvidos de Academia das Rochas.

SERIA UMA ATENCAO AS PEDRAS

Esseéumprojetode grande envergaduraeimpacto.
Uma arquiteta com anos de experiéncia, me disse:
“esse dialogo esta atrasado 30 anos. Vocés redes-
pertaram em mim o amor pela pedra natural”. Isso é

asintese dapercepcao que estamos querendo pro-
vocar, essa redescoberta da pedra como um ele-
mento superior e de grande nobreza e que, ao mes-
mo tempo, esta acessivel para os padrdes constru-
tivos de diversas escalas econémicas.

QUAIS SAO AS PRINCIPAIS DIFICULDADES

Areducaodaburocracia, principalmente, aparte da
legalizacao mineraria, que acreditamos que devame-
lhorar em breve. E um desafio insuportavel para os
investidores. De modo que com o advento da ANM,
e tudo que tem sido encaminhado, esses procedi-
mentos tendem a se tornar compativeis com as exi-
génciasdaeconomiacontemporaneaedonossose-
tor. Nao se pode esperar a sine die que o empresa-
rio esteja autorizado a realizar investimentos, gerar
emprego, gerar riqgueza. Outros fatores sdoapreca-
ria infraestrutura logistica e o custo Brasil. Eu diria,
e tenho repetido, que € a ousadia empresarial que
temgarantido aexpanséao e modernizacao do setor.

QUAIS SAO AS PERSPECTIVAS DA
ABIROCHAS PARA 20207

Ocenariondoapontanadagrandioso.NoBrasil,hao
desafio daretomadadosinvestimentos eminfraes-
trutura, que vao assegurar a expansao daindustria,
dademanda,doconsumo e dosinvestimentos priva-
dos.Noexterior,aseconomias europeias declinaram
com o que se esperava no inicio de 2019, ha o con-
flito entre China e EUA - que pode ser uma oportu-
nidade para nos, mas pode também inibir o cresci-
mentodesses paises.2020 serarepletode desafios,
deincognitas econdbmicas e politicas, e aindaassim
trabalhamos comumaexpectativade expansaonas
exportacdes e de consolidacdo em algum momen-
tonaterceiraonda. Essaseraagrande conquista.m

Queriamos ultrapassar a barreira do US$ 1bilhao de
forma mais vigorosa, mais expressiva.

22/
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DEBORA
S UCCINI

Diretora da ANM

Ela faz um apanhado das
conquistas do primeiro ano da
ANM e dos desafios para 2020

» O primeiro ano de operacionalizacdo da Agéncia
Nacional de Mineracdo (ANM) pode ser considera-
do uma prova de fogo: opinides divergentes dentro
do segmento as mudanc¢as da nova estrutura, con-
tingenciamentos no orcamento e ainda o acidente
em Brumadinho (MG).

Ainda assim, a gedloga e diretora da ANM Débo-
ra Toci Puccini consegue pontuar algumas conquis-
tas da entidade ao longo de 2019, como, por exem-
plo, o aumento da arrecadacdo do CFEM, a agenda
regulatoria do setor e o protocolo digital.

Nestaentrevista, elafalaainda sobre asreformas
estruturais nas unidadesregionais,anaoextingdoda
de Vitoria (ES) e os demais projetos da agéncia, en-
volvendo a regulamentacao e a celeridade em pro-
cessos do setor minerario brasileiro.

“Estamostrabalhandopararealizar aindaesteano
(2019) a Resolucao da Oferta de Areas para Dispo-
nibilidade. Isso ira regulamentar a forma dos editais
que pretendemos implementar ao longo do ano se-
guinte”, comenta Débora.

QUAIS FORAM AS PRINCIPAIS CONQUISTAS
NESTE UM ANO DE AGENCIA?

Apesar de muitos percalgos, com muita pressao por
parte de todos os envolvidos do setor, com o forte
contingenciamentode orcamentoecomoinfelizaci-
dente de Brumadinho, a agéncia conseguiu avancar.
Principalmente noquedizrespeitoaparte dareforma
interna, ou seja, as mudancas efetivas de acdes que
existiam no antigo DNPM, para se pensar no formato
de agir de uma Agéncia de Mineracao, e como deve
seraconducaodamesmadurante os proximosanos.

PODERIA PONTUAR ALGUMAS CONQUISTAS?
Aumento de arrecadagéo da CFEM, mesmo com os
problemas enfrentados ao longo do ano; a criacéo
e implantacao do protocolo digital; a criacao da Pri-
meira Agenda Regulatéria da ANM, contendo cinco
eixos tematicos para o biénio 2020/2021.

Faremos reformas na estrutura, mas nao existe a
condicao de extinguir uma unidade regional.

22/
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ESTANOS PLANOS DA ANM A EXTINCAO OU

REDUCAO DA GERENCIA DE VITORIA (ES)?
Definitivamente ndo. Foiumimenso equivocoe queja
foi saneado. O Regimento Interno foi colocado para
proposicaodos funcionarios noambitointerno e dis-
cussaodeideias.Ocorrequealgunsinterpretaramas
informacdes de maneira diferente e encaminharam
a discussao para o ambiente externo ao da ANM. E
entdo o que era uma proposta para simples discus-
sao institucional, tomou uma amplitude que nao de-
veria ocorrer.

MAS EXISTE ALGUM MOVIMENTO
DE REFORMULACAQO?

Estamosrevendoefaremosreformasnaestruturada
agéncia, mas nao existeacondicaode simplesmente
extinguirumaunidaderegional. Naotemoscomorea-
locar funcionarios paraoutros estados e semmaiores
explicacdes. Obviamente aunidade passapor proble-
mas administrativos como varias outras. Com o nos-
so curto orcamento e os contingenciamentos, tive-
mos problemas para manté-las. Pedimos aos geren-
tesregionais que reavaliassem seus custose queve-
rificassemapossibilidade de mudancasfisicas desde
que fossem paralocais com menos custo e com me-
lhores condi¢cbes deinstalacao. Estamos pleiteando
orcamento junto ao governo de forma a atender mi-
nimamente nossas necessidades.

QUAL APREVISAO DE ENTREGA DA

SEDE DA ANM EM BRASILIA?

Tinhamos uma previsao em cima de um orcamento.
No entanto, estamos negociando para que 0 nosso
orcamento sejaefetivado conforme prevé anossale-
gislagao, cujo montante a ser repassado a ANM se-
ria de 7% do valor arrecadado da CFEM. Hoje néao
chega a 1%.

COMO TEM SIDO A RECEPTIVIDADE DOS

DE DIRETORIA COLEGIADA?

Como todos os lugares, a mudanca é bem dificil. E
mudar uma cultura de muitos anos nao é uma tare-
fa muito facil. No nosso caso, a ANM, além do siste-
ma de Diretoria Colegiada, representa muito mais
do que o antigo DNPM verséao plus. Adquirimos mais

responsabilidades e maior independéncia também.
Porém, nosso trabalho precisa e deve ser moderni-
zado como um todo. Este ano estivemos investindo
em cursos especificos para os servidores da casa,
de forma a implantar essa nova cultura. Alias as de-
cisdes colegiadas precisam ser incorporadas tan-
to pela casa quanto pelo setor regulado. Para todos
os envolvidos é umanovidade, porém ja funcionaem
outras agéncias e € um modelo usado mundialmen-
te. Acreditamos que a cada dia mais teremos os ser-
vidores aderindo a nova cultura da agéncia e a for-
ma de trabalho.

UAL E A PREVISAO DE REINICIO DOS
PROCEDIMENTOS DE DISPONIBILIDADE
PELANOVA LEGISLACAO?

Estamos trabalhando para realizar ainda este ano
(2019) aResolucao da Ofertade Areas para Disponi-
bilidade.Issoiraregulamentaraformados editaisque
pretendemosimplementaraolongodoano seguinte.
Agora estamos realizando um lote de cerca de 500
areas de forma a testar o sistema, e as respostas do
mercado como um todo. Isso sera necessario para
ajustarmos e aperfeicoarmos as ofertas de manei-
ra que o sistema seja seguro e eficiente para todos.

[9)

OMO ESTA A TRAMITACAO INTERNA

A ANM PARA AREGULAMENTACAO DO

ISTEMA BRASILEIRO DE RECURSOS

RESERVAS MINERAIS?
Da mesma forma que as demais realizacdes deste
ano,aimplantacao eregulamentacao desse sistema
estasendodesenvolvidapelasareascompetentese
de forma a promover resolucdes praticas e moder-
nas de formaclara e transparente. Esperamos que o
sistema esteja em pratica no inicio de 2020.

A ANM PRETENDE REGULAMENTAR O ART. 97 DO

CODIGO DE MINERACAO QUE TRATADOS PRAZOS
Sim,comcerteza.Esse éumdosnossos pontosprio-
ritarios. No entanto, ainda estamos desenvolvendo a
revisdo dos procedimentos de analises e amoderni-
zacaodas mesmasde maneiraque possamos permi-
tir que o nosso corpo técnico atenda aos prazos de-
finidos sem problemas e com seguranca.m
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PROJETO DE LEI SIMPLIFICA A
EXTRACAO DE ROCHAS ORNAMENTAIS

Depois de quatro anos de tramitacao, projeto trara mais competitividade
ao setor brasileiro, responsavel por 5% da exportacao e 7% da producéao

mundial. Expectativa é de novos materiais no mercado em 2020

» Saoinumerosdocumentos que precisam
passar por analises da Agéncia Nacional
de Mineracao (ANM) para iniciar a extra-
cao de marmores, granitos e outros ma-
teriais similares em solo brasileiro. O que
se leva anos para conseguir o titulo auto-
rizativo de lavra pode passar ser reduzi-
do a meses apos a sangao do presiden-
te da Republica, Jair Bolsonaro, ao Pro-
jeto de Lei Suplementar (PLS) 773/2015,
que inclui as rochas ornamentais no regi-
me de licenciamento. O pano de fundo da
proposta € aumentar a competitividade
do setor brasileiro, responsavel hoje por
mais de 5% da exportacédo e 7% da pro-
ducéo mundial.

O PLS 773, de autoria do entédo sena-
dor Ricardo Ferraco (ES), tramitava pelos

LINHADO TEMPO

corredoresdo Congresso Nacionaldesde
2015 etratoudaalteracdodalei 6567/78
para a inclusao das rochas ornamentais
no denominado regime especial de licen-
ciamento. Até entédo essa lei enquadrava
apenas os denominados agregados de
construcao civil, como areia, argila, cas-
calhos e outros.
ComaaprovagaoesancaodoPLS 773,
a partir de agora, os empresarios podem
optar por dois regimes: o0 de autorizacao
e concessao, que ja era o existente, ou o
registrodelicencaoulicenciamento mine-
ral.Neste ultimo caso, haalgumas peculia-
ridades, como a limitacédo de até 50 hec-
tareseavigénciatemporaria, mas cabera
aindustriafazer aescolhadamodalidade
de acordo com a sua gestao e negocios.

o0 PLS Foi APROVADO NO SENADO, APOS TRAMITAR
NAS COMISSOES DE MEIO AMBIENTE, DEFESA DO

CONSUMIDOR E FISCALIZACAO E CONTROLE, E DE
SERVICOS DE INFRAESTRUTURA. REMETIDO PARA

08/12/2015

APROVAGAO NA CAMARA DOS DEPUTADOS.

2016-2019
o

0 ENTAO SENADOR RICARDO
FERRACO (ES) PROTOCOLOU
o PLS 773/2015 no
SENADO FEDERAL.

O PLS, QuE RECEBE 0 N® 5751/2016 NA CAMARA,
TRAMITOU PELAS COMISSOES DE MINAS E ENERGIA,
CONSTITUIGAO E JUSTIGA E DE CIDADANIA, MEIO
AMBIENTE E DESENVOLVIMENTO SUSTENTAVEL E TEVE

06/07/2016

UMA EMENDA (PROJETO DE LEI 3725/2019).
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O projeto trara maior celeridade
na tramitacao para autorizacao de
extracao das rochas ornamentais.
E uma demanda antiga do setor,
visando principalmente aumentar
a competitividade no mercado
mundial. Fico muito honrada em
ter participado do processo de
formulacao do PLS, a partir de
estudos, andlises e discussées
para elaboracéo do projeto.

OLIVIA TIRELLO
CONSULTORA, EX-SUPERINTENDENTE
DO CENTROROCHAS E RESPONSAVEL

PELOS ESTUDOS Do PLS 773

Encaramos diversos desafios na tramitacao do PLS
773/2015. Primeiro o préprio setor nao acreditava no
projeto gerando a ideia equivocada de que poderia
haver prejuizos as industrias. E importante lembrar
que a decisao de qual regime utilizar é do empresario.
A proposta é de apenas dar celeridade ao processo

e, em casos especiais, uma forma de colocar rochas
de forma mais rapido no mercado. Se a ANM adequar
logo as normas, acredito que ja em 2020 possamos ter
mais desenvolvimento no setor com maior quantidade
de materiais sendo apresentados no mundo.

JOSE ANTONIO GUIDONI
EMPRESARIO, EX-SUPLENTE DO SENADOR RICARDO FERRACO E
EX-PRESIDENTE DO CENTROROCHAS

CoM A EMENDA NA CAMARA, O PROJETO
RETORNOU AO SENADO E TRAMITOU MAIS
UMA VEZ NAS coMISSOES DE MEIo AMBIENTE
E DE SERVICOS DE INFRAESTRUTURA,

NAS QUAIS A EMENDA FOI REJEITADA.

11/12/2019

COM REJEICAO DA EMENDA E SEM
INTERPOSICAO DE RECURSO, 0 PLS
773/2015 Fol APROVADO E ENVIADO
PARA SANGCAO PRESIDENCIAL.

junho-dezembro/2019
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O Espirito Santo, em termos de processos minerarios,
encontra-se num estagio maduro, ou seja, a quase
totalidade das areas passiveis de se empreender

as atividades ja estdo com seus processos em fase
bem avancada e, embora, conforme o estagio do
processo, entenda-se que ha a possibilidade de
migrar de um modelo para outro, o licenciamento
podera nao ter grande reflexo, o que nao ocorre

em outros estados. Necessario ressaltar, contudo,
que os empresarios capixabas expandem suas
atividades extrativas em outros estados e, dessa
forma, o projeto podera ser bem positivo.

TALES MACHADO

PRESIDENTE DO SINDICATO DAS INDUSTRIAS DE
ROCHAS ORNAMENTAIS, CAL E CALCARIOS DO
ESTADO DO ESPIRITO SANTO (SINDIROCHAS-ES)

“O regime de autorizacao e concessao tramita
exclusivamente através da ANM, desde o requeri-
mento de pesquisa até a outorgadaconcessaode
lavra. Pelas dificuldades enfrentadas pelos 6rgaos
federais, atramitacdotorna-selenta,namaioriadas
vezes,inviabilizandoum projeto de mineracéo, con-
siderando que as rochas ornamentais sao de de-
cisdo de uso por beleza estética. O setor precisa
acompanhar as tendéncias dos grandes escrito-
rios de arquitetura mundiais e também as culturas
de cada pais”, lembra José Anténio Guidoni, em-
presario, ex-suplente do senador Ricardo Ferra-
coeex-presidente do Centro Brasileiro dos Expor-
tadores de Rochas Ornamentais (Centrorochas).

Paraseterumaideia, até dezembro de 2019 mais
de 2.900 processos do setor de rochas ornamen-
tais aguardam emisséao de alvaras de pesquisa e
outros cercade 2.000 alvaras estao vigentes. Pe-
los estudos, dos mais de 20.200 processos de ro-
chas de revestimento ativos, que estao em trami-
tacdo na ANM, cerca de 25% podera ser “benefi-
ciado” com a alteracao da lei.

Mesmo com essa vitéria, algumas pedras ain-
daprecisamrolar. AANMtera que atualizar as nor-
mas paraaadequacaodamudancadalei.Semque
haja as alteracdes, ainda nao sera possivel reque-
rer areas no regime de licenciamento e nem soli-
citar mudanca em processos que estejam em fase
de pesquisa.

“Importante ressaltar que as regras ambientais
sao seguidasintegralmente em qualquerumdosre-
gimes. Nao podemos negligenciar o meio ambien-
te. Portanto, a mudanca é somente na tramitagcéo
dentro da ANM, mas no 6érgao ambiental o proce-
dimento permanece o mesmo”, lembra Olivia Ti-
rello, consultora, ex-superintendente do Centro-
rochas e responsavel pelos estudos para a ade-
quacao do PLS.

Assim como Guidoni, o presidente do Sindica-
to Intermunicipal das Industrias de Beneficiamen-
to de Marmores, Granitos e Rochas Ornamentais
no Estado de Minas Gerais (Sinrochas-M@G), José
Balbino Figueiredo, acredita que com esse novo
engquadramento havera um crescimento de novos
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MERCADO

A aprovacao do projeto

é imprescindivel para o
desenvolvimento do setor
de rochas ornamentais do
Brasil. E um mercado em
constante transformacao,
com demandas mundiais.
O reflexo sera em toda

a cadeia produtiva do
segmento, trazendo
rapidez nas licencas,
gerando mais empregos,
mais renda, mais pedras
disponiveis para o mercado
mundial e aquecendo
toda a mineracao. Nosso
agradecimento a deputada
federal Greyce Elias,

ao ex-senador Ricardo
Ferraco e ao empresario
José Antonio Guidoni.

JOSE BALBINO
FIGUEIREDO

PRESIDENTE DO SINDICATO
INTERMUNICIPAL DAS INDUSTRIAS
DE BENEFICIAMENTO DE
MARMORES, GRANITOS E ROCHAS
ORNAMENTAIS NO ESTADO DE MINAS
GERAIS (SINROCHAS-MG)
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materiais brasileiros no merca-
do mundial em 2020. Além dis-
so, a medida para o estado mi-
neiro, importante produtor e ex-
portador brasileiro,ira beneficiar
toda a cadeia produtiva, atrain-
do novos investimentos, geran-
do emprego e renda.

“A aprovacao do PLS foi im-
prescindivel para o desenvol-
vimento do setor no Brasil. Pri-
meiro porque dara agilidade nos
processos minerarios e teremos
mais competitividade, visto que
osmateriaisacompanhamamoda
mundial. Com esse regime de li-
cenciamento, o empreendimen-
to estara adequado e consegui-
racolocararochamaisrapidono
mercado. Outro pontoimportan-
te éareducao dos custos parao
licenciamento, com os recursos
sendo revertidos na propria ex-
tracao”, disse.

Principal produtor e respon-
savel por mais de 80% das ex-
portacdes de rochas ornamen-
tais do Brasil, empresarios do
Espirito Santo aplaudem a apro-
vacao do projeto, principalmente

levando em conta a atuacéo das
industrias do segmento em ou-
tros estados brasileiros.

“O projeto cria uma possibi-
lidade a mais, ou seja, deixando
que o minerador opte pelo cami-
nho que ira seguir em busca do
seu titulo minerario, e é positivo.
O Espirito Santo estaemum es-
tagio maduro de processos mi-
nerarios, mas muitos empresa-
rios capixabas expandem suas
atividades extrativas em outros
estados”,reforcaopresidentedo
Sindicato das Industrias de Ro-
chas Ornamentais, Cal e Calca-
rios do Estado do Espirito Santo
(Sindirochas-ES), TalesMachado.

Ele ainda completa: “Temos
que agradecer ao ex-Senador
Ricardo Ferraco, autor do proje-
to,aos parlamentares que deram
continuidade na defesa e trami-
te da preposicao apresentada e
aqueles empresarios que se en-
volveram e procuraram mostrar
a viabilidade da incluséao do se-
tor nesta modalidade de autori-
zagéo para o exercicio das ati-
vidades de extragcéo mineral”. m

ENTENDA AS DIFERENCAS

REGIME DE CONCESSAO E AUTORIZACAO

- Requerimentos limitados até 1.000 hectares

- Portaria de lavra com vigéncia

até o exaurimento da jazida

REGIME DE LICENCIAMENTO

- Requerimentos limitados até 50 hectares

- Portaria de lavra com vigéncia temporaria
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ARTIGO

HOLDING FAMILIAR

Guido Pinheiro Cértes e Quenya Silva Correa de Paula

» Ouniversode empresas familia-
resnopaisressaltadesafiossobre
asualongevidade,mormenteaque-
lasapegadasaimagemdocoman-
dante, cuja presencaserevelatao
forteapontodeditar,emnivel pes-
soal, os caminhos da governanca,
atravésdafiguracarismaticadoself
made man, que incorporaacultura
organizacional refletida na perse-
veranca e na credibilidade irradia-
das a todo universo corporativo.

Sob o panode fundodaanalise
econdmicadodireito,miram-se as
perspectivasde garantiracontinui-
dadedoempreendimentosegundo
aengenharia que o ponha refrata-
rio adivergéncias, capazes,como
exaurimento de energias internas,
de acometer o ambiente corpora-
tivo como um todo. Uma delas é o
planejamento sucessorio que re-
sulta na transferéncia de riqueza
a uma controladora, para facilitar
a gestao e a sucessao dos bens,
sob forma de quotas-partes ce-
didas em vida pelo disponente, li-
gadas a ativos a ela transferidos,
podendo haver a gravagcao sobre
eles das clausulas da impenhora-
bilidade e inalienabilidade, visan-
do a, ressalvadas as fraudes con-
tra credores e ao regime de bens,
permitir que nao sejam atingidos
por litigios judiciais.

Nas escolhas racionais dos
agentes econébmicos, busca-se a
reducaodoscustosfiscaisefinan-
ceiros,aparecendoacelisdotributa-

riacomorecursoaincentivarafor-
macéodasholdings,comoregistra
a sua presenca fluente narealida-
dejuridica. Como incentivos, cite-
mos avenda de imoével transferido
acompanhia, que, naapuragao do
IR sobre ganho de capital, é cerca
de 8,2% menos onerosa. De outra
parte,aintegralizacdo desse mes-
mo bem originalmente asociedade
sefazpelovalordoIRPF doliderno
ano-calendario (art. 132, RIR/99),
implicando menor quantia que o
valordemercado,tomadonoense-
jodoinventario, que, por suavez, &
desnecessario na cessao das co-
tas aos descendentes, com redu-
cao de tempo e dinheiro. Se falar-
mos de locacao de imoveis pro-
prios pela holding, a reducao tri-
butariaéde 59%,se compararmos
com a carga normal da pessoa fi-
sica (27,5%).
Essacentralizacaodosbensna
pessoajuridicaevitaamorosidade
doinventario, que obriga os bene-
ficiarios da heranca a depender
dasintrincadasviasdajustica, ain-
da rancosa de formalismo, geran-
doesperaalongadaemdescrédito
aodireitoindividualdapropriedade
concomitante a desconsideracéao
doprazorazoaveldoprocesso (art.
50, XXl e LXXVIII, CF). Também a
constituicao daholding os dispen-
sade entregar ao Estado montan-
te significativo a titulo de tributos,
taxas e emolumentos cartorarios,
alémdeestruturaratomadadede-

GUIDOPINHEIROCORTES
Sdcio fundador e diretor da

Guido Pinheiro Cortes

Sociedade de Advogados

QUENYA SILVA
CORREA DE PAULA

cisdes,noeventomorte,deacordo
comocontratosocialdapessoaju-
ridica previamente elaborado com
o fito de manter intactos os objeti-
vosdaorganizacaoemdetrimento
devoluntarismosquedadosnointe-
resse exclusivo pessoal,deixando
novazioaintencaodofundadorde
projetar o negocio no futuro. lgual-
menteestariamneledefinidasasre-
gras de gestao entre os herdeiros,
comdestaqueaosquerevelassem
maior pendor paraafuncao.Emre-
sumo, sao essas algumas das ob-
servagoes a serem consideradas
no planejamento sucessorio, com
a participacao de toda a familia e
areducao dos custosemgeral.m
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UMA NOVA OPCAO PARA
LEGALIZAR AS MINAS DE
ROCHAS ORNAMENTAIS

O lado bom e o ruim da escolha. Pense bem!

» Foi aprovado pelo Senado Federal, em 11 de de-
zembro de 2019, o projeto de Lei 773/2015, do ex-
-senador capixaba Ricardo Ferracgo, que altera a Lei
6567/1978 e desta forma permite que as rochas or-
namentais entrem no regime de licenciamento. Tal
leiaindadepende de sancao do presidente da Repu-
blica em exercicio para entrar em vigor. Desta forma
0s mineradores terao duas op¢des para seguir com
Seus processos minerarios, sendo a primeira e mais
usual vinculada ao regime de autorizagao e conces-
séo (Unica atualmente valida) e a segunda vinculada
ao regime de licenciamento. O regime de licencia-
mentotemimportantes diferencasemrelacidoaore-
gime de autorizacao e concessao que em parte sao
“boas” e em parte “ruins”.
Oladobomdoregimedelicenciamento é acele-
ridade. Como s&o menos projetos para serem ana-
lisados (um unico por bem da verdade), a Agéncia
Nacional de Mineracao (ANM) podera encurtar o
prazo meédio para a liberacao de um titulo de lavra
substancialmente. Alémdisto, oregime de licencia-
mento nao depende do Ministério de Minas e Ener-
gia, economizando um importante tempo proces-

sual, uma vez que passara pela analise de menos
pessoas/técnicos.

O lado ruim do regime de licenciamento é a de-
pendéncia da prefeitura municipal, do superficiario
e o limite da area. Neste regime a prefeitura muni-
cipal emite uma “Licenca Especifica” para o titular
trabalhar porumdeterminado periodo. Praticamen-
te emtodas as cidades do pais este € um ato discri-
cionario do prefeito municipal, ou seja, ele conce-
de a“LicencaEspecifica” paraquem quiser, dojeito
que quiser, para o periodo que quiser e pode revo-
garquandoachar porbem.Deve-selevarsempreem
consideracao que nas eleicdes podera haver a tro-
ca do prefeito, alterando os interesses do governo
municipal. Quanto ao superficiario (dono do terre-
no) a situacdo também é diferente: no caso do regi-
me de concessao onde ele é obrigado por lei a per-
mitir aentradana area, noregime de licenciamento,
ele tem a preferéncia pararealizar a extracéo e por
isto pode fazer o acordo da maneira que melhor Ihe
convier. Esse acordo pode ser muito mais oneroso
para as empresas do que os contratos convencio-
nais firmados atualmente.

Os titulares de processos minerarios
devem refletir bem qual a melhor opcéo
de regime a ser seguida, caso a caso,
pensando nos pros e contras de cadaum.

e/




Ainda tratando do superficia-
rio, ao final do contrato ele man-
tém a preferéncia na exploracao
da area, ou seja, a empresa pode
perder osinvestimentos executa-
dos namina caso nado cumpra es-
tritamente as regras acordadas
no contrato. Por fim, e ndo menos
importante, estaalimitacdodota-
manho da area. No regime de au-
torizacao-concesséao, a area per-
mitida para as rochas de revesti-
mento é de 1 mil hectares (1.000
ha) e no regime de licenciamento
estelimite € de,apenas, 50 hecta-
res (50 ha). No caso de uma mu-
dancaderegime,aarearemanes-
cente sera colocada em disponi-
bilidade, ou seja, o titular perdera
parte da area de pesquisa.

Esta nova regra, pela atual re-
gulamentacaodasleis, poderaser
aplicada aos processos que ain-
da estdo com o alvara de pesqui-
sa vigente e aos futuros requeri-
mentos. Atualmente (dezembrode
2019) estao aguardando emissao
dealvarasde pesquisapouco mais
de 2.900 processos para rochas
de revestimento e outros, quase
2.000 alvaras de pesquisa (tam-
bém para rochas de revestimen-
to) estao vigentes. Ou seja, dos
mais de 20.200 processos de ro-
chas de revestimento ativos, que
estaoemtramitacaona ANM, cer-
cade 25% podera ser “beneficia-
do” com a alteracao dalei.

Foi aprovado pela direcao da
ANM,em 03 dedezembrode 2019,
a nova agenda de prioridades re-
gulatérias para os anos de 2020
e 2021. Os temas desta agenda
regulatoria foram discutidos com
os representantes do setor (Abi-
rochas) e de outras entidades da

mineracao em audiéncia publica.
Nodiadestaaudiénciaaunicapro-
posta apresentada pelo setor de
rochas foi a eliminacédo do Ates-
tado de Capacidade Financeira
para as empresas de pequeno e
médio porte, desperdicando (na
nossarespeitosaopinido) umaim-
portante oportunidade de mostrar
os demais temas que |he séao ca-
ros. Esta previsto no cronograma
aprovado que até 30 de abril de
2020 seraeditadaumaresolucao
neste sentido.

Entre os temas que entraram
napautaregulatoria, que poderao
trazerimpactosparaosetorestaa
regulamentacéo do Sistema Brasi-
leiro de Certificacdo de Recursos
e Reservas Minerais, programada
paraatédoisanos,adependerdos
resultados das comissdes especi-
ficasque aindaserao formadas. A
alteracdo daresponsabilidade le-
gal pelo Relatorio Anual de Lavra
(RAL) para o proprietario da em-
presa, prevista para o final de ja-
neirode 2020 e alteracaonasnor-
mas para elaboracao do requeri-
mento de lavra, com o objetivo de
simplificar e otimizar o processo
(sem prazo definido).

Portanto, os titulares de pro-
cessos minerarios devem refletir
bem qual a melhor opcgéao de re-
gime a ser seguida, caso a caso,
pensando nos pros e contras de
cada um. A sugestao dada é nao
deixar de consultar um técnico
de confianca e com experiéncia
comprovada na area para verifi-
caramelhor opcao aserescolhi-
da. Tal precaucao também é vali-
danahora da elaboracao dos fu-
turos contratos com os superfi-
ciarios. Pense bem!m

WWW . REVISTAROCHAS.COM.BR

ANNA CHRISTINA
ROSSATO

IGOR PLEIN BOLZAN

ENGENHEIROS DE MiNAS
RossmiT ENGENHARIA LTDA.
ConsuLToriA EM MINERACAO
E MEio AMBIENTE.

Fone: (27) 33251780
ROSSMIT@ROSSMIT.COM.BR
WWW.ROSSMIT.COM.BR
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5 PASSOS PARA
OBTER MELHORES
RESULTADOS EM 2020
NA MARMORARIA

» Todoano éamesmacoisa,aque-
lacorrerianamarmorariaparaaten-
der aos pedidos a tempo, muitos
atrasos, muita dor de cabeca. E,
nessaagitacao,omarmoristanem
consegue aproveitar direitoomo-
mento de festas, pois tem algum
cliente irritado ligando. Vocé sa-
bia que tudo isso pode ser evita-
do? Alias,nao so esses problemas
de final de um ano, mas também
uma série de transtornos que ja
comecam ase fazer presentesno
inicio do proximo. Por isso, prepa-
rei “5 passos para obter melhores
resultados em 2020 na sua mar-
moraria”. E garanto, sua empresa
vai ser outra.

10 passo - Liste todos os de-
partamentos que existem em sua
marmoraria, escrevendo, ao lado,
os problemas de cada uma des-
sas areas.

Porexemplo: Comercial, Fabri-
ca, Administrativo, Projeto, Colo-
cacao... Ao lado de cada depar-
tamento, crie uma colunacom os
problemas que vocé teve durante
o0 ano ou tem frequentemente na
marmoraria. Sejabem especifico
aodescrever adificuldadedode-

partamento. Esse problemapode
terse dadoporumprocessoerra-
dodaempresaouaté mesmo por
um colaborador que nado estejafa-
zendo sua funcéo corretamente.
Detalhar o gargalo com todas as
letras vaimostrar de maneiracla-
ra o que de fato ele é. Em alguns
casos, vocé pode se pegar colo-
cando um problema sem saber
ao certo o que o provocou - por
exemplo, no departamento da fa-
brica,um dos entraves foram en-
tregas atrasadas. Mas por que
isso aconteceu? Foifalhado Co-
mercial, que deu o prazo errado?
Foi falha da fabrica, que néao pro-
duziu a tempo? Foi falta de mao
de obra?Vocé fechou mais obras
que a producéo é capaz de fabri-
car? Sevocésedepararcomisso
enaosabeoquecausouoproble-
ma, marque-o em vermelho, por-
que vai medir a partir de agora a
origemdesse transtorno. Voltan-
do aos departamentos, pode ser
que vocé tenha mais de um pro-
blema por departamento. Enu-
mere todos eles neste momen-
to. E, a medida que for lembran-
do de mais, inclua essas dificul-
dades na lista.

GERLANIA MEDEIROS

Detalhar o gargalo
com todas as letras
vai mostrar de
maneira clara o que
de fato ele é.

2e

20 passo - Crie um cronogra-
madeacdescomprazosparacada
tipo de problema.

No passoanterior,vocé levanta
o tamanho dos problemas. Neste,
vocévaicriar estratégiapararesol-
ver cada um deles. Ao lado da lis-
tade problemas de cadadeparta-
mento, inclua o seu objetivo - por
exemplo, entregar todos os pedi-
dos dentro do prazo. Como vocé
faraisso? Qual sera seu plano de
acao?Escreva.Podeserqueopla-




no de acao para entregar no pra-
Zzo sejasimples,comoaumentar o
tempo de entregaem alguns dias;
assim a fabrica tera um periodo
maior. Ou pode ser contratar uma
pessoaamais. Neste passo, €im-
portante que penseemcomovocé
acha que podera resolver aquele
problemae, se tiver mais que uma
ideia, escrevatambém. Agora,em
quanto tempo vocé pretende sa-
nar esse complicador? Qual sera
0 seu prazo paraisso? Incluaisso
também. Nao adianta vocé identi-
ficar o problemae sabercomore-
solvé-lo se deixar rolar. Nao mes-
mo! Agoraé momentode sedesa-
fiar, coloque prazo parasolucéoe
melhora. Algunstranstornos,vocé
resolverarapidamente;outros, pre-
cisara de mais tempo ou até mes-
mo de ajuda profissional. Mas tudo
demandara um prazo.

39 passo - Faca acompanha-
mento diario da lista.

Isto é, abratodos os dias a sua
lista e leia-a. Revise-a paraincluir
algo ou até mesmo uma ideia que
surgiu depois. Vocé precisa man-
ter acesa a chama de mudanca.
O acompanhamento diario é para
lembra-lo de cumprir o prazo que
vocésedeuparaaresolucéo.Sea
resolucdonaodependesddevoce,
por exemplo, cobre os responsa-

veispelosdepartamentos queirao
ajuda-loaalcancar osobjetivos. A
equipe precisaserenvolvidanaso-
lucédo dos percalcos. Ela também
é uma forte aliada, pois pode dar
dicas e sugestdes de comoresol-
ver os entraves.

49%passo - Mecaosresultados.

Durantetodooprocesso,vocé
precisa ir medindo se a solucao
tem surtido ou nao efeito. E muito
comum o marmorista falar de um
problemasem saber o que de fato
0 ocasionou. Se vocé nao sabe a
origemdesseno, saberaqualopla-
no para soluciona-lo? Por isso, é
taoimportante acompanhar cada
problemae verificar se oquevocé
listou para resolvé-lo esta dando
ounaoresultado.Sevocé, marmo-
rista, ndo monitorar isso todos os
dias, ndo adianta dizer que fez e
nao funcionou. Porque precisara,
inclusive, medir se estasendofeito
da maneira correta. Muitas vezes
o plano de acéo € incrivel, mas as
pessoas estido fazendo errado, o
que otornaineficaz. E séacompa-
nhando de perto que vocé conse-
guiramensurarisso. Outrasvezes,
durante essamedicao deresulta-
dos, vocé tera que mudar a estra-
tégia e tentar de outro jeito ou até
comoutrapessoa, porexemplo.E
maisumavez:sé medindo osresul-

A mudanca comeca por nés, empresarios
marmoristas. Por isso, precisamos buscar
ajuda e nos especializar para teruma
marmoraria melhor.

WWW . REVISTAROCHAS.COM.BR

tados vocé sabera se esta dando
ounao certo. ldeiaboaéideiaque
funciona, lembre-se disso.

590 passo - Busque ajuda de
um especialista.

Nemsempre sabemosoquefa-
zer quando um problema aconte-
ce na marmoraria. Ou muitas ve-
zes ja tentamos do nosso jeito e
nao estamoscolhendofrutos.Nao
adiantaficar dandomurroempon-
tade faca. Busque ajuda de quem
sabe e pode ajuda-lo a errar me-
nos.Emtodososmomentosda Top
Marmore, nunca parei de estudar
e me especializar. Sabe o que eu
ouviade outros marmoristas?Isto:
“Nao tem jeito, marmoraria é as-
sim mesmo, nao adianta”. Sé que
esses marmoristas nunca saiam
do lugar. Aceitavam que marmo-
raria é problema, e tudo bem. Nos
encontros de feiras, o papo era
sempre omesmo. “Nao adiantafa-
zernada”,eraoque euescutavae
muitas vezes escuto até hoje. Po-
rém, seiqueissonao é verdade. A
mudang¢acomegapornos,empre-
sarios marmoristas. Por isso, pre-
cisamosbuscar ajudaenosespe-
cializar para ter uma marmoraria
melhor. Ganhar mais dinheiro sera
consequéncia disso. m

Mande a sua pergunta para
contato@clubedosmarmoristas.com.br

O Clube dos Marmoristas
promovera um Workshop
para marmoristas no periodo
da EXPO REVESTIR

Data: 09/03/2020
Local: Showroom Top
Marmore/ SP
Horario: 8h30
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FORTALEZA BRAZIL STONE FAIR 2019

Em sinergia com arquitetos e decoradores
In synergy with architects and decorators

HERRAZIL
ZASTONEZ
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NOVEMERO
2019

» Nos ultimos cinco anos, o Ceara deu um grande
salto no setor de rochas ornamentais e atraiu mui-
tas empresas, entre elas as maiores exportadoras
dopais. E grande parte desse crescimentosedeve a
realizacdo daFortalezaBrazil Stone Fair, que chegou
este ano a sua quinta edicao, reunindo em um mes-
mo espaco as principais novidades em materiais, in-
sumos e equipamentos,alémde programacaoreple-
ta de conteldo especifico para o setor.

Entre os ultimos dias 05 e 07 de novembro, mar-
mores, granitos, quartzitos, limestones, pedras la-
minadas, maquinas, equipamentos e insumos para
a cadeia produtiva das rochas ornamentais esta-
vam em destaque nos estandes do Centro de Even-
tos do Ceara. Ano aano, o evento busca aumentar a
sinergia do setor com os profissionais de arquitetu-
ra, design de interiores e decoracao, € insere-se em
umaestratégiadevalorizacao dos produtos naturais
- que possuem melhor avaliacao do ciclo de vida e,
portanto, sdo mais sustentaveis.

» In the last five years, the state of Ceara took
a great leap in the dimension stone sector and
attracted many companies, and among them the
greatest exporters of the country. And a great
part of this growth is due to the organization of
Fortaleza Brazil Stone Fair, which has reached its
fifth edition, gathering in the same space the main
novelties in materials, implements, and equipment,
besides the program full of sector-specific content.

From November 5 to 7, marble, granite,
quartzite, limestone, laminated stone, machinery,
equipment, and implements for the dimension
stone production chain were highlighted in the
booths of Centro de Eventos do Ceara. Year after
year, the event tries to increase the synergy of
the sector among professionals of architecture,
interior design, and decoration, inserted in a
strategy of valorizing natural products - which
have a better evaluation of the life cycle, and are,
therefore, more sustainable.



De acordo com Carlos Rubens Alencar, idealiza-
doreorganizadordaFortalezaBrazil Stone Fair, afei-
rarepresentaumamudancade paradigmano concei-
to dos eventos do setor de rochas ornamentais, vis-
to a grande presenca de profissionais de arquitetu-
raedesigndeinteriores. “Certamente alguns exposi-
tores ainda estao tendo que assimilar essas mudan-
cas, pois o tipo de abordagem é diferenciado e mui-
to disruptivo. Afinal, esses profissionais néao discu-
tem os precos dos materiais e nem negociam, eles
observam e vao firmando seus conceitos para futu-
ros projetos”, ressaltou.

Alencar acrescenta, ainda, que a meta da organi-
zacao é aperfeicoaraindamaisarelagadocomos pro-
fissionaisde arquiteturae designnos proximos anos,
inclusive coma participacdode entidadescomoaAs-
sociacao Brasileirade Designersde Interiores (ABD),
expositoradestaedicéo. “Infelizmente, o setor dero-
chasornamentaisainda sofre comcasosonde asimi-
tacdes tém mais valor do que os materiais originais.
Mas acreditamos que essa aproximagcéao com arqui-
tetos e designers e a qualificacao dos profissionais
€ o caminho para equalizarmos este grave problema
na demanda dos revestimentos”, pontuou.

SIMPOSIO

Alémde serumespaco para exposicao de produ-
tos e prospeccéao de negocios entre fornecedores e
compradores de toda a cadeia de rochas ornamen-
tais, a Fortaleza Brazil Stone Fair 2019 também con-
tou com uma programacao paralela repleta de con-
teudo especifico para o setor.

Umadasiniciativas foiarealizagcao do X Simpdsio
de Rochas Ornamentais do Nordeste (SRONE), or-

CARLOS RUBENS DE ALENCAR,
PRESIDENTE DO SIMAGRAN-CE
CARLOS RUBENS ALENCAR,
PRESIDENT DO SIMAGRAN-CE

EQUIPE VERMONT
MINERACAO
TEAM VERMONT
MINERACAO

According to Carlos Rubens Alencar, idealizer and
organizer of Fortaleza Brazil Stone Fair, the exhibition
represents a change in paradigm in the concept of
dimension stone events, due to the large numbers
of architecture and interior design professionals.
“Certainly, some exhibitors still have to assimilate
these changes, as the approach is different and
very disruptive. After all, these professionals do not
discuss the price of the materials, and neither do they
barter; they watch and form their concepts for future
projects”, he emphasized.

Alencar adds that the goal of the organizers is to
further improve the relationship with professionals
of architecture and design in the next few years,
including the participation of entities such as the
Brazilian Association of Interior Designers (Associacao
Brasileira de Designers de Interiores - ABD), one
of the exhibitors in this edition. “Unfortunately, the
dimension stone sector still suffers with cases in which
the imitation has more value than the original materials.
But we believe this approximation to architects and
designers, and the qualification of the professionals
is the way to equalize this serious problem in demand
for claddings”, he pointed out.

SYMPOSIUM

Besides being a space for the exhibition of products
and prospection of business among suppliers and
buyers for the whole dimension stone production
chain, Fortaleza Brazil Stone Fair 2019 also offered a
parallel program full of specific content for the sector.

One of the initiatives was the 10th Northeastern
Symposium of Dimension Stone (XSimpdsio de Rochas
Ornamentais do Nordeste - SRONE), organized by
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ganizado pelo Centrode Tecnologia
Mineral (Cetem/MCTIC) e pelo Sin-
dicato da Industria de Marmores e
GranitosdoEstadodo Ceara (Sima-
gran-CE). O encontro é umdos mais
importantes doBrasileadécimaedi-
cao reuniu cercade 100 participan-
tes, entre pesquisadores, profissio-
nais,empresarios e estudantesliga-
dosaosetorderochasornamentais.

Durante o simpoésio, que teve
como objetivos principais a discus-
sao e atrocade conhecimentos so-
bre os principais desafios do setor,
foram apresentadas trés palestras,
70 trabalhos nas sessodes técnicas
e duas mesas redondas. Entre os
palestrantes, estavam nomes como
Manfred Haut, que falou sobre a in-
dustria4.0 nobeneficiamentodero-
chasornamentais;MariaHeloisaBar-
rosde Oliveira, que falousobreaca-
racterizacao e conservagao dasro-
chas; e Carlos Mauricio Fontes Viei-
ra,que fezumaapresentacao sobre
aproveitamento de residuos.

Ja os colaboradores do Cetem
foramresponsaveis por 22 apresen-
tacbesempobsteres e seisapresen-
tacdesorais falando sobreinovagao
em processos e ensaios, e também
sobre aproveitamento de residuos.
Todosos projetos foram desenvolvi-
dosemparceriacomempresaseins-
tituicbes nacionais e internacionais.

HOMENAGENS
Paracompletaraprogramacao,a
organizagcao também homenageou,
duranteasolenidadede aberturada
feira,doisimportantesnomesdahis-
toriado setorderochas ornamentais
no Ceara: os senhores Enrico Guar-
neri(inmemorian) e Marcolino Dapaz.
Enrico Guarneri, que foi pioneiro
naproducao dos famosos materiais
Aurora Pérola, Aurora Veiado e Ja-
caranda, foi representado pelo em-

the Center for Mineral Technology
(Centro de Tecnologia Mineral -
Cetem/MCTIC)andbythe Syndicate
of the Marble and Granite Industry
of the State of Ceara (Sindicato da
Industria de Marmores e Granitos
do Estado do Ceara - Simagran-
CE). The meeting is one of the most
importantonesinBrazilandthetenth
editiongathered approximately 100
participants, including researchers,
professionals, entrepreneurs
and students, connected to the
dimension stone sector.

During the symposium, whose
main goals were the discussion
and exchange of knowledge
about the main challenges of the
sector, there were three lectures,
70 papers in technical sessions,
and two round tables. Among the
lecturers were names such as
Manfred Haut, who talked about
industry 4.0 in the processing of
dimension stone; Maria Heloisa
Barros de Oliveira, who talked
about stone characterization and
conservation; and Carlos Mauricio
Fontes Vieira, who talked about
the use of residue.

The collaborators of Cetem
were responsible for 22 poster
presentations, and six oral
presentations, talkingaboutinnovation
in processes and essays, and also
aboutthe use of residue. All projects
were developed in partnership with
national andinternational companies
and institutions.

HONORS

To complete the program, the
organization also honored, during the
opening ceremony of the exhibition,
two important names in the history of
the dimension stone sector in Ceara:
Enrico Guarneri (in memoriam) and
Marcolino Dapaz.



presariolgor Vale. Guarneritambém foi quem levou,em
1946, oitaliano Jean Marcovaldi para o Brasile, sem sua
luta, sem duvidas o setor ndo seria o que é hoje.

JaMarcolino Dapaz foirepresentado pelo seu neto,
Fernando Dapaz, que hoje, ao lado do seu pai, esta a
frente da Dapaz Marbles fundada por Marcolino. O em-
presario teve grandeimportanciaparaodesenvolvimen-
to do setor de rochas ornamentais no Brasil e € outro
nome importante para a histéria do segmento.

FORUM

Aindanaprogramacao daFortalezaBrazil Stone Fair
estava a segunda edicao do Forum do Instituto Brasi-
leiro das Rochas Ornamentais (lbro), cujo tema este
ano foi Pensando o Setor em 2068. Entre os debate-
dores participantes estavam profissionais de renome
nacional e internacional como o aleméao Peter Becker,
da Stone-ldeas.com; o professor doutor Pedro Ama-
ral, da Universidade de Lisboa; e Xisto Medeiros, que
€ engenheiro civil e proprietario da Veneza Engenha-
ria. Os palestrantes trouxeram reflexdes aos empre-
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Enrico Guarneri,whowasapioneerintheproduction
of the famous materials Aurora Pérola, Aurora Veiado,
and Jacaranda, was represented by entrepreneur
Igor Vale. Guarneri brought, in 1946, the Italian Jean
Marcovaldi to Brazil and, without his fight, the sector
would certainly not be what it is today.

Marcolino Dapaz, in turn, was represented by his
grandson, Fernando Dapaz, who, next to his father,
is today at the head of Dapaz Marbles, founded by
Marcolino. The entrepreneur was extremely important
for the development of the Brazilian dimension stone
sector, and is another important name in the history
of the segment.

FORUM

Alsoin the program of Fortaleza Brazil Stone Fair
was the second edition of the Forum of the Brazilian
Institute for Dimension Stone (Forum do Instituto
Brasileiro das Rochas Ornamentais - Ibro). The theme
this year was “Thinking the Sector in 2068”. Among
the participants were nationally and internationally
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sarios brasileiros sobre como au-
mentarademandaqualificadadas
pedras naturais.

EXPOSITORES

Acompanhando o crescimento
do mercado de rochas ornamen-
taisdo Cearaeacrescente evolu-
caodaFortalezaBrazil Stone Fair,
asempresasdosetoraproveitaram
oeventoparaapresentar seus ma-
teriais e fechar negocios e parce-
riascomosyvisitantes.Entre os ex-
positores estava a industria cea-
rense Imarf, que tem experiéncia
de mais de 37 anos no mercado e
esta sempre buscando fazer a di-
ferenca em grandes projetos no
Brasil e no mundo.

Em destaque no stand da em-
presa estavam dois langcamen-
tos: o quartzito Bacarat e o grani-
to Silver Galaxy. Alem disso, eles
também apresentaram os grani-
tos Casa Blanca, Black Space,
Negresco, White Sand, Red Dra-
gon, Green Galaxy, White Savan-
nah, Verde Light, Branco Ceara e
Branco Cotton; os quarzitos Ele-
gance, Malbec, Blue Tahoe e Pla-
tinum; e aslimestones Mont Char-
mot, Blue Marine e Catalunia.

De acordo com Tasso Aragao,
que é diretor de exportacao da
Imarf,aFortaleza Brazil Stone Fair
éummomentooportuno parapros-
pectar negocios, firmar parcerias
e mostrar os produtos para pro-
fissionais do setor. “A feira € muito
importante paradar visibilidade ao
nosso estado do Ceara, ja que as
melhores pedreiras do Brasil es-
tao aqui”, ressaltou.

Outraempresaque marcoupre-
sencanaquintaedicaodafeiracea-
rense foi a Vermont Mineracao,
que aproveitou para expor 16 ma-
teriais entre granitos, quartzitos e

renowned professionals such as the
German Peter Becker, from Stone-
Ideas.com; professor Pedro Amaral,
from Universidade de Lisboa; and
XistoMedeiros, acivilengineer,owner
of Veneza Engenharia. The lecturers
brought their reflections to Brazilian
entrepreneurs,onhowtoincreasethe
qualified demand for natural stone.

EXHIBITORS

In sync with the growth of the
dimension stone marketin Cearaand
theevolutionof FortalezaBrazil Stone
Fair,the companies of the sectorused
the event to present their materials
andclosedealsandpartnerships with
the visitors. Among the exhibitors
was the industry Imarf, from Ceara,
with over 37 years of experience in
the market, who is always trying to
make a difference in large projects
in Brazil and abroad.

Highlighted in the company’s
booth, there were two releases:
Bacarat quartzite and Silver Galaxy
granite. Besides, the company also
presentedthe granites CasaBlanca,
Black Space, Negresco, White Sand,
Red Dragon, Green Galaxy, White
Savannah, VerdeLight,Branco Ceara,
and Branco Cotton; the quarzites
Elegance, Malbec, Blue Tahoe, and
Platinum; and the limestones Mont
Charmot, Blue Marine, and Catalunia.

According to Tasso Aragéo,
Imarf’s exports director, Fortaleza
Brazil Stone Fair is a good moment
to prospect business, make
partnerships, and show the products
to professionals of the sector. “The
fairis very important to give visibility
to our state of Ceara, since the
best quarries in Brazil are here”, he
emphasized.

Another company present in the
fifth edition of the cearense fair was
Vermont Mineracéo, who exhibited



traquitos em seu stand, sendo dois extraidos da Bahia
e outros 14 extraidos no Ceara. No piso do espaco foi
utilizado o Negresco, com bordas polidas e centro es-
covado. Ja o Taj Mahal foi exposto em um painel, com
varios recortes em diferentes formas. Outros mate-
riais em destaque no stand foram o Blue Roma, Blue
Deep, Blue Mare, Brazilian Black, Brazilian Gray, Bra-
zilian Fossil, Del Mare, Duetto, Infinity, [lluson, Mapa
Mundi, Neoan, Roma Imperiale e Tartaruga.

Cassio Jefferson, gerente administrativo da Ver-
mont Mineracéo, explica que essa é a segunda parti-
cipacao deles nafeira. “Participamos do primeiro ano
doeventoem 2015 e retornamos em 2019, pois perce-
bemos aimportancia do evento para o setor no esta-
do do Ceara. Foi uma participacado muito satisfatoria,
tivemos a oportunidade de mostrar nossa grandezae
maghnitude no setor, além de firmar parcerias e fechar
novos negocios”, pontuou.

Com histoéria de mais de 50 anos na extracao e be-
neficiamento de rochas ornamentais, a empresa ca-
choeirense Marbrasa também participou como ex-

16 materialsinits booth, including granites, quartzites,
and trachytes. Two of the materials are extracted in
Bahia,andthe other 14 are extractedin Ceara. The floor
of the space was clad with Negresco, with polished
borders and brushed center. Taj Mahal was exhibited
on a panel, with cuttings in several shapes. Other
materials highlighted in the booth were Blue Roma,
Blue Deep, Blue Mare, Brazilian Black, Brazilian Gray,
Brazilian Fossil, Del Mare, Duetto, Infinity, Illusion,
Mapa Mundi, Neoan, Roma Imperiale, and Tartaruga.

Cassio Jefferson, manager of Vermont Mineracéo,
explained this is the second time the company
participates in the exhibition. “We participated in the
first year of the event, in 2015, and returned in 2019,
as we realized the importance of the event for the
sectorinthe state of Ceara. It was a very satisfactory
participation, as we had the opportunity to show our
size and magnitude in the sector, besides making
partnerships and closing new deals”, he pointed out.

With a history of over 50 years in the extraction
and processing of dimension stone, the company
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positoradaFortalezaBrazil Stone
Fair. Entre os destaques no stand
- com projeto desenvolvido pelo
arquiteto Lucas Pianes - estava o
granito Preto Sao Gabriel, que foi
apresentadocomdois novosaca-
bamentos diferenciados e muito
elogiado pelosarquitetos e desig-
nersque visitaramoespacgo. Além
disso,aempresatambémapresen-
touomarmore Crystallce, o Bran-
co Cachoeiro e o quartzito Gaya.

Ha 24 anos no mercado de ro-
chas ornamentais e atuando es-
pecificamente na comercializa-
caodeblocosdejazidas proprias,
a Quartzblue esteve presente na
feiracearense,ondeapresentouas
novidadesdalinha2019:os quartzi-
tos Guarae Waya,lancadosrecen-
temente. Alémdisso, outros mate-
riaisemdestaque no standdaem-
presa foram o quartzito Perla Ve-
nata, o Branco Ipanema e o Preto
Sao Gabriel.

Responsavelpelo setordeven-
das internacionais da empresa,
Barbara Secchin ressalta que o
Ceara se consolidou nos ultimos
anoscomoumados maiores produ-
toresde quartzitoserochas orna-
mentaisexclusivasdomundo.“Nes-
tecenario,aFortalezaBrazil Stone
Fair se fortalece tanto em niumero
de visitantes, como de empresas
que querem estar presentes nes-
savitrine.Naedicaodesteanopu-
demos observar um bom nimero
declientes,arquitetos e designers
do mercado brasileiro, bem como
importantes clientes de blocos
para exportacao - todos interes-
sados no diferencial e variedade
dosquartzitosdo Brasil”, pontuou.

Ja a Decolores apresentou a
Lusso Quartzite Collection - uma
linha de quartzitos de alto padréo.

Marbrasa, from Cachoeiro do Sul,
also participatedas anexhibitor at
Fortaleza Brazil Stone Fair. Among
the highlights in the booth - with
project developed by architect
Lucas Pianes - was the granite
Preto Sao Gabriel, presentedin two
new edgy finishes, which received
plenty of praise from architects
and designers who visited the
space. Besides, the company
also presented the marble Crystal
Ice, Branco Cachoeiro, and the
quartzite Gaya.

In the dimension stone market
for 24 years, acting specifically in
the trade of blocks from its own
quarries, Quartzblue was present
atthe exhibition, where it presented
the novelties of its 2019 line: the
recently released quartzites Guara
and Waya. Besides, other materials
highlightedinthe company’s booth
werePerlaVenata, Brancolpanema,
and Preto Sao Gabriel.

Responsible for the sector of
international sales of the company,
Barbara Secchin emphasized that
the state of Cearahas consolidated,
in the latest years, as one of the
greatest producers of quartzites
and exclusive stones in the world.
“In that scenario, Fortaleza Brazil
Stone Fair strengthens up, both in
the number of visitors and in the
number of companies who want to
be presentin that window shop. In
this year’s edition, we could see a
goodnumber of clients, architects,
and designers from the Brazilian
market, as wellasimportant clients
of blocks for export - all interested
inthe edge and variety of Brazilian
quartzites”, she pointed out.

Decolores, in turn, presented
the Lusso Quartzite Collection -
a line of high-standard quartzites.



Osmateriais que tiveram destaque no stand foram: Mont
Blanc, Bronzite Rustico, Bronzite Escovado e ljen Blue,
que se diferenciam pela beleza singular no segmento
derochas ornamentais. Além desses materiais, outros
quartzitos dessa mesmalinha também estavam dispo-
niveis paraopublicodafeiraconhecer. Arquitetos, mar-
moristas e distribuidores conferiramde pertooLucent,
Leblon, Bianco Laura, Atlantis, Sky Gold e Meridian.
“Foiumaexperiénciamuito positivaparaaequipe De-
colores. Recebemos em nosso stand varios marmoris-
tas e parceiros regionais, bem com um grande nimero
de arquitetos e designers que se surpreenderam com
a exuberancia dos quartzitos que compdem a Lusso
Quartzite Collection. Podemos dizer que a Fortaleza
Brazil Stone Fair foi mais uma porta para grandes ne-
gociosnosegmentoderochasornamentais”, ressaltou
Uberlan Admiral, coordenador comercialdaDecolores.
Especializadaeminsumos para marmoraria, a Help
Comércio também participou da Fortaleza Brazil Sto-
ne Fair e aproveitou para dar destaque aos produtos
paraimpermeabilizacéo, incluindo marcas como a Co-
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The materials highlighted in the booth were: Mont
Blanc, Bronzite Rustico, Bronzite Escovado, and ljen
Blue, which stood out for their singular beauty in the
dimension stone segment. Besides those materials,
otherquartzites fromthe sameline were also available
to the public of the exhibition. Architects, fabricators
and distributors could take a close look at Lucent,
Leblon, Bianco Laura, Atlantis, Sky Gold, and Meridian.
“Itwas avery positive experience for the Decolores
team. We received, in our booth, several regional
fabricators and partners, as well as a great number
of architects and designers who were surprised by
the exuberance of the quartzites that compose the
Lusso Quartzite Collection. We can say Fortaleza
Brazil Stone Fair was a new door for great deals in
the dimension stone sector”, emphasized Uberlan
Admiral, sales coordinator of Decolores.
Specialized in implements for fabricators, Help
Comércio also participated in Fortaleza Brazil Stone
Fair and emphasized its waterproofing products,
including brands suchas Cobral and Bellinzoni. Help’s
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braleaBellinzoni.O standdaHelp
nafeiracearense chamavaaaten-
¢éao por contade um aquario, que
serviu paramostrar aosvisitantes
como os produtos agemnaprote-
cao das pedras.

“A Fortaleza Brazil Stone Fair
se consolida a cadaano e é cada
vez mais importante para o setor
de rochas ornamentais da regiao
e de todo o pais. Parands daHelp
Comeércio foiumevento muito pro-
veitoso, tivemos a oportunidade
de ampliar os nossos contatos e
fechar bons negocios”, destacou
AntdnioHoverly Rodriguesde An-
drade, sécio gerente daempresa.

Representando as empresas
de rochas ornamentais associa-
das e com o objetivo de fomentar
asexportacdesdosetor,o0 Centro
Brasileiro dos Exportadores de
Rochas Ornamentais (Centro-
rochas) também esteve presen-
te com um stand na feira cearen-
se. Estiveram no evento o presi-
dente da entidade, Frederico Ro-
bison, e a superintendente Ales-
sandra Bertolani.

“Em 2015, um ano antes da pri-
meira edicdo da Fortaleza Bra-
sil Stone Fair, o Ceara ocupava
a quarta posicao entre os maio-
res estados brasileiros exporta-
dores de rochas ornamentais. A
partirde 2016, o estado se mante-
ve firme naterceira posicédo entre
0s maiores exportadores do pais.
A quinta edicao da feira demons-
trou todo o potencial da regido e
permitiu a aproximacao de varias
possibilidades de mercado jun-
to aos empresarios. A expectati-
va para este ano é que o Ceara,
mais uma vez, mantenha sua po-
sicao entre os estados exporta-
dores. De janeiro a outubro, o es-

boothatthe fair attracted attention
duetothe presence of afish tank,
used to show visitors how the
products act to protect stone.

“Fortaleza Brazil Stone Fair
further consolidates eachyearand
has become growingly important
for the dimension stone sector
of the region and of the country.
For us at Help Comércio, it was a
profitable event, we managed to
increase our contacts and close
gooddeals”, emphasized Anténio
Hoverly Rodrigues de Andrade,
managing partner of the company.

Representing the associated
dimension stone companies, and
aiming to promote the exports
of the sector, the Brazilian
Center of Dimension Stone
Exporters (Centro Brasileiro
dos Exportadores de Rochas
Ornamentais - Centrorochas)
also had a booth at the exhibition
in Ceara. The president of the
entity, Frederico Robison, and
superintendent Alessandra
Bertolani, were present at the
event.

“In 2015, one year before the
first edition of Fortaleza Brasil
Stone Fair, Ceara occupied
the fourth position among the
major dimension stone Brazilian
exporting states. From 2016
on, the state has firmly kept the
third position among the major
exporters in the country. The
fifth edition of the fair has shown
the full potential of the region
and has provided several market
possibilities, approaching the state
toentrepreneurs. The expectation
is that this year, Ceara will keep,
onceagain, its positionamong the
exporting states. From January
to October, the state exported



tado exportou US$ 19,7 milhdes, sendo 80% rochas
manufaturas e 20% de brutas. Segundo dados do Bl
Centrorochas, a projecao é que eles fechem 2019
com US$ 20 milhdes de receita referente as expor-
tacdes de rochas ornamentais”, destacou o presi-
dente da entidade.

O SETORNO CEARA

De cinco anos para ca, o Ceara cresceu muito no
setor de rochas ornamentais e atraiu muitas empre-
sas. Amaior parte delasestaconcentradano Noroes-
te do estado, em cidades como Massapé, Uruoca,
Granja, Vicosa do Cear4, Santana do Aracau, Santa
Quitéria e Iraugcuba, além das regides de Banabuiu,
Mombacga, Carius, Aiuba e Independéncia.

Somente nosultimos 24 meses,asempresasjain-
vestiram cerca de R$ 650 milhdes em pesquisas, la-
vra e industrializacdo no estado do Ceara e isso, de
acordo com aorganizacéo da Fortaleza Brazil Stone
Fair, teraumreflexo muitoimportante nosresultados
do segmento nos proximos trés anos.

USD 19.7 million, of which 80% are manufactured
stonesand20% raw stones. According to datafrom
Bl Centrorochas, the projection is to close 2019
with USD 20 million in revenue from the exports
of dimension stone”, emphasized the president of
the entity.

THE SECTORIN CEARA

Inthe last five years, the dimension stone sectorin
Cearagrewalotandattracted many companies. Most
ofthem concentratedinthe Northeasternregion of
the state, in cities such as Massapé, Uruoca, Granja,
Vicosado Ceara, Santana do Aracau, Santa Quitéria,
and Iraucuba, besides the regions of Banabuid,
Mombaca, Carius, Aiuba, and Independéncia.

Inthe last 24 months alone, the companies have
invested approximately BRL 650 millioninresearch,
quarrying and industrialization in the state of Ceara.
According to the organizers of Fortaleza Brazil Stone
Fair, this will have very important consequences on
the results of the segment in the next three years.
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SISTEMAS EPOXIS
REVOLUCIONARIOS

Alta qualidade com a assinatura Tenax.
Uma nova linha de ultima geragdo de sistemas

bicomponentes que garantem maxima pureza e
transparéncia e o mais baixo amarelamento ao sol.
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Em2015,0 Cearatinhacercade
14 empresas envolvidas napesqui-
sa e extragcao de rochas ornamen-
tais, numero que saltou para 55
este ano. As exportacées em 2014
correspondiam a US$ 16,1 milh6es
e em 2018 foram US$ 28,1 milhdes
exportados, o que demonstraafor-
cacrescente do estado no setor.

Entreaspedrasnaturaisque séo
extraidas em solo cearense e mais
fazem sucesso no mundo estéo os
quartzitos Taj Mahal, Perla Venata,
Perla Santana, Matira, Avohai, Ele-
gance, Madrepérola, Nacarado,
Cosmopolitane Midnight Cristal; os
cristaiscomo o Cristalo Pink, Ame-
thiste e 0 Onix Vision; alémde diver-
s0s granitos superexoticos, como
Wood Stone, Palomino, Blue Mare,
Roma Imperiali e Elegant Brown. E
importante lembrar que aregiaoja
comeca a produzir os seus primei-
rosmarmores, entre eles o SanPel-
legrino, Copperblue e o Karius.

O setor de rochas ornamentais
é umdos qualificados como priori-
tariosparainstalacaodeindustrias
na ZPE-Pecém. Existem cerca de
20 manifestacdesdeinteresse,dos
quaisaproximadamentecincojaes-
tao em fase de modelagem. Caso
este processo evolua, a expecta-
tiva é que, até 2023, o setor no es-
tado do Ceara estara exportando
cercadeUS$ 200 milhées porano.

“Paraatingirmos estesniumeros
é fundamental que os agentesins-
titucionais como a Agéncia Nacio-
nal de Mineracéo, a Semace e as
prefeituras exercam as suas fun-
¢bes com eficiéncia”, afirma Car-
los Rubens Alencar, presidente
do Sindicato da Industria Marmo-
res Granitos do Estado do Ceara
(Simagran).m

In2015, Cearahadapproximately
14 companiesinvolvedinresearch
andextractionofdimensionstone, a
number thatjumped to 55 this year.
Theexportsin2014 corresponded
to USD 16.1 million, and, in 2018,
jumpedtoUSD 28.1million, showing
the growing strength of the state in
the sector.

Among the natural stones
extracted from Ceara soil, and
mostsuccessfulinthe world, are the
quartzites Taj Mahal, Perla Venata,
Perla Santana, Matira, Avohali,
Elegance, Madrepérola, Nacarado,
Cosmopolitan,and Midnight Cristal;
the crystals such as Cristalo Pink,
Amethiste, and Onix Vision; besides
several super-exotic granites such
as WoodStone, Palomino, Blue Mare,
Romalmperiali,and Elegant Brown.
Itisimportanttoremember that the
region has started producing its
firstmarbles,among which are San
Pellegrino, Copperblue, and Karius.

The dimension stone sector
is one of the sectors qualified
as priority for the installation of
industries in ZPE-Pecém. There
are approximately 20 statements
ofinterest, of which approximately
five are already in the modeling
stage. If that process evolves, the
expectationis that, until 2023, the
sector in the state of Ceara will
export approximately USD 200
million per year.

“To reach those numbers, it
is essential that institutional
agents suchas the National Mining
Agency, Semace, and the Cities do
their jobs efficiently”, said Carlos
Rubens Alencar, president of the
Syndicate of the Industry of Marble
and Granite of the State of Ceara
(Simagran). m



Associacao
Brasileira de
Designers de
Interiores (ABD)

Agénciade
Desenvolvimento
do Estado do
Ceara (ADECE)

Associacao das
Empresas do
Complexo Industrial
Portuario do
Pecém (AECIPP)

A Fornecedora

Associacao
Profissional dos
Geologos do
Ceara (APGCE)

Centrode
Tecnologia Mineral

Centrorochas

Complexo Industrial
e Portuario do
Pecém (CIPP)

CNI
Crea-CE
Decolores

EMMJ

Federacao das
Industrias do Ceara

Frontera Group
Global Consultoria
Granos

Head Consultoria

Head Mineracao

EXPOSITORES / EXHIBITORS

Help Comércio
Imarf

JB Marmores
e Granitos

Jocross

LA Granitos
Magran-M
Marbrasa
Maximuns3
Nissi Rochas
Nutec

Pedra Cariri
Dois Irméaos

Pemagran

PSA Comex
Quartzblue
Revista Rochas
Sebrae
Senai-CE
Sesi-CE
Simagran-CE
Stone Natura
Tecer

TMC

Thor Granitos
Unilink
Vermont Mineracao
Whitestone

ZPE

FORTALEZA BRAZIL
STONE FAIR 2020

Data/Date
03 a 05 de novembro de 2020
Local/Venue

Centro de Eventos do Ceara
Informacoes/Information
https://fortalezabrazilstonefair.com/
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Expo Revestir acontece em
marco e marca sua 182 edicao

Feira, que serarealizada no Transamérica Expo
Center, se consolida como espaco de negdcios,
criatividade, tendéncias, lancamentos e inspiracdes

» Confirmadaentre osdias10 e 13demargcode 2020,
no Transamérica Expo Center, em Séo Paulo, a 182
Expo Revestir atinge a maioridade com sua capaci-
dade maximade expositores,alémdaexpectativade
atrair mais de 62 mil profissionais altamente qualifi-
cados, com uma programacao criada para atender
aos mais diferentes interesses.

A Expo Revestir € a maior plataforma de nego-
ciosdomercado nacional e internacional da Amé-
ricalLatina.Porisso,os dois primeiros dias, batiza-
dos de Business Days, serdo destinados aos ne-
gocios em sua esséncia, por meio do atendimen-
to personalizado para quem deseja estreitar rela-
cdes comerciais e ampliar networking diretamen-
te com fabricantes, negociar e fechar contratos.
O objetivo é personalizar o atendimento com mais
conforto, atencéao e tempo necessarios para os
melhores negocios.

=777 |13

“E com grande satisfacdo que apresentamos
a edicao historica que marca os 18 anos da Expo
Revestir. O objetivo € ampliar ainda mais a gera-
céo de negocios para os expositores e propor um
desafio, que é oferecer conhecimento aos arqui-
tetos, engenheiros e designers de interiores que
fomentam o segmento”, afirma Mauricio Queiroz,
CEO daExpo Revestiredo ForumlInternacionalde
Arquitetura, Design e Construcéo (Fiac).

E nessamaratonade conhecimento, focadaem
experiéncias unicas, que os expositores apresen-
tam suas colecdes e apostas para 2020 quando o
assunto sao as perspectivas do morar contempo-
raneo. Por isso, nos dias 12 e 13 de marc¢o, batiza-
dos de Creative Days, serdo para os profissionais
atualizarem seus conhecimentos.

“Vale ressaltar que € altamente relevante dire-
cionar o publico de acordo com os interesses es-




Brazilian Stones

SERVICO

Expo REVESTIR 2020

Data: 10 a 13 de marco de 2020
Horario: 10h as 19h

Local: Transamérica Expo Center
Av.Dr.Mario VillasBoas Rodrigues, 38
Santo Amaro, Séo Paulo (SP)

pecificos. Dessa forma, queremos otimizar o valioso tempo
dosvisitantes e estimular os negoécios”, afirma André Soares,
CFO da Expo Revestir e do Forum Internacional de Arquite-
tura, Design e Construcao (Fiac).

Paralelamente a feira, acontece o Forum Internacional de
Arquitetura, Designe Construcéao (Fiac), que oferece umaimer-
sdo nos conteudos mais importantes da atualidade com pa-
lestrantesinternacionalmentereconhecidos. Embreve, apro-
gramacao seradivulgadanasredes sociais da Expo Revestir.

A feira contara, ainda, com a participacao da Revista Ro-
chas de Qualidade, que estara presente em dois pontos do
pavilhdo do evento com distribuicdo da publicacéao, além de
fazer uma cobertura dos principais fatos da feira.m

Catdlogo Brazilian Stones
especializado em rochas naturais.

www.brazilianstones.com.br
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Centrorochas visita ZPE no Ceara
para entender beneficios que o setor
pode ter com a ZPE de Aracruz

» No dia 07 de novembro, o presidente do Centroro-
chas, Frederico Robison, e a superintendente, Ales-
sandraBertolani, fizeramumavisitatécnicaao Porto
de Pecém,instaladono Ceara. Avisitaa Zonade Pro-
cessamento de Exportacdes (ZPE) serviu para eles
conhecerem os processos € inovagcdes do espaco,
que ja opera na exportacao de varios produtos, en-
tre eles,rochas ornamentais, paraa ZPE Aracruz que
deve serimplantadanoiniciodoano, no Espirito San-
to. O Estado capixaba é lider principal no pais como
o maior estado exportador respondendo por cerca
de 80% do total de faturamento do pais.

Segundo o diretor administrativo da ZPE de Ara-
cruz, Celso Kholer, o processo para inicio das ativi-
dades do porto esta bem avancado. “Conseguimos
renovar todos os prazos em Brasilia e, em seis me-
ses, deve ser seja implantado em Aracruz o primei-
ro projeto ancora”, explica. Todos os segmentos in-
teressados em operar no espaco, sao considerados
ancoras e ja estdo com as cartas de intensao vincu-
ladas. “O proximo passo € cada ancora apresentar
seu projeto para avaliagcdo da Secretaria Nacional
das ZPE’s”, detalha. O 6rgéo ficaem Brasilia e é liga-
do ao Ministério da Economia.

“Aracruz esta dando importantes passos para di-
namizar as atividades no municipio. As ZPEs séo cria-
das a partir da proposta de estados e municipios, e
consolidada por decreto, apés cumprir uma série de
requisitos, como disponibilidade de area, compro-
vacéao de disponibilidade financeira para a cobertu-
ra dos custos exigidos, projeto industrial elaborado
em conformidade com a legislacéo, estudo de viabi-
lidade econdmica, localizagao adequada com aces-
SO a portos e aeroportos internacionais, dentre ou-
tros quesitos”, comenta o secretario de Desenvolvi-
mento, Marcos Kneip.

O presidente do Sindirochas, Tales Machado,
destaque que o Espirito Santo tem as exportacoes

em seu DNA. “Além de ser referéncia no café e ou-
tros produtos, o Estado € o maior exportador brasi-
leiro de rochas ornamentais, mas, em termos logis-
ticos, ndo é competitivo como outros estados. O ini-
cio das atividades da ZPE de Aracruz pode ser boa
ferramenta para ampliar essa vocagao exportadora
capixaba. As empresas que se instalam emuma ZPE
tém acesso a tratamento tributario, cambial e admi-
nistrativo especifico. Essesincentivos proporcionam
condicdes mais equilibradas para concorrer nomer-
cado internacional”, detalha.

O presidente do Centrorochas, Frederico Robi-
son, afirma que esta ansioso para o inicio das ativi-
dades da ZPE capixaba. “O Espirito Santo tem mui-
tos gargalos que precisam ser superados. Com a
inauguracao deste porto, o setor de rochas vai con-
tar comtrés opgdes no Estado para escoamento de
suas producodes. O diferencial de Aracruz é que as
empresas que estiverem la terdo varios beneficios
adisposicao. Isso gera valor agregado ao produto e
equilibra as relagdes comerciais”, finaliza. m



» Com 37 anos de mercado, pe-
dreirapropria e materiais exclusi-
vos, a Mocamar Limestone, loca-
lizada no Macico Estremenho de
Portugal, comercializatodos os ti-
pos darocha que batizaaempre-
sa.MocaCreme, Gascoigne Blue,
AzulValverde e Cremede Méses-
tdo entre os carros-chefes dain-
dustria, que recentemente come-
cou a trabalhar um novo material
que estaconquistando omercado.

De jazida propria, em tom de
bege caracteristico e preenchido
porfésseismarinhosdoperiodoju-
rassico, o Imperial Beige perten-
ce a familia do Moca Creme, outro sucesso da em-
presa. Alémdisso, o material se divide em quatro ca-
tegorias: M1, M2, M3 e M4, sendo a M1 com menos
densidade de fosseis e a M4 com maior. De acordo
com a empresa, a pedra é extremamente versatil e
pode ser utilizada tanto em fachadas como em re-
vestimentos interiores.

Além das constantes novidades em materiais, a
Mocamar também investe em tecnologia. Recente-
mente, em sua participacao na Marmomac, a em-
presa apresentou um aplicativo de realidade virtual.
O Next360 permite que os usuarios visualizem as
pedras aplicadas em ambientes 3D e esta disponi-
vel para download no GooglePlay e na AppStore. m
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Galleria Della Pietra aposta na linha Ultra
para conquistar os clientes em 2020

» Desde 2005 no mercado de rochas or-
namentais e oferecendoumagamade pro-
dutosqueincluem pedras preciosas, 6nix,
travertinos, marmores, limestones, grani-
tosebasaltos,aempresapaulista Galleria
Della Pietra preparou uma novidade para
comecar 2020 com o pé direito: as novas
linhas Ultra da Ariostea. Os novos langa-
mentos estadodisponiveisem 77 cores para
diversos tipos de aplicacoes.

se conjugam num continuo de
sobreposicoes de cores.
Essacolecaoéformadapor
trés tonalidades intensas, en-
tre pretos, castanhos e azuis,
enquanto o acabamento Luci-
dato Shiny da vigor e enrique-
ce a superficie. Produzida no
formato 300 x 150 cm e com
espessurade 6 mm, os produ-

ULTRA AGATA

Nova colecao cujo nome deriva preci-
samente da pedra dura em que se inspira
e surpreende pelo realismocom que ére-
produzida. Asfacesirregulares, muitasve-
zes em contraste entre si, ddo vidaauma
superficie comforte valor decorativoonde
transluscéncia, profundidade e opacidade



tosdacolecaoUltra Agataconseguemresponder as
mais diversas exigéncias de projetosarquiteténicos.

ULTRA CRYSTAL

Essacolecaorevisitacomextremasofisticacaoo
mundo mineral, explorando tons do cinzento ao azul
po. Atexturaémarcadapelapresencade areas cris-
talizadas e inclus6es que conferem profundidade a
superficie. O formato de 300 x 150 cm, com espes-
sura de 6 mm e acabamento Lucidato Shiny, é ade-
quado pararevestimentode espacosresidenciaisou
comerciais, tambémdisponivel paraamplautilizacao
em elementos de design.

ULTRA MARMI

Na linha Ultra Marmi a novidade séo as novas co-
res Ultra Capraia e Ultra Bianco Satuario,ambos ins-
piradosem preciosos marmoresitalianos que sao uti-
lizados na arquitetura desde a antiguidade. Outras
duas apostas dessa linha sdo o Ultra Amazonite e o
Ultra Dark Emperador.

ULTRA PIETRE

A colecao Ultra Pietre foiampliada e passaacon-
tar com o Pietra Piasentina, um material resistente e
versatil que desde a antiguidade é muito utilizado no
mundo da arquitetura. m

Decolores investe em multifios da Pedrini

» Desenvolver tecnologia com a
parceria de empresas que acre-
ditam no futuro da pedra natural.
Essaéapremissadaempresaita-
liana Pedrini,que acaboude nego-
ciar dois multifios de ultima gera-
¢ao para sua parceira Decolores.
As duas aquisicbes foram insta-
ladas na filial da empresa locali-
zada na Serra (ES), com o objeti-
vo de facilitar o processo de cor-
tes de materiais particularmente
duros e com alto valor agregado.

Com fio de 5,3 mm de diame-
tro,atecnologiareforcaumanova
eranaPedrini e também nas em-
presas que confiam na parceria
para adquirir a maquina. Ha al-
guns anos, nao era possivel cor-
tar e processar blocos de mate-
riais muito duros e hoje a tecno-
logia avancada ja permite cortar
blocos com maquinas que usam
até 80 fios de uma espessura de
apenas 5,3 mm.

Nessa nova multifios adquiri-

da pela Decolores, representan-
tes da Pedrini explicam que al-
cancaram resultados de cortes
de 37,08 m2/m3 ao invés dos 34,9
m2/m3 que eram produzidos com
ostearestradicionais. Alémdisso,
aindustriareforcaque nadadisso
teriaacontecidosendofossemas
empresas que acreditamemnovas
solucdes, estudamedesenvolvem
tecnologias inovadoras para ga-
rantir o futuro do setor de rochas
ornamentais. m
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» Os primeiros protétipos de pisos drenantes foram
desenvolvidosem 2016 pelaNaturalle Pisos e Reves-
timentos, umaempresado Espirito Santo, e que nes-
te ano ganharam notoriedade internacional. Mate-
rial produzido a partir de sobras de pedras naturais,
é considerado como uma propostainovadora e sus-
tentavel em projetos arquiteténicos.

O piso, queimitaaformade absorcao da aguafei-
tapelaterra, evitaalagamentosem calcadas,alémde
serantiderrapante, ecoldgico e sustentavel. O mate-
rial da Naturalle foi apresentado pela primeiravez na
Vitoria Stone Fair 2017, feira internacional realizada

no Espirito Santo, com aplicacdo na entrada princi-
pal, e depois foi aplicado e ganhou status na Casa-
Cor ES 2018 e deste ano.

“Essematerial é aplicadoem areas proximas a pis-
cina, rampas, calcadas, jardins, garagens. Na Casa-
Cor ES aplicamos, inclusive, no piso da banheira. E
um produto que pode serdesenvolvido paraareas ex-
ternaseinternas”,contaEdivim Francisco, proprieta-
rio da Naturalle, ao lembrar do projeto de 140 metros
quadrados em uma piscina no Alphaville.m

Contato: naturallepedra@hotmail.com
(27) 99813.5876

-




Rochativa amplia capacidade
de atendimento e planeja
levar projetos parao
municipio de Serra (ES)

» O ano de 2019 foi de sucesso
e crescimento para a Rochativa
- Associacao de Atividades So-
ciais do Setor de Rochas Orna-
mentais do Espirito Santo. A enti-
dade ampliou sua capacidade de
atendimento de 1.760 para 2.300
vagas, passou a atender mais um
municipio capixaba-odeRioNovo
do Sul - e gerou muitos impactos
positivos nas escolas, noambien-
te familiar e nas comunidades das
criangas atendidas.

Deacordocomopresidenteda
entidade, Valdecyr Roberte Vigui-
ni, as expectativas para 2020 sao
ainda melhores e a Rochativa es-
pera atender mais criangas e am-
pliar sua area de atuacao. “Temos
o plano de uma expansao do pro-
jeto para o municipio da Serra, ja
que la estao grandes empresas
do setor de rochas ornamentais,
combairros muito carentesnoen-
torno. A ideia é proporcionar op-
¢Oes de lazer e a0 mesmo tempo
despertar habilidades e dons nas
criangas. Com certeza isso pode
ajudar a reduzir a vulnerabilidade
eviolénciaaque estdo expostas’,
ressaltou.

Em parceria com escolas mu-
nicipais e estaduais de Cachoei-

ro de Itapemirim, Castelo e agora
também de Rio Novo do Sul, aen-
tidade oferece aos alunos moda-
lidades culturais e esportivas no
contraturno escolar, que incluem
artes, ballet,beachsoccer,capoei-
ra,Jiu-Jitsu, musicalizacaoeyoga,
além de atendimento psicolégico
e odontoldgico -realizadoemum
traileradaptado como um consul-
térioquepercorreasescolaspar-
ceirasprestandoosatendimentos
aos alunos.

Apartirde 2020, aentidade vai
passar aoferecer novas modalida-
des como coral e basquete, além
dejuddespecificoparaalunoscom
deficiénciafisicaeintelectual, pro-
movendo aigualdade de oportuni-
dades. “Através dos esporteseda
cultura, buscamos contribuircom
as escolas e familia na formacgao
de cidadaos conscientes de suas
responsabilidades, direitos e de-
veres. Por isso, o objetivo € sem-
pre ampliar nossa ofertade vagas
edeatividades”,completou Viguini.

O presidente explica, ainda,
que o projeto s6 tem continuida-
de gracas ao empenho e contri-
buicdodasempresasdosetor.No
anopassado, porexemplo,foirea-
lizadaa152edicaodojatradicional

Jantar Rochativa, que contoucom
800 convidadosetevetodaaren-
da obtida com avenda dos convi-
tesrevertidaparaamanutencaoe
ampliacdo das atividades ofereci-
das pela entidade.

Além do Jantar Rochativa, im-
portante fonte de captacao de
recursos para o projeto, a asso-
ciacao conta com a contribuicao
mensal de padrinhos e parceiros
que viabilizam a remuneracao de
professores, aquisicao de mate-
riais esportivos e uniformes, rea-
lizacao de campeonatos esporti-
vos e apresentacoes culturais no
decorrer do ano.

A ROCHATIVA

A Rochativa - Associacao de
Atividades Sociais do Setor de
Rochas Ornamentais do Espirito
Santo foi fundadaem 2007 e nas-
ceudapreocupagcaodosempresa-
rios e entidades do setor em rea-
lizar um trabalho social de forma
organizada e efetiva, o que antes
erafeito de forma aleatoria e indi-
vidual. Com a entidade ja formali-
zada, a Rochativa deu inicio aos
seus proprios projetos focando
nas comunidades onde ha maior
numero de empresas do setor. m
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Wonasa promove
acoes para difundir
o uso de rochas
ornamentais

» Sempre com o objetivo de difundir o uso de ro-
chas ornamentais no Brasil e no mundo e traba-
Ihando para reduzir a distancia entre o setor pro-
dutivo e os arquitetos, decoradores e especifica-
dores, a World Natural Stone Association (Wona-
sa) tem promovido encontros, reunides e pales-
tras em parceria com algumas empresas do setor.

No inicio do ultimo més de dezembro, a reuniao
foiinternacional erealizadadurante a Rocalia Natu-
ral Stone Show,em Lyon, naFrancga,entreosrepre-
sentantes daWonasa, Paulo Giafarov e Anil Taneja;
da Associacao Nacional das Industrias de Rochas
Ornamentais da Franca, Sylvain Laval; da revista
Pierre Actual, Claude Gargi; e de diversas empre-
sas francesas produtoras de rochas ornamentais.

Neste encontro, foramdiscutidas algumasdire-
trizes para aumentar o consumo de rochas orna-
mentais em todo o mundo, incluindo realizacao de
eventos educacionais junto as universidades, pa-
lestras informativas para profissionais da arquite-
turaedecoracao,bemcomodistribuicdo assertiva
de documentos técnicos das associagdes.

Nos dias 21 e 24 de outubro, a Wonasa realizou
duaspalestrastécnicas, aprimeiranaUniversidade
Mackenzie, em Sao Paulo, e a segunda na sede da
Promarmo, no Rio Grande do Sul. O evento da ca-
pital paulista foirealizado em parceriacoma DGG
Stones e teve como publico-alvo os alunos do cur-




sodepos-graduacao. O assunto
discutido foram as rochas orna-
mentais e fachadas ventiladas.
JanoRioGrandedo Sul,acon-
vite da Promarmo e da Magban,
representantes da Wonasacom-
partilharam orientacdes sobre a
aplicagaoderochas ornamentais
em projetos arquitetonicos. Par-
ticiparam deste encontro cerca
de 50 profissionais, entre arqui-
tetos e decoradores, que tam-
bém tiveram a oportunidade de

visitar o deposito de chapas da
industria.

Ainda no Rio Grande do Sul,
durante um evento realizado na
mostraEliteDesignemPorto Ale-
gre,osrepresentantesdaWonasa
tiveram a oportunidade de com-
partilhar conhecimentossobre as
pedras naturaiscomarquitetose
decoradores, falandoas caracte-
risticas, singularidades e exclu-
sividades das rochas em um ba-
te-papo descontraido. m
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Diretor e executivo do Sindirochas
compoem a nova diretoria do Messes

» Aconteceu nesta quinta-feira,
05 de dezembro, a cerimbnia de
posse da nova diretoria do Movi-
mento Empresarial Sul do Espirito
Santo (Messes).José Bessaassu-
miu a presidénciadainstituicaono
lugar de Luiz Carlos Nemer. O em-
presario e diretor do Sindirochas,
Ed Martins (Angramar) e Eliomar
Torres (Credirochas) tomarampos-
se como vice-presidentes da enti-
dade. O Executivo, Celmo de Frei-
tas, faz parte do Conselho Fiscal
do movimento sul capixaba.

Os presidentes do Sindiro-
chas, Tales Machado, e do Ce-
temag, Eutemar Venturim, pres-
tigiaram o evento que aconte-
ceu no Jaragua Ténis Clube, em
Cachoeiro de ltapemirim, e con-
toucomapresencado Governa-
dor do ES, Renato Casagrande,
do prefeito de Cachoeiro, Vic-
tor Coelho, do Senador Marcos
do Val. A cerimbnia reuniu ainda
deputados estaduais, vereado-
res, autoridades, empresarios e
convidados.m

DIRETORIA DO MESSES
- GESTA0 2020 -2021

Presidente: José
Bessa Barros
Vice-presidente
institucional: Ed
Martins André
Vice-presidente

operacional:

Eliomar Torres

Conselho Fiscal: Celmo
de Freitas, Luiz Sérgio
Ervatti e Ney Duarte Filho

161



INFOROCHAS®

162

Vitoria Stone Fair
reune arquitetos

em Sao Paulo

»» Com o aquecimento econdmi-
co brasileiro e consolidada como
um dos quatro mais importantes
eventos do setor de rochas orna-
mentais do mundo, a Vitoria Sto-
ne Fair | Marmomac Latin Ameri-
ca reforca sua importancia como
uma exposicao cada vez mais in-
ternacional, com foco na promo-
cao de negocios e cultura do se-
tor, e confirma a participacao de
empresas expositoras de nove
paises em 2020, além da presen-
ca da Camara de Comércio Ara-
be Brasil, que representa outros
21 paises do mundo arabe.
Alémdastradicionais exposito-
rasdaChina, Espanha, Italiae Por-
tugal,afeiraterapelaprimeiravez
aparticipacdodeumaempresada
Australia. Egito, india, Ird e Turquia
sdo paises quevoltamaparticipar
naedicao de 2020 da Vitoria Sto-
ne Fair. Esse movimento se deve
aossinaisde aquecimentodaeco-
nomia no mercado nacional, prin-
cipalmente na construgao civil, e
tambémdapromocéodafeirabra-
sileira no exterior.
ParaadiretoradaMilanez & Mi-
laneze -empresaorganizadorado
eventoeintegrantedogrupo Vero-
naFiere do Brasil -, Flavia Milane-
ze, a feira tem despertado o inte-
ressede empresasinternacionais,
confirmando aimportancia da Vi-
toria Stone Fair nos negdcios do
segmentoderochasornamentais.
“Na programacao do evento,

buscamos sempre fomentar ne-
gocios e fortalecer o setor de ro-
chasnoBrasilenaAméricalatina,
oportunizandonetworking, trazen-
donovosmercados e estimulando
ointercambiode empresaseenti-
dades com atores internacionais.
Além disso, ha um esforgco desde
as ultimas edicdes em integrar o
segmento com arquitetos, deco-
radores e designers, promoven-
do a utilizacao da pedra em pro-
jetos no mundo”, reforgou.
AVitoriaStone Fair| Marmomac
Latin America 2020 sera realiza-
daentre os dias 11 e 14 de feverei-
rode 2020, contaracom a partici-
pacao de 240 expositores e uma
previsao de publico visitante de
mais de 18 mil pessoas. O evento
é umarealizacao da Milanez & Mi-
laneze, empresa do Grupo Vero-
nafiere, com promocéao do Sindi-
catodasIndustriasde Rochas Or-
namentais, Cal e Calcarios do Es-
tado (Sindirochas) e Centro Tec-
nolégicodoMarmore edo Granito
(Cetemag) eapoiodaAssociacéo
Brasileira da Industria de Rochas
Ornamentais (Abirochas).

EVENTO E APRESENTADO
EM SAO PAULO
Comoformadeatracaoediver-
sificagcado de publico,a Vitoria Sto-
ne Fair| Marmomac Latin America
2020 foiapresentadaem outubro
a um seleto grupo de arquitetos,
designers e formadores de opi-

LEO JUNQUEIRA, THAIS LAUTON E
FLAVIA MILANEZE




GUILHERME TORRES, ALEX HANAZAKI,
FERNANDA BARBOSA, FELIPE DINIZ E FILIPE
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SIDONIO PORTO, FLAVIA MILANEZE, GLAUCO
FERRER E TONINHO NORONHA
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GLAUCO FERRER

ZIZE ZINK, WALDICK JATOBA, FLAVIA
MILANEZE E FLAUCO FERRER
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JOSE RICARDO BASICHES, FERNANDA
BARBOSA E DAVID BASTOS

TAINA TOSCANI E LIGIA CASAS

nidao do segmento, no restauran-
te Parigi (Fasano), em Sao Paulo.
O objetivofoiapresentarafeira
brasileirademarmoreegranitoea
diversidade de pedrasnaturaisbra-
sileiras, tecnologia e design, ten-
do como ponto forte a aproxima-
caodosegmentode arquiteturae
design com o mundo das rochas.
Osconvidadosassistiramumvi-
deo feito pela Abirochas, que evi-
dencia a geodiversidade brasilei-
ra e inovacdes do setor que ocu-
paa4aposicao mundialemexpor-

tacao e se destaca como modelo
denegociosustentavel,comapro-
veitamentode quase100%dasua
matéria-prima.

Apodsaapresentacaodovideo,
foramapresentadosos projetosda
Vitoria Stone Fair 2020. O evento
contoucom profissionaisdereco-
nhecidarelevancia,como: Rober-
to Migotto, David Bastos, Ricardo
Basiches, Alex Hanazaki, Guilher-
me Torres, Osvaldo Tenério, Pedro
Diniz, Ligia Casas, escritorio Mar-
cio Kogan, entre outros.

Aotérminodoevento, osconvi-
dados receberam uma pasta com
documentostécnicoselaborados
pela Abirochas, com orientacoes
para especificacédo das rochas, e
um exemplar da Revista Rochas
de Qualidade.m
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Krooma Stone apresenta
lancamentos em maquinas,
ferramentas e insumos para 2020

» Importadora e distribuidora de
ferramentas, maquinas e insumos
parabeneficiamentoderochasor-
namentais nomercadonacional,a
empresa paulista Krooma Stone
comeca 2020 com diversas no-
vidades incluindo politrizes, dis-
cos de corte, serras e pratos. Os
lancamentos ja estdo disponiveis
no mercado.

Umadas novidades é a politriz
pneumatica W300P: uma maqui-
na pneumatica do mesmo fabri-
cante da W515F, que é referéncia
no mercado. O lancamento tem
como principais diferenciais are-
ducdodoconsumodearerotacao
baixa, que é ideal para polimento
e lixamento de pedras em geral.
De acordo com os responsaveis
pela empresa, o consumo de ar
é de apenas 12 PCM e a rotagao
maximaé de 6500 RPMregulavel.

Ainda na linha de politrizes, a
EP1200F atendeademandacres-
cente no setor por equipamentos
cada vez mais eficazes e moder-
nos.Apolitrizelétricaé considera-
daumadas mais completas e mo-
dernasetemcomo principais dife-
renciaisumsistemade controlede
velocidade encapsulado, que evita
aentrada de agua; um sistemade
travado eixo central sem neces-
sidade do uso de chave; protecao
frontalremovivel; travade rotacao
€ 1200 W de poténcia.

Outra novidade da empresa
na linha 2020 é a serra 350 mm
DNA, que é unica no mercado e
foi desenvolvida para corte dos
mais variados tipos de importa-
dos, incluindo quartzo, ceramica,
porcelanato, dekton, nano e mar-
moglass. Revestido com uma liga
totalmente cobreada e diamante
mais fino, o equipamento permite
o corte sem necessidade de aca-
bamento.

Nalinha de discos de corte, as
novidades sao o eletrolitico, que
sao discos especiais com rendi-
mento superior aos concorrentes
paracorte de materiaiscomomar-
mores, nanoglass e marmoglass;e
o trancado, um disco desenvolvi-
do para corte de porcelanato, ce-
ramica e similares, com maior po-
derdecorteequalidade deacaba-
mento superior aos demais.

OpratoDDDcurvoéoutraapos-
tada Krooma para 2020: trata-se
de um prato céncavo para corte
especialmente desenvolvidopara
projetos de pias e lavatorios, com
alta concentracao de diamante e
proporcionando maior durabilida-
de e mais qualidade.

Aindaesteano,aempresapro-
mete lancar muitos outros produ-
tos que estarao disponiveis ja no
primeiro semestre. Entre as novi-
dadesqueestaosendoestudadas
pelaKroome Stone estaalinhade

cubas de acoinox de alto padréo,
quetemsidoumadasmaiorespro-
curas dos clientes. m



CE,ES e MG: os trés maiores
exportadores de rochas

do pais firmam parceria
para fortalecer o setor

Juntos, os trés estados sao responsaveis por cerca de
95% das exportacées de rochas ornamentais do Brasil

» As principais entidades repre-
sentativas do setor de rochas or-
namentais no pais: Centrorochas
(CentroBrasileirodos Exportado-
resde Rochas Ornamentais), Sima-
gran-CE (Sindicato das Industrias
deMarmores e Granitosdo Estado
do Ceard), Sindirochas-ES (Sindi-
catodasIndustriasde Rochas Or-
namentais, Cal e Calcarios do Es-
tado do Espirito Santo) e Sinro-
chas-MG (Sindicato Intermunicipal
das Industrias de Beneficiamento
de Marmores, Granitos e Rochas
Ornamentais no Estado de Minas
Gerais) acabam de anunciar com-
promisso firmado entre siparatra-
balharem em conjunto pelo forta-
lecimento do segmento no pais.

Juntos, ostrésestados, Ceara,
Espirito Santo e Minas Gerais, sdo
responsaveisporcercade 95%das
exportacdes de rochas ornamen-
tais do Brasil. De janeiro a novem-
bro deste ano, foram responsa-
veis por mais de US$ 795 milhdes
em faturamento. A parceriarepre-
senta um protocolo de intengdes
criando uma agenda positiva para
ser executada ao longo do proxi-
mo ano, com suporte técnico das
quatro instituicoes.

O acordo firmado tem o obje-

tivo de fortalecer a representati-
vidade do setor de rochas orna-
mentais brasileiro. “Além de levar-
mMos nossas caréncias e deman-
das com mais forca junto aos or-
gaos governamentais, vamos ga-
nhar sinergia na busca por aber-
tura de novos mercados, que € o
grande desafio dos empresarios
brasileiros”, contao presidentedo
Sindirochas-ES, Tales Machado.
O objetivo foi construir um grupo
forte com representatividade ain-
damaior, que viabilize o aproveita-
mentodas sinergias e amplie o pa-
pel politico-social do setor de ro-
chas nacional. “Essa parceria sur-
geparadar mais forcainstitucional
acadeiaderochasornamentaisdo
Brasil”, completa Tales.

Frederico Robison, presidente
doCentrorochas,chamaaatengao
para a representatividade do gru-
po. “Temos certeza que, com esta
parceria, nosso setor ficara ainda
mais forte, poistodosndscomoen-
tidades estamos imbuidos em um
sO objetivo e em busca do cres-
cimento, capacitacao e reconhe-
cimento do mercado onde nossa
representatividade se expandi-
ra tanto no Brasil, guanto no exte-
rior”, afirma.

PRINCIPAIS ESTADOS
EXPORTADORES (DADOS
NOVEMBRO-2019)
Espirito Santo - 82,3%
Minas Gerais - 12,4%
Ceara -1,4%

PRINCIPAIS DESTINOS DAS
EXPORTACOES BRASILEIRAS
(pADOS NOVEMBRO-2019)
Estados Unidos - 59,3%
China - 11,1%

Italia - 5,4%

Segundo Balbino Figueiredo,
presidente do Sinrochas-MG, o
acordo ira proporcionar uma po-
tencializacaodassinergiasjaexis-
tentesnasquatroentidadeseapro-
ximara ainda mais o empresaria-
do dos debates e projetos impor-
tantes para o crescimento do se-
torcomoumtodo. “Nao existe ca-
minho melhor do que o trabalho
em parceriaem prol de um objeti-
vo comum. Nossa proposta € dei-
xar o setor ainda mais firme, uni-
doeconsistente parabatalharpela
representatividade detodoarran-
jo”, afirma.

O presidentedo Simagran-CE,
Carlos Rubens, chama atencéo
paraopontodeconvergénciaentre
asentidades parceiras. “Hamuitos
pontosemcomumnaagendainsti-
tucionaldasquatroentidadesesao
muitas as oportunidades conjun-
tasaseremexploradas,que deve-
raogerar ganhosparatodacadeia
produtivaderochas. Defendo ain-
da que o setor no Brasil esta sem
rumo. E o momento de ser cons-
truida uma agenda do segmento
envolvendo planejamento, mapa
estratégico e um plano de agao”,
completa.m
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Grupo Sabagram amplia instalacoes

e abre depodsito em Porto Alegre

» No ano em que completa 20
anos de atuacao no mercado de
rochas ornamentais, a industria
Sabagram expande suas opera-
¢Oes einaugura o seu novo depo-
sito de distribuicdo de chapasem
Porto Alegre (RS).Ogrupo écom-
postopelaMineracao Triunfo,que
éresponsavel pelasjazidas, e pela
industria Sabagram nacidade ca-
pixaba de Mimoso do Sul.

De acordo com os responsa-
veis pela empresa, o novo deposi-
to € um projeto que ja vem sendo
pensado ha alguns anos, mas des-
deoultimomésdenovembrocome-
couaser colocadoem pratica para
iniciar as operacdes em janeiro de
2020 como parte das comemora-
¢bes de 20 anos do grupo.

“A expectativa é estar mais pro-
ximo do mercado, entender as ne-

cessidades pontuais de cada um e,
com isso, poder atender ainda me-
Ihor nossos clientes. O novo depo-
sito conta com toda alinha do Grupo
Sabagram, incluindo materiais clas-
sicos, exoticos e importados. Espe-
ramos que Seja mais um Sucesso e
ja temos expectativa de migrar para
outras cidades e estados”, ressaltou
o sales executive Latin America do
grupo, Rodrigo Bezzi.

HISTORIA

Ahistériado Grupo Sabagram co-
mecou em 1994 com extracao e co-
mercializacao de blocos de rochas
ornamentais pela Mineragao Triunfo.
Maistarde,em 2000, foifundadaain-
dustria Sabagram com o objetivo de
expandir com solucdes de chapas e
ladrilhosde altaqualidade paraoseg-
mento.Nosultimos20anos,aempresa
vemse modernizando,ampliandosua
capacidadeinstaladaeinvestindoem
tecnologiaparaatenderdiversosmer-
cados.Atualmente,o GrupoSabagram
tem clientes em mais de 15 paises. m



VM Stone investe em
padroes de revestimento
que prometem ser
tendénciaem 2020

» Acompanhando aevolugao dos
gostos cada vez mais exigentes
dos consumidores finais na hora
de escolher umarocha ornamen-
tal para o seu projeto,a VM Stone
apostaemnovidadesparaagradar
em 2020. A linha Techlam é uma
novasolugaoporcelanicaque,gra-
cas ao formato e espessura mini-
ma, esta conquistando o setor de
decoracéao e arquitetura.

Disponivelem3mme5mm, as
nove linhas de produtos Techlam
buscamatenderasnecessidades
de qualquer tipo de projeto. Com
cores e padrdes diversos, o0 ma-
terial se destaca pela multiplici-
dade de usos, incluindo paredes
internas e fachadas, pisos inter-
nos e externos, divisorias, reves-
timentode moveis,bancadaseaté
mesmo embarcagoes.

Outra novidade é a linha Te-
chlam TOP, disponivel em espes-
surade 12 mm para atender a de-
mandado mercado porummaterial
altamente resistente, sejaaosris-
cosouaofogo,paraconstruirban-
cadasdecozinhasuperhigiénicas
equenaodesbotamcomotempo.

De acordocomaVM Stone, na

CasaCorSaoPaulo20190 Techlam
Quartzite Stone despertouaadmi-
racao dos que passavam pelo es-
paco Dolce Villa, projetadopelaar-
quitetaDeboraAguiar. Apedrafor-
necida pela empresa foi utilizada
nosbancosenichos dasuite mas-
ter. Em um fundo entre o esbran-
quicado e o cinza mais claro, sua
aparénciahomogéneaéacompa-
nhada por uma fina rede de veias
brancas que quebram sua super-
ficie e Ine dao profundidade.

O Techlam Quartzite Stone e
o Techlam Marvel Gold foram es-
colhidos para fazer parte do lan-
¢amento da colecao West East
da Ornare, uma empresa lider em
design de luxo e especializada
em moéveis sob medida. Os mate-
riais foramaplicadoscomoreves-
timentodo closet e nas paredese
bancadas.

Jao Techlam Agatha Caramel,
fornecido pela VM Stone, foi apli-
cadonaembarcacaodedestaque
dalntermarine - marcareferéncia
nos mares brasileiros. A novidade
foiapresentadanaSaoPauloBoat
Show, o maior evento nautico in-
door da América Latina.m
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Abirochas realiza eventos de sensibilizacao
do projeto Academia das Rochas

» No ultimo més de novembro, com apoio do Sin-
dicato das Industrias da Construcéo, Mobiliario,
Marmores e Granitos da Baixada Fluminense, An-
gra dos Reis e Parati (Sincocimo) e do Sindicato
da Industria de Rochas Ornamentais, Cal e Cal-
carios do Espirito Santo (Sindirochas), a Associa-
céo Brasileira da Industria de Rochas Ornamen-
tais (Abirochas) realizou eventos de sensibiliza-
c¢ao para divulgacao e promocao do projeto Aca-
demia das Rochas.

Osencontrosaconteceramemempresaseins-
tituicées de ensinonas cidades cariocas de Niteroi
e Rio de Janeiro e nas capixabas Vitoria e Serra.
Roberta Britto, gerente de projetos da Abirochas,
apresentouosprodutosetecnologiasatreladosao
projeto Academia das Rochas, envolvendo ferra-
mentas derealidade virtual, realidade aumentada,
catalogo eletrénico de rochas e simulador de am-
bientes de aplicacao, difundidos na internet atra-
vés do portal da associacao e das midias sociais.

Ainda nas reunides, o geologo Cid Chiodi Fi-
lho ministrou palestras sobre dois temas: “A his-
toria geoldgica estampada nas rochas ornamen-
tais”,que falou sobre aspectosdetexturaseestru-
turas dasrochas ornamentais brasileiras que per-
mitem identificar suas origens e ambientes de for-
macao; e “Asrochas ornamentais e derevestimen-
to”, que apresentou bases tecnologicas necessa-
rias para classificacéo, qualificacao e especifica-
c¢ao dos materiais rochosos naturais.




As palestras tiveram como objetivo comum difun-
dir a utilizacao de recursos tecnoldgicos e atributos
geologicos capazes de estimular a especificacao e
autilizacao dos materiais geolégicos naturais de or-
namentacao e revestimento, valorizando o trabalho
do arquiteto, do designer e do marmorista. m

Cobral oferece linha completa
para polimento de chapas

Conheca os abrasivos voltados para polimento
de chapas de marmore e granito

»» Para quem procura abrasivos
parapolimentode chapascomalto
padraode qualidade,aCobral con-
tacomumalinhacompletade pro-
dutos em seu catalogo que aten-
dem as mais diversas necessida-
des do mercado.

Os abrasivos podem ser utili-
zados em maquinas automaticas
e semiautomaticas para garantir
o brilho perfeito em superficies
de marmores, granitos e outras
pedras naturais. Fique por dentro
dascaracteristicasdos principais
abrasivos.

Abrasivos DiamantadosResi-
néides: proporcionam alto brilho,
melhor rendimento, maior veloci-
dade de producaoeomelhorcus-
to-beneficiodomercado. Agranu-
lometria dos produtos vaide 60 a

800 nalinhaHD,120a3800 na li-
nhaMD e 600a5000 nalinha SD.
Abrasivos Magnesianos: di-
recionados para maquinas de po-
limento manual, semiautomati-
ca e automaticas, alinha140 mm
da Cobral vai da grana 16 a grana
1200.Jaalinha170 mmvaidagra-
na 16 a 3000.
AbrasivosdeLustro:linhacom
osprodutos Super Blacke Marmo-
lux,os abrasivos sao extremamen-
te eficientes para o polimento de
granitos, garantindo o brilho com
um o6timo custo-beneficio.
Abrasivos Metalicos: ideais
paraolevigamentode chapas, po-
dendoser utilizadosem maquinas
automaticas e semiautomaticas.
Escovas Sic e Diamantadas:
garantemalimpezadasfissurase

cavidades que recebem aresina,
eliminando residuos de abrasivos
e da propria pedra. Ela pode ser
utilizada em granitos e outras pe-
drasnaturais. Alémdisso,também
éideal paraanticato,conferindoas
pedrasumaaparénciarustica,an-
tiga e acetinada.

A COBRAL

A Cobralcontacom53anosno
setor de abrasivos, levando uma
variedade de produtos para mar-
mores, granitos, entre outras pe-
drasnaturais,para26 estadosbra-
sileiros e exportandoparaEstados
Unidos, Argentina, Uruguai, Japao,
Nova Zelandia e Venezuela. Além
da matriz em Mogi das Cruzes, a
empresacontacomduasfiliais no
Espirito Santo, em Cachoeiro de
Itapemirim e em Atilio Vivacqua.m
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Sindirochas, Cetemag e Sebrae alinham acoes
para alavancar a |G do Marmore de Cachoeiro

» O presidente do Sindirochas,
Tales Machado, e o diretor da en-
tidade, Atilio Travaglia, se reuniram
nesta segunda-feira, 11 de novem-
bro, com o diretor de atendimento
doSebraeES, LuizHenrique Tonia-
to,ecomosuperintendente, Pedro
Rigo, paraalinharagdesdefomento
ao selo Indicagao Geogréfica (I1GQ)
do Marmore, concedida ao mar-
more de Cachoeiro de Itapemirim.

O grupo estuda o desenvolvi-

mento de atividades, que serao di-
vulgadasembreve,comointuitode
criar uma estratégia de promocéo
dotituloconcedidoem2012visan-
do a valorizacao do selo. A marca
confere uma distincéo do produ-
to, aumentando o valor de merca-
do possibilitando maior valoriza-
cao do material.

Participaram do encontroreali-
zadonasededo Sebrae ES,emVi-
toria: FlaviaMilaneze e Diogo (Mila-

nez &Milaneze), Pedro Rigo, Eduar-
doSimobes, e AnaCarolinaApolina-
rio (Sebrae-ES) e Rogério Ribeiro
(Sindirochas). m

Linha de resinagem da Simec
se consolida no mercado

» Acompanhando aondatecnolégicaque vemavan-
cando em todo o processo produtivo de rochas or-
namentais,aSimecestainvestindoemrobbs, maqui-
nas e equipamentos que contribuem para melhorar
ainda mais o processo de beneficiamento de rochas
ornamentais nas industrias. Um dos mais recentes e
inovadores lancamentos da empresa é alinhade re-
sinagem Compact, que trabalha com qualquer tipo
de material, desde os basicos até os mais exoticos.

De acordo com a Simec, quatro empresas bra-
sileiras ja adquiriram a novidade: Igramar Granitos,
Vitoria Stone, Calvi Granitos e Brasigran, que agora
contamcomessasolugcao paramelhoraraindamaiso
processo de producao e resinagem. No caso da Cal-
vi,aempresaoptoupelalinhaderesinaCompact, por
contar comum sistema de secagem, catalise e com-
penserintegrados. Alémdisso,umrobd Rapid auxilia
naproducao e proporcionamais segurancaao movi-
mentar materiais frageis na industria.

Com essa parceria firmada recentemente com a
Calvi e com a Brasigran, essa linha vem se consoli-
dando como uma solucao eficaz e econdmica para
as empresas que querem automatizar seus proces-
sos de resinagem, com um investimento mais bai-
X0 e proporcionando, além de melhorias, economia
alongo prazo.

Além da linha de resinagem, a Simec esta inves-
tindo em novas tecnologias para o setor de rochas
ornamentais e ja deve apresentar novidades no ini-
cio do ano que vem. Para 2020, as expectativas da
empresa sédo as melhores, ja que com o aguecimen-
todaconstrucaocivil,o crescimentodomercado se-
gue em cadeia e o empresario vé necessidade de in-
vestir em maquinario e tecnologia. m



Vitoria Stone e Caucci
firmam parceria na Italia

» Doisimportantesnomesdoseg-
mento de rochas ornamentais ofi-
cializaramemsetembro,durantea
Marmomac 2019, uma importan-
te parceria que promete ampliar
0s negocios. Vitoria Stone, uma
das cinco maiores exportadoras
de rochas ornamentais do Brasil,
e a Caucci, maior fornecedorade
travertino Carrara da Italia, pas-
sam a atuar juntas na Italia com
umamaiorvariedade de materiais.

Para o area manager - Europe
Divison da Vitoria Stone, Roger
Gondim, essa parceria vem num
momento importante para a Vito-
ria Stone e, apesar dos desafios
iniciais, os resultados ja sdo posi-
tivos. “Em nosso novo showroom
em Verona podemos expor para
o publico desse importante polo
comercial toda a beleza de nos-
sosmateriais exoticos, super exo-
ticose semiprecious. Os primeiros
meses foram desafiadores e grati-
ficantes. Trata-se de um mercado

bem diferenciado do americano,
mas dentre as vantagens de nos-
so material destaco o valor agre-
gado de nossas pedras naturais.
Estamos bastante empolgados”.

“Para 2020, projetamos um
crescimento robusto nas vendas
com a abertura de novos merca-
doseaconsolidagcaodaquelesque
ja nos conhecemos. Temos tudo
parafazer comque oanoquevem
represente a consagracao dessa
parceria”, destacou Mario Cauc-
ci, CEO da empresa. Ja Stefano
Paolini, sales manager da Caucci,
reforgcou que “essa parceria con-
ta com duas grandes empresas,
que representam, cada uma com
as proprias caracteristicas, rea-
lidades importantes no mercado
global, sendo referéncias pelos
trabalhos desenvolvidos ha anos.
Contamos que 2020 seja um ano
muito importante, que consolida-
ra nossa parceria e ampliara bas-
tante nosso mercado”. m
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Rexfort comeca 2020 com
ampliacao e novo pavilhao

» Aposencerrar 2019 comsuces-
SO, varias parcerias e bons nego-
cios fechados,aempresagaucha
Rexfortse preparaparaumdarum
novo passo em 2020. A industria
comecga 0 ano em um novo pavi-
Ihdo, maior, com mais capacidade
de producéao e pronto para produ-
zirpolitrizescomaqualidade e du-
rabilidade que os clientes da em-
presajaconhecem.

Com mais de 10 anos de atua-
caonosegmentoderochasorna-
mentais, a Rexfort aumentou seu

Dialogo com a ANM reune cerca

leque de produtosem 2019 como
objetivo de oferecer mais opcoes
paraosclienteselancouumagran-
de novidade: a politriz Naked, que
€ mais clean e tem a mesma qua-
lidade daja conhecida linha Inox.

Desde o seu langamento em
2008, a empresa gaucha ja tem
mais de 400 maquinas comerciali-
zadaseestapresenteem26 esta-
dosnoBrasilenoexterior. Alémdo
segmentoderochasornamentais,
aRexforttambématuanosetorde
intralogistica desde 2016, produ-

de 60 empresarios em Vitoria

zindooarmazémverticalautomati-
zado -equipamento paraverticali-
zagaodeestoque.Umprodutoque
alia tecnologia e automacao para
asindustrias natendéncia4.0.m

» A convite do Sindirochas, Cen-
trorochas e Anpo, a diretora da
Agéncia Nacional de Mineracao
(ANM), Débora TocciPuccini, parti-
cipoudeumbate-papocomempre-
sarios e representantes de varias
empresas do setor de rochas or-
namentais naultimasexta-feira, 13
dedezembro,naFindes,emVitoria.

Orepresentante daFrente Par-
lamentar Mista da Mineracéao e
coordenador da Bancada Capi-
xaba, o deputado federal Josias
DaVitoria, participoudo eventoao
lado dos presidentes das entida-
des realizadoras: Tales Machado
(Sindirochas), Frederico Robison
(Centrorochas) e Méario Imbroisi

(Anpo). Na oportunidade o parla-
mentar externouaimportanciada
manutencgaoda GerénciaRegional
daANMnoestado,alémdedesta-
car aimportancia do Sindirochas
como representante e interlocu-
tor do setor de rochas ornamen-
tais Capixaba. Também estavam
nareuniao oconselheirodaAbiro-
chas, Armando Sousa, o prefeito
de Barra de Sao Francisco, Alen-
carMarim, e o gerenteregionalda
ANM, Renato Mota.
Atentosatodosositens,osem-
presarios foram bastante partici-
pativos. Entre os assuntos deba-
tidos estavam o protocolo digital,
CFEM, Guia de Utilizagéo, outras

dificuldades do setor e a desbu-
rocratizacao das acdes para im-
pulsionar ainda mais este seg-
mento importante para a econo-
mia capixaba.

O material utilizado para apre-
sentacao da diretora da ANM en-
contra-sedisponivelnosite do Sin-
dirochas.m



Alicante comemora
os 10 anos da Neolith

» Marcaque conquistou o mundo daarquitetura, de-
sign e decoracéo, a Neolith - que é importada e co-
mercializada no Brasil pelaempresa paulista Alican-
te - esta comemorando 10 anos de mercado. Desde
2009, a pedra sintetizada revolucionou o segmen-
to e tem sido a escolha de arquitetos, decoradores
e empresarios para projetos de grande prestigio, in-
cluindo casas de celebridades, arranha-céus, esta-
dios e restaurantes renomados.

Situada no municipio de Almassora, no sudoeste
daprovinciaespanholade Castellon, paraaNeolith®
naohafronteiras. Suaexperiénciae conhecimentono
mundo da pedra natural permitiram a empresa estar
presente nos cinco continentes através de uma so6-
lida rede comercial de distribuidores e showrooms
em varios paises onde a cumplicidade e o apoio dos
clientes foram fundamentais.

A grande vocacao exportadora e o desafio cons-
tantede entenderassingularidades de cadapaistra-
duziram-se, nos ultimos cinco anos, na abertura de
exclusivos espacos denominados NUBs (Neolith Ur-
banBoutiques),localizados emalgumas das cidades
maisimportantes do mundo,como Novalorque, Lon-
dres, Toquio, Madri, Dusseldorf, Milao e Amsterda.

O espirito inovador tornou a Neolith® reconheci-
da sempre por seu crescimento constante. Investi-
mentos em tecnologia e maquinario de ultima gera-
caolevaramaempresa,emapenas 10 anos,aaumen-
tar suas linhas de producéo de uma para quatro. m
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China Xiamen
International Stone
Fair completa 20

anos em 2020
China Xiamen International

Stone Fair completes
20 years in 2020

» Entrandono seuvigésimoano de histériaem 2020
e comemorando o reconhecimento da feira do setor
derochas ornamentais que mais cresceu no periodo
desde o seulangamento, a China Xiamen Internatio-
nal Stone Fair tem data confirmada para este ano e
serarealizada entre os dias 16 e 19 de marco.
Commaisde 2 milexpositores confirmados e 180
mil metros quadrados em area de exibicéo, afeiravai
reunir os mais recentes langamentos daindustriade
rochas ornamentais e programacao paralela. De acor-
do com a organizacao, os eventos simultaneos tra-
zem,anoaposano,conhecimentos e debatesenrique-
cedores que tornam a feira ainda mais diferenciada.

» Beginning its 20" year of history in 2020 and
beginning the acknowledgement of the dimension
stone fair which has grown the most since its
creation, China Xiamen International Stone Fair
has confirmed its date for this year and will be held
from March 16 to 19.

With more than 2 thousand confirmed exhibitors
and 180 square meters of exhibitionarea, the fair will
gather the most recent releases of the dimension
stoneindustry and offeraside program. According
to the organizers, the simultaneous events bring,
year after year, knowledge and enriching debates
that add value to the fair.

2
EDICAO/EDITION | TAMANHO (M?)

PAISES PAISES

SIZE (sa m)
2001 4.000
2006 42.000
2010 95.000
2015 166.000
2019 180.000
2020 182.000

VISITANTES
eonmmors, | vamons’ | EsTeAncERos/ Exggﬁ‘i&%s’ Vjv)%z#;é;;’
78 setorial setorial 1 1
550 10.650 857 3 13
1.300 42.500 5.500 20 67
2.000 101.526 20.168 45 130
mais de 2000 143.981 27.539 54 148
mais de 2000 150.520 29.446 57 148

EVENTOS EM DESTAQUE/HIGHLIGHTED EVENTS

50 féruns, 56 palestrantes
de 15 paises e regides

A 22 edicédo do “Stone
Infinite - Product Design
Show” testemunhou uma

atualizacao geral para
2.000 m2 de espaco para
exposicoes, 10 vezes maior
que o da ultima edicao.

174

50 forums, 56 lecturers from
15 countries and regions

The 2P edition of “Stone
Infinite - Product Design
Show” updated to 2,000

SQ M the space for

exhibition, 10 times more

than in the last edition.

SERVICO/ SERVICE

China Xiamen
International Stone Fair
Data/Date: 16 a 19 de

marco de 2020

Local/Location: Xicec,
Xiamen - China
Informagoes/Information:
http://stonefair.org.cn
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EMANUEL MATHEUS DE CASTRO, PRESIDENTE MR. GUOXIANG LAl
(MR. LAO) E PAULO GIAFAROV

20 ANOS

O anode 2001 foi marcante para aindustriade ro-
chasornamentais da China: aexportacéo total alcan-
cou US$ 1 bilhdo e, pela primeira vez, o pais figurou
entre os cinco maiores importadores de pedras do
mundo. E foi neste cenario, no mesmo ano, que a Xia-
men Stone Fair foilangada. Aolongode 20 anos, a fei-
ra continua unindo o setor e nunca para de melhorar.

PROSPERIDADE

Nas duas ultimas décadas, a feira chinesa experi-
mentou uma série de estreias, superou inumeras di-
ficuldades e, nesse meio tempo, conquistou muito
apoio. Crescendo comaindustriadapedra, a Xiamen
International Stone Fair compartilhou seu desenvol-
vimento e prosperidade.

“Nos,darevistaRochasde Qualidade, participamos
daXiamen Stone Fair desde suaterceiraedicao,hat7
anos, e acompanhamos e parabenizamos a compe-
ténciade todaaequipe da Xiamen Jinhongxin Exhibi-
tion Co., Ltd.,em particular aamizade e parceriacom
senhor presidente Lao e a CEO Mrs. Shirley”, ressal-
taram Felipe e Daniel Vampré, editores darevista.m

-

PAULO GIAFAROV, MRS. LIKUAN CHEN (MRS. SHIRLEY CHEN) EFELIPE
VAMPRE DE CASTRO

20 YEARS

The year of 2001was marking for China’s dimension
stone industry: total exports reached USD 1 billion
and, for the first time, the country was among the five
majorexporters of stone in the world. And it was in this
scenario, in the same year, that Xiamen Stone Fair was
released. Through 20 years, the fair continues to unite
the sector and never stops improving.

PROSPERITY

In the two last decades, the Chinese fair has
seen a lot of new releases, has overcome countless
difficulties, and, during that time, has conqueredalot of
support. Growing along with the stone industry, Xiamen
International Stone Fair has shared its development
and prosperity.

“We, from magazine Rochas de Qualidade, have
participatedin Xiamen Stone Fair sinceits third edition,
17 years ago, and we congratulate the competence of
the whole team of Xiamen Jinhongxin Exhibition Co.,
Ltd., particularly the friendship and partnership with
Mr. President Lao and CEO Mrs. Shirley”, emphasized
Felipe and Daniel Vampré, editors of the magazine. m
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Brazilian Stones

. ; ¢
} X
y
a‘..
: | y A_f‘:‘.r':-&@;?
I e ,f ‘: }“ D%
“_.“. ? ’_‘ _'Jf,‘rr
i ;- - .
:"
e » »

¥

L' o

HOME QUEM SOMOS EMPRE

Marmore Branco Rajado - Avalanche - RQ 0006
RQ 0089

Cristallo - RQ 0031

Mont Blanc - RQ 0007



By Revista Rochas

SAS MATERIAIS INFO CONTATOS

Olympus - RQ 0018 Venom - RQ 0023

Catdlogo Brazilian Stones
especializado em rochas naturais.

www.brazilianstones.com.br

Naica- RQ0017 Wakanda - RQ 0014




ANUNCIANTES

ACO ART INDUSTRIA DE MAQUINAS.......rrrr 123
AGATA MARMORES TRAVERTINO 89
AGF EQUIPAMENTOS 13
AKEMIBRASIL 101
ALICANTE MARMORES E GRANITOS - NEOLITH .... 41
ALLIANCE STONE MARMORES E GRANITOS .......... 73
ANDRADE GROUP 59
BELLINZONI 145
BRASIGRAN GRANITOS - MINERACAO

CORCOVADO 08-09
BRASILMAG MINERACAO 23
CACHOEIRO STONE FAIR 2020 135
CAJUGRAM GRANITOS E MARMORES ... 103
CALVIGRANITOS 33
COBRAL ABRASIVOS 119
COMIL COTAXE MINERAGAO 27
COSENTINO GROUP 10-11
CATALOGO BRAZILIAN STONES ... 163-176-177
DAPAZ MARBLES 49
EHWA DIAMOND IND. CO.LTD. 180-4aCAPA
EXPO REVESTIR 2020 16-17
GALLERIADELLAPIETRA 99
GRANDUVALE MINERACAO 37
GRANOS GRANITOS S/A 43
GUIDONI GROUP 83
GRANSENA 105
ITINGA MINERACAO GROUP 02-03
JVS GRANITOS 51
KROOMA PRODUTOS PARA MARMORARIA ............. 147
MAGBAN MARMORES E GRANITOS AQUIDABAN ... 95
MGA MARMORES E GRANITOS ALTOE ... s

ANUNCIE AQUI!

A maior revista do segmentos

de Rochas Ornamentais do Brasil.

@ comercial@revistarochas.com.br
8 197200.2956 - 2799979.3195

MAGNITOS MAGNAGO GRANITOS 57
MECALTEC MAQUINAS 125
METISA 115
MINEXCO MARMORES E GRANITOS ... 53
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PEDRA DO FRADE EXPORT 85
PEDRINI 109-111
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PR GRUPO PARANA 81
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QUALITA SUL 91
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REXFORT MAQUINAS 121
REXDIAMOND 179 - 3aCAPA
ROCHA BAHIA MINERACAO 55
SANTO ANTONIO GROUP - LAMINAM ... 14-15
SERPA FERRAMENTAS DIAMANTADAS ... 127
SIMEC 17
STAROCHAS MARMORES E GRANITOS ... 79
STONE PALACE SURFACES 93
TENAX BRASIL 149
TOPLIXAS 143
VERMONT MINERACAO 63
VITIELLO & ROMANO 65
VITORIA STONE FAIR 2020 131
YELLOW STONE 35
VITORIA STONE GROUP 45
VM STONE 29
XIAMEN STONE FAIR 2020 133




Pronta

. X<- REX DIAMOND

de fio diamantado
Compromisso com a

PENSOU EM QUALIDADE, PENSOU REX Salicaas « sotistacda

dos clientes

A REX DIAMOND vem atuando ha 12 anos no setor de rochas
omamentais, presente em diversas regides do pais sendo referéncia na
comercializaggo de fios diamantados para pedreiras, desmontes
urbanos, teares multifio e maquinas de fio diamantado, oferecendo
uma ampla linha de produtos para satisfazer as mais diversas

necessidades de seus parceiros.
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LATIN AMERICA

Tel.: (27) 2123-0000

vendas@rexdiamond.com.br ¢ Vitéria/ES

@ www.rexdiamond.com.br @rexbrasil n/ rexbrasil @ (27) 99646-1100
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FIO DIAMANTADO PARA
TEARES MULTIFIOS

» Equipe e estoque fixo no Brasil
¢ Velocidade de corte com alto desempenho
* Melhor custo beneficio do mercado
* Garantia de rendimento superior

VENDAS:

EHWA DIAMOND IND. CO., LTD.

TEL: + 82 31 370 9300 / FAX: + 82 31 370 9191
salesinfo@ehwadia.co.kr

520-2, Won-dong, Osan-city, Gyeonggi-do,
447-804, Korea

VENDAS BRASIL: Jimmy J. Park

+55 27 99621-8736 / jimmypark@ehwadia.co.kr
FIO PARA PEDREIRAS DISCOS DE CORTE SILENCIOSOS ABRASIVOS FICKERTS www.ehwadia.com / www.zenesistechnology.com



